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DIS TICARETIN FINANSMANI VE FACTORING

Erken caglarda bir arada yasanmaya baslanmasindan beri insanlar
arasinda ekonomik iliskiler gelismektedir. Bu ekonomik iliskiler gelistikce yeni
ekonomik enstriimanlarin dogmasina neden olmustur. Factoring de bunlarda
biridir. Factoring tiim diinyada yayilip degeri anlasilinca, ticari riskleri azaltms,
sirketlere sozlesme yonetimi ve alacaklar1 toplama yontemleriyle vadeli satislar
miimkiin kilmistir. Boylece sirketleri yeni pazarlara girmede cesaretlendirmis
ayrica kalite, iiretim pazarlama ve organizasyon gibi konularda daha fazla
konsantre imkam tamimistir.

Ekonomik biiyiimenin hem i¢c hem de dis ticarete etkisi vardir. Kisaca
belirtmek istersek ekonomi biiyiidiikce hem i¢ hem de dis ticaret biiyiimektedir.
Dis ticaretin saghkh ve siirekli olabilmesi ancak siirekli bir fon kaynagi
saglamakla miimkiindiir. Hernekadar ithalat ve ihracatin finansmani alici ve
satic1 tarafindan olusturulan sartnameye gore cesitlendirilebilirse de, konfirme
edilmis kazancin verilememesi veya kredili miisteriye hazirlanmis fatura edilmis
malin 6denmemesi gibi durumlar is hayatinda ciddi nakit sikintisina neden
olmaktadir. Buda i¢ ve dis ticaretin gelismesini engellemektedir. Bu tezde farkh
ekonomik enstriimanlarin disinda dig ticarette Kkarsilasilan problemin
coziimiinde daha c¢ok factoring iizerinde durulmustur. Factoringte satici
alacaklarim gercek degerinde indirim yaparak factoring sirketine satar. Bunun
karsih@inda factoring sirketi ddenmeyen faturalarin riskini alir

Bu calismada, factoringin sadece Mezopotamyalilarin tas tabletlerinden
baslayan tarihinden bugiin ulastig1 noktaya kadarki gelisimi irdelenmemis aym
zamanda maliyetleri, avantajlari, dezavantajlari, hukuki yonleri, Tiirkiye’deki
gelisimi ve cirosu irdelenmistir.

Ayrica, Tiirkiye’deki factoring cirosu, ihracat seviyesi ve ekonomik
gelisme regresyon metodu kullanilarak analiz edilmistir. Thracat rakamindaki
artisin factoring cirosuna % 20’li oranlarda etki ettigi, biiyiime oranlarmin

III



factoring cirosu iizerindeki etkisinin yok denecek kadar az oldugu sonucuna
ulasilmastir.

Belirtilen olumlu ydonleriyle factoring; piyasalara ayak uydurma, nakit
akisini diizenleme ile rekabeti arttiric1 finansal araclardan biri olarak etkisini
siirdiirmeye devam edecektir.

Anahtar Sozciikler

Factoring Dis Ticaret Regresyon Analizi
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THE FINANCE OF FOREIGN TRADE AND FACTORING

From the beginning of commun life starting in the early age, the economic
relations have been developing between human beings. As these relations
progress, it has caused to create different economic tools in daily life and
factoring has been one of them.

By the evolution of factoring worldwide, it make it possible to minimize
the trading risks and enhances companies for forward sales by ledger
administration and collection of receivables so companies find encouragement to
enter to the new markets and be able to a better concentration on issues like
quality , production , marketing and organizations.

Economic grow has effect on both domestic and foreign trade. If we put it
shortly, as economy grows both domestic and foreign trade grows. A Healthy
and continuous growth of foreign trade can happen by supplying continuous
fund. Even The finance of import and export varies on the conditions set up by
both seller and buyer, profitable confirmed but incomplete, or completed and
invoiced orders from creditworthy customers which are unpaid puts severe
pressure on the cash flow of the business and restricts the ability to fund growth
both in domestic and foreign trade. In this thesis, it has been specifically
mentioned Factoring, over other variety fund tools. In factoring, seller sells his
receivables or invoices at a discount from its origin value for immediate cash to
the Factoring company. On behalf, Factoring company takes the risk of unpaid
invoices for the completed orders.

In this study, it has been referred not only historic traces of factoring
from all the way back to the ancient stone tablets of Mesopotamians till its
capacity reached at these days but also its cost , its advantages or disadvantages,
its legal issues, its progress in Turkey and the turnover it has reached.



Beside, it has been used regression method to analyze the relation among
the factoring turnover, exports level and economic growth in Turkey.

It has been concluded that the rise in the amount of export has influenced
the factoring turnover by % 20 however the growth rate influence over factoring
turnover is close to none.

As mentioned above, Factoring will persist its importance as a financial
tool by adopting to the market and regulating cash flow

Key Words

Factoring Foreign Trade Regression Analysis
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GIRIiS

Firmalarin temel amaci kar elde etmek ve faaliyetlerini karli bir sekilde
stirdiirmektir. Bu amaglarin1 gergeklestirmeleri icin ticaret yapmalari gerekir. Firmalarin
kar elde edebilmek i¢in gerceklestirdikleri ticaretin asamalar1 ana hatlariyla asagidaki

sekilde 6zetlenebilir.

Nakit olarak elde tutulan sermayenin bir kismi iiretim i¢in makinelerin alimina
bir kismu da isletme sermayesine ayrilir. Isletme sermayenin bir kismi ile hammadde
alimma gider. Alinan hammadde {iretimde kullanilmak iizere stoklanir. Hammadde,
iiretimle beraber mamul madde haline gelir ve satis islemine baslanir. Satis islemi
gerceklestirilince bir alacak meydana gelir ve tabi ki de bu alacak tahsil edilir. Bu satis
isleminden elde edilen bir miktar kar da nakit olarak tekrar ilk asamaya donen firmanin
sermayesi haline gelmis olur. Boylelikle firma tekrar birinci asamaya doner ve bu siireg
stirekli hale gelir. Bu siirekli hal, firmalarin aslinda ideal durumunu yansitir ve bu her
zaman gerceklesmez. Alacaklarin zamaninda veya hig tahsil edilememesi nakit akisini

engelleyebilir. Glinlimiizde yaygin olan vadeli satislara sikca rastlanir.

Firmalar, alacaklarinin arttigt bu durumlarda kaynak saglamak igin
basvurduklar1 yontemlerden biri de factoringtir. Factoring islemlerini yerine getiren
factor kurumlari, kredili satislardan dogacak alacaklarin vadesinde tahsil edilmesi, satici
firmaya kredili satis miktarinin belirli bir oraninin pesin 6denmesi, mevcut veya
potansiyel miisteriler hakkinda bilgi toplanmasi ve alacaklarin zamaninda veya hi¢
tahsil edilememesi durumunda olusacak zararlarin karsilanmasi gibi gorevleri yerine
getirir. Buna karsilik factoring isleminden yararlanan satici yani ihracat¢i firma, factor
kurumunun hizmetleri karsiliginda kredili satis miktarinin  belirli bir oraninda
komisyonu ve avans O0demesi yapildiginda avansa yonelik faiz miktarin1t 6demeyi

taahhiit eder.



Ihracatg1 firmalarin finansman ihtiyaglar: iiretici firmalara gore daha fazladir.
Ihracatg1 firma, iiretim maliyetinin disinda sigorta, ulasim, vergi gibi maliyetleri
istlendiginden finansman ihtiyaci daha fazla artmaktadir. Bunun yani sira, hem i¢ hem
de dis piyasa igin iiretim yapan firmalarda i¢ ve dis piyasa liriinii arasinda farkliliklar
olursa bu firmaya ek maliyet getirebilmektedir. Sadece i¢ piyasa icin belirli bir
kapasiteyle iiretim yapan bir firma, ihracat ihtiyact oldugunda iiretim hacmi

artacagindan kredi temini ortaya ¢ikacaktir.

Ihracat finansmani, ihra¢ edilecek {iriiniin temini veya iiretimiyle satis bedelinin
tahsili arasindaki faaliyetlerin finansmanidir. Thracatin asamalari; kisa, orta, uzun olmak
lizere finansman vadesi, finansman kaynag1 ve sevkiyat Oncesi - sonrast olmak tizere

gruplandirilabilir.

Diinyada factoring isleminin yayginlasmasi 1973 yilinin sonunda diinya petrol
kriziyle beraber baglamistir. Firmalarin satis islemlerini arttirarak piyasa igerisinde
genigleme cabalari, factoring islemlerinin de artmasina yol a¢mustir. Tiirkiye’deki

factoring islemlerinin ilki ise; 1989 yilinda baslamigtir.

Firmalarin alacaklarini arttirdiklar: vadeli satis islemlerinde yaygin, risksiz ve de
olumlu bir sonug¢ getiren factoring isleminin yogun bir sekilde kullanilmasi bu konuda
bir ¢alisma yapilmasini gerekli kilmistir. Bu ¢ercevede hazirlanan arastirmanin amaci,
Tiirkiye’de uygulanan factoring islemlerinin piyasalarda ne o6l¢iide etkin olup

olmadiginin analiz edilmesidir.

Calisma ii¢ ana boliimden olusmaktadir. Birinci boliimde agirlikli olarak dig
ticaretin ve dis ticaret finansman sekillerinin ne oldugu agiklanmaya c¢alisiimistir. Bu
boliimde ayrica ithalatin ve ihracatin finansmani ile forfaiting yoluyla finansman

konular tizerinde durulmustur.

fkinci boliimde, dis ticaret finansman sekillerinden biri olan factoring isleminin
tanim1 yapilmis, isleyisi hakkinda bilgi verilmis ve tiirleri alt bagliklar halinde
aciklanmaya c¢alisilmistir. Factoring isleminde taraflarin kimler oldugu iizerinde
durulmus, factoring isleminin maliyetinin ve de olumlu - olumsuz yonlerinin neler

olabilecegi incelenmekle beraber factoring isleminin ortaya ¢ikisina da deginilmistir.



Ucgiincii boliimde ise; Tiirkiye’de ve diinyada factoring islemi sayisal verilerle
aciklanmaya calisilmis, factoring sirketlerinin kurulus ve calisma esaslari hakkindaki
yonetmeliklerin yani sira, Tiirkiye’deki yasal diizenlemeler hakkinda bilgi verilmistir.

Son olarak da Tiirkiye’ de factoringin onilindeki sorunlarin neler oldugu agiklanmustir.

Bu ¢alismada factoringin dogusu, onemi, zayif yonleri, ticaretin finansmaninda
neden tercih edildigi konularina deginilmis olmakla birlikte, factoringin ihracat ve
biiylime ile iligkisi lizerinde durularak etkileri incelenmistir. Hipotez olarak factoringin
Tiirkiye’nin dis ticeretinin etkilenmesinde ve iktisadi biiylimesinin dolayli olarak
artmasinda 6nemli rol oynayan bir etken oldugu varsayilmaktadir. Uzun yillardan beri
yurt ve diinya ticaret hacminin artmasinda 6nemli etkileri olan factoringin, ticaretin

finansmaninda etkili yollardan biri oldugu diisiiniilmektedir.



BiRINCI BOLUM
DIS TICARET FINANSMAN SEKILLERI

1. D1s Ticaret Nedir?

Diinyadaki iilkeler arasinda ekonomik, sosyal, politik, haberlesme, egitim basta
olmak tiizere bircok iligki vardir. Bu iligkilerin en 6nemli noktalarindan birini de ticari
iligkiler olusturur. Bu ticari iligki de iirtin alimi ve satimiyla gergeklesen dis ticaret
iligkisidir.

Dis ticaret iligkileri, {ilkelerin kendi aralarindaki politik, sosyal ve teknolojik
gelismelerle beraber ekonomik iligkilere doniismiistiir. Uluslararasi bu iliskiler, isgiicii,
sermaye transferleri, teknolojik transferler; bolgesel, ekonomik topluluklar, anlagmalar
gibi uluslararas1 ekonomik iliskilerin sonucu olarak ortaya ¢ikmiglardir. Boylelikle de
dis ticaret ekonominin bir pargasi olmustur'. Ticari iliskiler, sadece iiriin ve hizmet alim
ve satim1 ile simirl degildir. Ulkeler arasinda iiriin ve hizmet alim ve satimi kadar isgiicii
ve sermaye hareketleri de Oonemli oldugu i¢in doviz kazandirict veya kaybettirici
0zellige sahip oldugundan isgiicii ve sermaye hareketleri de dis ticarette 6nemli bir yere
sahiptir ancak isgiicli ve sermaye hareketleri ekonomik iligkiler olarak kabul edilir.

Bir iilkenin dis ticaret iliskilerini diizenlemek amaciyla aldigi kararlar ve
uyguladigi politikalara dig ticaret politikalar1 diyebiliriz. Dig ticaret politikalar1 hem
iilkelerin i¢ ekonomik politikalar1 hem de dis iilkelerdeki diger politikalarla baglantili ve
de paraleldir.

Uluslararast diizeyde gerceklesen tiim ticari faaliyetlere dis ticaret
denilmektedir. Bu faaliyetler mal ve hizmetlerin ithalat, ihracat ve transit ticaret yolu ile
alim satimindan meydana gelmektedir. Ithalat, ihracat ve transit ticaret islemleri ulusal

ve uluslararas1 kanun, anlasma ve uygulamalar 1s151nda gerceklesmektedir®.

Onursal, Erkut, Ulusal ve Uluslararas: Ticari Kurallar ve Uygulama, Uysen Yayinlari, Istanbul,
2000, s. 29.
[zgorenakin, Hakan Akin, Ekonomize ve Is Diinyast Dergisi, Y1l: 1 Say1: 1, www.ekonomize.com, 04
Nisan 2010



2. Dis Ticaret Finansman Sekilleri

Diinyadaki diger iilkeler gibi Tiirkiye’de de firmalar, yurti¢i ve yurtdis1 ticari
faaliyetlerinin siirebilmesi igin bankalara bagvurarak banka kredilerinden yararlanirlar’.
Bunun yaninda yararlandiklar1 kaynaklari ithalatcilar ve ihracatgilar olarak iki grupta
incelenebilir.

ithalatilarin sagladig1 kaynaklar asagidaki gibi siralanabilir®,

1. Yurt disindan ayni ve nakdi kredi temin etmek,
ii.  Leasing kuruluslarindan finansman saglamak,
ii.  Dis llkelerde saticilar Iehine akreditif agtirmak,
iv.  Ithalat vesaiki veya ithal {iriinleri karsilig1 avans almak,
v.  Aval krediler agtirmak.

Thracatgilarin sagladig1 kaynaklar ise, asagidaki gibi siralanabilir,

1. Factoring finansmani yoluyla factoring sirketlerinden kredi saglamak,
ii.  Prefinansman kredilerinden avans,
iii.  Lehlerine actirilan akreditiflerden avans,
iv.  Aval kredilerinden avans,
v.  Ihracat vesaikini istiraya verme ve karsiliginda avans,
vi.  Senet forfaitingi yaptirmak,
vii.  Senet emtias1 karsiliginda bankalardan avans temin etmek,
viii.  Tirk - Eximbank yoluyla 6zel ihracat kredisi saglamak.
Bunun yani sira, ithalat¢1 ve ihracatgilarin bankalardan doviz kredileri saglamak,
doviz lizerinden veya yabanci banka garantileri karsiliginda teminat mektuplari, kefalet

mektuplar1 almak kosuluyla ticari is alanlarin1 genisletebilirler.

* lyibozkurt, Erol, Uluslararas: Iktisat (Teori - Politik - Uygulama), Ezgi Kitabevi Yayinlari, Bursa,

2001, s. 546.

4 Onursal, a.g.e.,s. 34.



2.1. ithalatin Finansmam
2.1.1. Akreditif Kredisi

Akreditif, uluslar arasi ticarette taraflarin risklerini minimize etmek igin
gelistirilen bir 6deme sistemidir. Akreditifler belgeye dayali olup, uygun belge ibrazi

sonucunda ddeme yiikiimliiligii dogmaktadir’.

Amir banka akreditifin agilmasi igin akreditif bedelini ithalat¢idan tahsil eder®.
Ithalatc1 ile amir banka arasinda bir kredi iliskisi vardir. Amir banka, akreditif bedelinin
bir kismini tahsil ederse veya fiiriinlerin ithalat¢isin higbir tahsilatta bulunmuyorsa bu

durumda kismen veya tamamen ithalat¢i lehine bir akreditif kredisi a¢ilmis olur.

Akreditifli 6demede {irlinleri temsil eden vesaikler ibraz edilinceye kadar
ihracatgrya 0deme yapilmaz, ithalatgidan da tahsilat yapilmaz. Bu siire i¢inde amir
bankanin yetkili banka araciligiyla ihracat¢iya bir 6deme taahhiidii olur. Bu yolla
akreditif kredisi gayri nakdi kredi seklinde gerceklesir. Ilgili vesaik ithalatciya
ulagincaya kadar gecen siirede acilan akreditif kredisi, ithalat asamasinda finansmandir.
Eger, finansman teminati, kongimento veya sigorta poligesi banka adina diizenlenmis
veya ciro edilmigse amir bankanin tiriinler tizerindeki miilkiyet hakki olusur. Farkli bir
durumda, ithalatgidan amir banka ayr1 bir teminat talep edebilir. Amir bankaca, lehdara
yapilan 6demeyi miiteakip, iiriin bedelinin ithalat¢idan tahsil edilmemesi durumunda

nakdi kredi islemeye baslar.

Sevk belgelerinin ithalatgiya ulagmasi, ithalat¢inin iirtin bedelini amir bankaya
O0demesini miiteakip normal olarak akreditif islemi sona erer ancak akreditif bedeli
tirtinlerin satilmasindan sonra bankaya ddenecekse bu durumda amir banka ithalatgiy1
bor¢landiracak ve rehin senedi karsiliginda sevk belgelerini ithalat¢iya teslim

edecektir’.

> Alcan, Emre, www.turkhukuksitesi.com/makale_45.htm, 03 Subat 2010

Unay, Vecdi, Bankalarca Dis Ticaretin Finanse Edilmesi Usulleri, Ekonomik ve Sosyal Yaynlar,
Istanbul, 1989, s. 80.

Fettahoglu, Abdurrahman, Finansal Piyasalarda Yenilikler ve 1980 Sonras: Tiirkiye, Banka ve Ticaret
Hukuku Aragtirma Enstitiisii Yayinlari, Ankara, 1991, s. 5.



2.1.2. Vesaik Mukabili Odeme Kredisi

Vesaik mukabili 6demede isletme {iriinii ihra¢ ettikten sonra malin el
degistirmesine imkan saglayan vesaiki kendi bankasina verir, ihracat¢inin bankasi
ithalatginin bankasina vesaiki gonderir ve ithalat¢iya cagri yaparak vesaiki alip mali

cekmesi i¢in uyarida bulunmaktadir®.

Thracatci, goriildiigiinde 6demeli bir police keside ederse, ithalatg1 vesaiki teslim
aldigi anda iiriin bedelini 6demek zorundadir. Ithalatci, édemeyi derhal yaparsa,
herhangi bir ithalat kredisi olmaz. Ithalatci, iiriin gelinceye kadar veya iiriinleri teslim
aldiktan sonra polige bedelini, bankasindan kredi temin ederek odeyebilir. Uriin
teslimine kadar ithalat asamasi finansmani, iirlinleri teslim alisin1 miiteakip ise ithalat

sonrast finansmani olur.

Ithalatg1, bir borg senedi imzalayarak veya yeni bir poligeyi kabul ederek rehin
senedi karsiliginda iiriinleri teslim alir daha sonra {iriinleri satinca banka borcunu yani

aldig1 krediyi kapatir.

Diger taraftan, ithalatginin vadeli bir policeyi kabul etmesi durumunda {irtinler
geldikten sonra vade sonuna kadar bir 6deme yapilmayacaktir. Eger ithalatci, bir ithalat
sonrasi finansmana ihtiya¢ duyarsa, banka poli¢ceyi vadesinde 6demek i¢in ithalatgidan
krediye teminat olarak bir bor¢ senedi ve rehin makbuzu karsiliginda vesaiki ithalatgiya
devrederek {iriinleri serbest birakir ve daha sonra ithalat¢i {iriinleri satinca banka

borcunu kapatir.
2.1.3. Uriin Mukabili Odemede ithalat Kredisi

Uriin mukabili 6deme, alictnin satin aldigi {iriin bedelini {iriiniin satis
sOzlesmesinde belirtilen varma yerine gelmesinden sonra édenmesi seklini ifade eder.
Uriin mukabili 6demede iiriiniin sevkedilip ithalatc1 tarafindan teslim alinmasindan
sonra sevk vesaiki, tahsil igin satic1 tarafindan yetkili bankaya verilir. Uriiniin teslim
alimmasin1 miiteakip {riiniin zilyetligi hukuken aliciya ge¢mekle birlikte iirliniin

miilkiyeti, sevk vesaikinin yetkili bankaca yurt digindaki muhabirine gonderilmesi ve

¥ Ergonil, Sefik, “Vesaik Mukabili Odeme Seklinde Yasanan Sikintilar — Nelerdir?”,
(www.istekobi.com.tr 04 Subat 2010.



alicinin iiriin bedelini demesi iizerine, alictya devrolunur’. Alicinin, iiriini varis limant
gliimriigiinden cekip satmasi ve O0demeden kacinmasi veya O6deme yapmamasi sz
konusu olabilecegi i¢in bu tiir 6deme satic1 agisindan fazla risk tagir.

Uriin mukabili 6demede, iiriiniin sevk ve teslim almmas: sirasinda gegen siire
esnasinda satici, aliciya faizsiz kredi vermis durumdadir. Boylece, alici ithalatin
finansmani1 amaciyla kredi temin etme zorunlulugundan kurtulur, iiriin satildiktan sonra
ddeme yapacagi igin finansman kolaylig1 saglamis olur. Uriin mukabili ddeme vadesi
geldiginde dogrudan veya banka aracihigi ile yapilabilir. Uriin bedelinin giivence altina
alinmasi, saticinin alic1 {izerine g¢ekeceg8i poligenin muhabir banka tarafindan kabul
edilmesi veya alicinin kabul ettigi poligeye muhabir bankanin aval vermesi suretiyle de

miumkindiir.
2.1.4. Aval ve Kabul Kredisi

Bankanin vadeli poligeye aval vermesi veya bizzat policeyi kabul etmesi aval ve
kabul kredisi olarak adlandirilir. Aval ve kabul kredileri gayri nakdi 6zellik tagirlar'.
Ciinkii banka aval kredisinde kefil, kabul kredisinde asil borglu sifatiyla ihracatgiya

kars1 poli¢cenin zamaninda 6denecegine dair ithalat¢i adina garanti verir.

Ithalatc1 firmalarin ihracatci firmalar tarafindan keside edilen policeyi kabul
ederek mallara 6deme yapmadan sahip olmasina olanak saglayan bir kredi tiirtidiir.
Odeme police vadesinde gergeklesmektedir''. ihracat¢i poligeleri ithalatginin
bankasinin vermis oldugu aval ile baska bir bankada iskonto ettirerek vadesinden once

tahsil yoluna gidebilir'?.

Aval ve kabul kredilerinde de tiriinler ithalat¢iya rehin makbuzu veya bagka bir
teminat karsiliginda teslim edilir. Daha sonra kredi iliskisi ithalat sonrasi finansmana

doniistir.

Unay, a.g.e., s. 18.
Unay, a.g.e., s. 60.
www.garanti.com.tr, 2 Ocak 2010.
12 www.abank.com.tr, 29 Ocak 2010.



Akreditifli, vesaik veya mal mukabili olmak iizere yapilabilecek kabul kredili
O0deme seklinde diizenlenecek poligelerin vadeleri kabul tarihinden baglamak iizere

herhangi bir siire ile sinirli olmaksizin serbestce belirlenmektedir.
2.1.5. Leasing

Bir menkul veya gayrimenkuliin ekonomik dmriiniin belirli siiresi veya tamami
boyunca miilkiyetini kiraya verende, kullanim hakkintysa belirli bir bedel karsiliginda
kiracida birakan, kira siiresi sonunda varligin geri verilmesi veya belirli bir bedel

karsiliginda miilkiyetin kiractya devredilmesini 6ngoren bir anlagmadir.

Leasing’de kiralayan kira konusu {iriiniin {ireticisi olabilecegi gibi uzmanlasmis
bir mali kurulus da olabilir. Bagimsiz kiralama sirketleri, kiralamak ve satmak amaciyla
stirekli iirin bulundururlar, kiracinin istegi lizerine ilgili lirtinii satin alirlar. Leasing’e
konu olan iirtinler genellikle orta ve uzun vadeli kredilerle temin edilebilen yatirim
tiriinleridir. Thtiya¢ duyulan iiriinii satin almak igin yeterli finansman temin edilemedigi
zaman leasing bir ¢6ziim olur. Leasing yatirim projesinin tiimiinii finanse eder ve firma
fonlarin1 bagka alanlarda serbest¢e kullanabilecegi i¢in firmanin finansman kapasitesi

artar.

Leasing, bilanco dis1 bir islem oldugu icin pasifte borg, aktifte sabit kiymet
olarak gdziikmediginden bilangonun borg, 6z kaynak dengesi bozulur ve aktif karlilig
artar. Kirac1 sirketin iflast halinde, leasing yoluyla finanse edilmis iirlinlere el
konulamaz bdylece yatirimci liretime devam ederken borglarini 6deyebilmesi de

kolaylasir.

Satinalma, ithalat, yiikleme, akreditif, transfer gibi islemlerin Finansal Kiralama

Sirketi tarafindan yapiliyor olmasi, leasingi avantajli duruma getirmektedir.

Leasing sektoriindeki son yillardaki gelismelere bakildiginda; 2007 yilinda 8,2
Milyar § olan leasing hacmi, 2008 yilinda 5,3 Milyar $ olup, 2009 yilinda 2,2 Milyar $
a gerilemistir. 2009 yilinda ekonomik krizin yam sira leasing islemlerinde KDV

oraninin % 1 den ticari araglarda % 8 diger makine ve techizatlarda % 18 e ¢ikartilmasi



islem hacminin azalmasina neden olmustur’. Bunun yani sira 2010 yili ilk 9 aylik

donemde leasing hacmi 2,2 Milyar $ olarak ger¢eklesmistir.

2.2. ihracatin Finansmam

Thracat faaliyeti iiretici (imalatc1) firmalar veya ihracat konusunda uzmanlasmis
tiiccar (ihracatcilar) tarafindan yiiriitiiliir. Bu taraflar, ihracat siparislerinin yerine
getirilmesi icin gerek sevkiyat oncesi gerekse sevkiyat sonrasi finansmana ihtiyag
duyarlar'®. hracat igin ihtiya¢ duyulan finansman miktar1 ihracat degeri kadar veya

ihracat degerinden az veya fazla olabilir.
2.2.1 Kisa Vadeli ihracatin Finansmam

Kisa vadeli finansman 6zellikle gelismekte olan iilkeler i¢in dnemlidir. Ciinkii,
bu iilkeler ¢ogunlukla doviz sikintisi ¢ektikleri igin tireticisi bulunduklart hammaddeleri
genellikle kisa vadeli 6deme esasma gore ihra¢ etmeyi tercih etmektedirler'”. Kisa

vadeli finansman, birgok iilkede 180 giine kadar olan siireyi kapsamaktadir.
2.2.1.1. Sevkiyat Oncesi Finansman

Sevkiyat dncesi finansmanin siiresi kredinin isteme amacina baghdir. fhracatc
siparigin alinmasin1 miiteakip zaten hazir durumda olan bir {iriinii ambalajlayip sevk
edecek ise finansmanin siiresi 15 ila 30 giin gibi kisa olabilir. Ancak {iriinler, siparige
uygun olarak iiretilecekse siire, imalat siirecini de kapsayacagi i¢in finansman siiresi de

uzun olacaktir.

Sevkiyat Oncesi, ihracat¢inin, tiriinleri imal etmek veya tirlinleri satin almak ve
sevketmek icin kendi 6z sermayesi disinda ihtiyag duydugu isletme sermayesi olarak
niteleyebilecegimiz bu finansman, ¢esitli akreditif uygulamalar1 ve/veya bankalarin 6zel
finans kuruluslarinin ihracatciya kredi ve/veya avans vermesi seklinde yiiriitiilmektedir.
Sevkiyat Oncesi finansman; bazi 6zellikli akreditif uygulamalari ile dogrudan banka

kredileri seklinde saglanmaktadir'®.

Tasar, Biilent, w ww .kobi.milliyet.com.tr, 02 Subat 2010
Unay, a.g.e.,s. 159

' lyibozkurt, a.g.e., s. 493, 494,

'® Unay, a.g.e.,s. 184, 189
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2.2.1.1.1. Kirmiz1 Sarth Akreditif / Yesil Sarth Akreditif

Kirmiz1 sarth akreditif, lehtarin istenilen belgeleri ibraz etmesi ile ona 6demede

bulunulmasini éngoren akreditif prensibinin bir istisnasidir'’.

Ihracat¢inin iiriinleri sevk etmeden Once iiriin bedellerini, kismen veya tamamen

alabildigi, dolayisiyla ihracatini finanse ettigi bu 6deme yontemi, ayni anda bir dis kredi

ozelligini tasimaktadir.

11.

Kirmiz1 sarth akreditif, iirlinlerin gonderilmesinden once lehtara, ihrag
edecegi  iirlinlerin satin  alinmasinda, gerekiyorsa islenmesinde,
ambalajlanmasinda, sevk mahalline gonderilmesinde ve nakliye vasitasi
gelinceye kadar depolanmasinda kullanilmak {izere, avans verilmesini veya
pesin 6deme yapilmasini miimkiin kilan akreditiftir.

Yesil sarth akreditif, kirmizi sarthi akreditif gibi, saticiya pesin 6deme
yapilmasina imkan verir. Ancak, bu tiir akreditifte pesin 6deme veya avans
mallarin depolandigini gosteren ve banka adina diizenlenmis veya bankaya
devredilmis bulunan bir depo makbuzu karsiliginda yapilir. Boylece banka
ithalat¢inin riskini bir Ol¢lide azaltmaktadir. Risk azalmakla birlikte

tamamen ortadan kalkmaz, nihai sorumluluk alici iizerindedir'®.

2.2.1.1.2. Banka Kredileri (Avanslar)

[hracatcinin finansman temini amaciyla bankaya basvurmasi olup, bunun ii¢

yolu mevcuttur'”: Sabit kredi, cari hesap kredisi ve agik kredi. Bu ii¢ usul, her iilkede

farklr agirliklar ile uygulanmaktadir. S6z konusu banka kredi tiplerinin temel 6zellikleri

asagida belirtilmektedir.

Bankaca verilecek kredi bir defada pesin 6denir veya miisterinin cari hesabina

gecirilir. Geri 6deme genellikle taksitler halinde olup, herhangi bir taksitin 6denmemesi

durumunda borcun tamaminin ddenmesi gerekmektedir. Teminat, sahsi olabilecegi gibi

7" Isiktag, Muhip Seyda, “Red Clause Letter of Credit’, www.hukuk.gen.tr, 27 Ocak 2010
'8 Seymen, Dilek, “Dus Ticarette Odeme Sekilleri Yesil Sarth Akreditif (Green Clause Letter of Credit)”,
www.deu.edu.tr/, 07 Ocak.2010.

Unay, a.g.e.,s. 142
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hisse senedi, tahvil, devlet bonolari, ipotek ve rehin seklinde de olabilir. Gelisme

yolundaki iilkelerde genellikle tercih edilen sabit kredi sistemidir.

Cari hesap kredisinde ise, miisterinin bankada bazen bor¢lu bazen alacakl
goziiken hareketli bir cari hesab1 vardir ve bu hesap iizerinden belirli bir limit dahilinde

miisteri, kredi kolayliklarindan yararlanabilir. Teminat aynen sabit kredideki gibidir.

Acik kredi ise, aynen cari hesap kredisi gibi ¢alisir. Miisteri limit dahilinde
kalmak kaydiyla lehine agilan krediyi istedigi zaman kullanir ve faizden tasarruf etmis

olur. Genellikle iiriin rehni ve sahsi teminati1 karsilig1 kullandirilmaktadir.

Firmalarin, ihracata yonelik faaliyetlerinin finansmaninda banka kredilerine
basvurmalarinin baslica nedeni bankalarin kredileri ihracatcilara diisiik maliyetle
vermeleridir. Bankalar ihracat¢ilarin kullanimi i¢in fon tesis etmelerinin nedeni ise

Merkez Bankasinin sagladig1 kolayliklar ve tegviklerden yararlanabilmektir.
2.2.1.1.3. Devredilebilir Akreditif

Lehdan tarafindan {i¢lincii bir sahsa devredilebilen akreditife, devredilebilen
akreditif denir. Bu tiir akreditifler, lehtarin veya devredecegi kimsenin emrine agilirlar.
Bu tiir akreditifler sadece bir kez devredilebilir. Ikinci lehtar tekrar {iciincii bir lehtara
acilan akreditifi devredemez. Sadece gayrikabili riicu akreditif devredilebilir®. Bir
akreditifin devredilebilmesi i¢in, bu yetkinin lehtara acik¢a taninmis olmasi gerekir.
Devredilebilen akreditifin lehtari, dilerse hakkin1i bir baska sahsa devredebilir.

Devredilen akreditif ayni sartlarla devam eder?'.

Aract - ihracatgilar, kendi fonlarin1 veya kendilerine ihracat islemlerini finanse
etmek icin verilebilecek fonlar1 kullanmak istemezler ve devredilebilir akreditif
uygulamasini tercih ederler. Lehine akreditif acgilan ihracat¢i, {iriinlerin imalat¢isina
akreditifi, kendi komisyonunu yansitacak bir farkla, eger komisyon ayri1 6deniyorsa,
tamamen devreder. Bdylece, ihracat¢1 kendi agisindan sevkiyat Oncesi asamada kendi

fonlarini kullanmadan ihracat islemini finanse etmis olmaktadir.

2 Senalp, Siikrii, www.alomaliye.com/sukru_senalp_akreditif.htm, 16 Nisan 2005, Yararlanma Tarihi:
04 Subat 2010.
' Unay, a.ge.,s. 99
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2.2.1.1.4. Karsihkh Akreditif

Karsilikli akreditif, transit ticarette sikca kullanilan akreditif tiirlerinden
birisidir. Satic1 kendi lehine ac¢ilmis bulunan bir akreditif ¢ercevesinde temin edecegi
tirtinleri bagka bir iilkede bulunan asil alicidan alarak, akreditif amirine gonderebilir.
Orijinal akreditifin lehtar1 tarafindan asil satict lehine agilan bu akreditife karsilikli
akreditif denilir. Karsilikli akreditif ve orijinal akreditif birbirinden tamamen bagimsiz
iki ayr1 akreditif olup, ayni is iligkisinin birer parcasidir.

Bu akreditif tiirii, bilhassa transit ticaret uygulamasinda ihracat¢iyr kendi

fonlarmi en diistik seviyede kullanarak sevkiyat oncesi asamay1 finanse etmesini saglar.
2.2.1.1.5. Rehin Senedi

Bankalar, kredi agtiklar1 muteber miisterilerine, tirlinleri veya iirlinleri temsil
eden vesaiki teslim ederken, bu iiriinlerin iizerindeki hakkin veya {irlinlerin satisindan
temin edilecek gelirin kontrolleri altinda olmasin1 isteyebilirler. Bu nedenle,
miisterilerinden rehin senedi alirlar. Bu senet, miisterinin iirlinliniin bankaya
rehinedildigini, miisterinin {riinleri emanetci statiisiiyle elinde bulundurdugunu,
miisterinin tUriinleri ¢ektikten sonra banka adina depoya teslim edecegini veya tirlinlerin
islenmesini miiteakip depoya teslim edilecegini veya belirtilen bir siire iginde

miisterinin tirlinleri satarak bedelini bankaya 6deyecegini belirten bir taahhiit belgesidir.

Rehin senedinin bankada bulunmasi, banka icin bir gliven kaynagidir. Ciinkii
miisterisinin iflas1 halinde dahi, banka kredi olarak vermis oldugu iiriin bedelini tahsil
edebilecektir. Uygulamada, bu tip finansman kolayligi, bankalarca sadece giivenilir

miisterilere taninmaktadir®.
2.2.1.2. Sevkiyat Sonras: Finansman

Sevkiyat sonrasi finansman, ihracat¢ilarin alicilarina kredi agtiklari zaman
bankalarin devreye girerek, ihracati finanse etmesidir. Bu finansman, ihrag {iriinlerinin
yurtdisina sevk edilmesi ile iirlin bedellerinin tahsili arasinda bir koprii vazifesi

gormektedir. Sevkiyat sonrasi finansman yoOntemleri bir kimsenin talebi {izerine bir

22 Keser, Hilal Yildirr, “Ihracatta Finansman Teknikleri”, “www.hilalyildirirkeser.com/hilal/
meslekiuygulama/230730029.pdf”
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bankanin sube veya muhabirleri nezdinde herhangi bir kimse veya firma lehine agilan
bir kredi olan ve saticinin sevk belgelerini bankaya vererek mal bedelini hemen almasi
nedeniyle mallarin ithalat¢isinin iilkesine gitmesi ve ithalatgmin gonderecegi paranin
ihracatginin eline gegcmesine kadar gececek siire i¢inde ihracat¢inin finansman kaybina
ugramamasini  saglayan akreditif kredisi vesaik mukabili 6demelerde ihracat
poligelerinin goriildiiglinde 6demeli olanlarin satin alinmasi, vadeli 6demeli olanlarda
ise iskonto edilmesi suretiyle ihracat¢iya saglanan kredi tiirii olan istira ve iskonto
kredisi ile mallar temsil eden vesaikin rehni karsiliginda ihracatgiya verilen avans olan
vesaik mukabili avanstan olusur”. Sevkiyat sonrasi finansmanmn yaygin olarak

kullanilan tiirleri agagidadir.
2.2.1.2.1. Akreditif Kredisi

Akreditifli 6deme seklinde, ihracatgr sevk belgelerini bankaya teslim ederek
hemen iiriin bedelini tahsil edebilmektedir®. Uriinlerin sevkedilmesi alici iilkeye
ulagmas1 ve alicinin {iriin bedellerini gondermesi asamalarinda gegecek siire zarfinda

alicinin finansal kayb1 olmayacaktir.
2.2.1.2.2. istira veya Iskonto Kredileri

Vesaik mukabili 6deme seklinde; ihracat poligelerinin bankaca satin alinmasi
istira veya ihracat poligelerinin (vadeli 6demeli ise) bankaca iskonto edilerek bakiyenin
ihracatgrya o6denmesi seklinde ihracatciya saglanan kredilere istira veya iskonto
kredileri denilir.

Bankalar, bu kabil kredileri kullandirirken ihracat¢inin finansal durumuna,
ithalatginin finansal durumu yani sira ithalatginin {ilkesinin ticari ve politik durumuna,
ayrica miktarin fazla olmasi durumunda iirlinlerin goénderildigi iilkenin riskine gore

ithracat kredi sigortas1 destegine ihtiya¢ duyabilirler.

» Tirkiye Isveren Sendikalari Konfederasyonu, Yeni Ekonomi ve Rekabet, TISK Yaymlar1 Rekabet
Dizisi: 1, www.tisk.org.tr, 07 Aralik 2009.
* Unay, a.ge.,s. 75,76
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2.2.1.2.3. Vesaik Mukabili Avans

Bankanin, {iriinleri temsil eden vesaik karsiliginda ihracat¢iya avans vermesi
durumudur. Avans miktar1 ihrag tutarinmn bir kismmi veya tamamum karsilayabilir™.
Banka, avans 6demesinde, ihracat¢inin finansal durumunu, alicinin finansal durumunu
ve alicinin iilkesinin ekonomik ve politik durumunu da gézoniinde tutmaktadir. Bu kabil

avans, cari hesap kredisi seklinde islediginden, kullanilan miktara faiz tahakkuk ettirilir.
2.2.1.2.4. Konsinye Ihracat Mukabili Avans

Konsinye satiglarda sevkiyat bir ihracat siparisine dayanmamaktadir. Finansman
miktari, konsinye ihracat miktar1 esas alinarak belirlenmektedir. Banka ihracatgiy1
sevkiyat ile irilinlerin satis1 arasindaki siireyi kapsayacak sekilde finanse etmektedir.
Finansman miktar1, belirli bir marj konularak konsinye ihracat miktar: dikkate alinarak
belirlenmektedir.

2.2.1.2.5. Alikonulan Para Karsihig1 Avans

Yurt disinda yapilan taahhiit islerinde genellikle sozlesme sartlari, 6demelerin
belli bir miktarinin, iistlenilen isin garanti siiresi sonunda, yapilacagina dair hiikiim
ihtiva eder. Bdyle bir durumda bankalarin, yurtdiginda belli bir siire i¢in alikonulan

meblag karsiliginda miiteahhit firmalara kisa vadeli avans vermeleri miimkiindiir.
1.2.2.1.2.6. Factoring Yoluyla Finansman

Factoring, iiriin satan veya hizmet arz eden ticari isletmelerin yurt icine veya
yurt disina yapacaklar kredili satislardan kaynaklanan kisa vadeli senede baglh olacak
haklarinin factor veya factoring sirketi adi verilen finansal kuruluslar tarafindan satin

alinmasi temeline dayanan bir faaliyettir.

Hukuki anlamda factor iirlin satim1 ve / veya hizmet arz1 ile ugrasan firmalarin,
bu satislar1 sonucu dogan veya dogacak alacaklarini devralarak tahsilini {istlenen, bu
alacaklara karsi pesin 6demelerde bulunarak finansman saglayan, ayn1 anda firmalara
idari, ticari ve mali konularda verilen hizmetler karsilig1 faiz, komisyon ve iicrete hak

kazanan kuruluslar olarak tanimlanmaktadir.

» Unay, a.g.e., s. 65
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Factoring islemi, sadece kisa vadeli alacaklar i¢in s6z konusu olup, bu islemde
vadeler genellikle 30 ile 120 giin arasinda degismekte, bazen vade 180 giine kadar
uzayabilmektedir. Factoring de dis ticaret islemlerinde kullanilan vesaik mukabili
O0deme, akreditif v.b. deme sekillerine gerek kalmaksizin, alic1 ve satici karsilikli hesap
seklinde ¢alisarak maliyetlerin azalmasina yardimci olmaktadir®®.

Alacak hakkinin factore satilmasi suretiyle firmalara fon saglama olanagi veren
bir finans tiirli olan factoring, taniminda igerdigi ozellikler nedeniyle kredi seklinde
isleyen diger finansman araglarina kiyasla farklilik gostermektedir. Factoring iglemleri
disinda, kredi veren finans kurulusunun senedin tahsil edilmemesi halinde senet
karsihigi kredi alan satictya daima riicu hakki mevcut iken, factoringde satici
alacaklarini factor sozlesmesi ile factore satmayr miiteakip alacaklari tahsil edilememe

riskini de factore devretmektedir.
2.2.2. Orta ve Uzun Vadeli ihracatin Finansmam

Gilinlimiizde orta ve uzun vadeli ihracatin finansmani giderek Onem
kazanmaktadir. Vadeli ihracatta kredi siiresi uzadigi i¢in bankalar risklerin tiimiinii
ylklenmek yerine uzmanlagsmis kredi kurumlar1 ile birlikte hareket etmeyi, dolayisiyla

risklerin bir kismindan kurtulma yoluna gitmeyi tercih etmektedirler.

Orta ve uzun vadeli ihracat kredilerine siire ve kapsam yoniinden bakildiginda;

1. Orta vadeli ihracat kredilerinin siiresinin maksimum 5 yila kadar ¢iktig1
ve kredi konusunun dayanikli tiiketim iiriinleri, makine ve techizat v.b
iirlinleri kapsadigini,

ii.  Uzun vadeli ihracat kredilerinin ise siirelerinin minimum 5 - maksimum
10 yila kadar oldugunu ve kredinin konusunun genellikle sanayi
komplekslerinin kurulmasi, anahtar teslimi projeler v.b. faaliyetleri
kapsadigini1 gormekteyiz.

Orta ve uzun vadeli ihracatin finansmanini da sevkiyat Oncesi ve sonrasi

finansman olmak tizere iki ayr1 grupta toplamak miimkiindiir.

% Atag, Kuter, “Bir Finansman Ydntemi: Factoring”, Hacettepe Universitesi [I.B.F Dergisi, Cilt: 9,
1991, s. 23.
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2.2.2.1. Sevkiyat Oncesi Finansman

Orta ve uzun vadeli ihracatta sevkiyat dncesi finansman ihtiyaglar1 s6zlegsmenin
ozelligine gore farkliliklar gostermekte olup, bu tiir finansmani asagida basliklar altinda

ana hatlar itibariyle incelenmektedir:

2.2.2.1.1. Anahtar Teslimi Projelerin ve Makine - Techizat ihracatimmn

Finansman

Bu tip ihracata saglanan orta vadeli (6 aydan fazla) krediler ulusal ve uluslararasi
ticaret bankalarinin igbirligi ile gergeklestirilmektedir. Anahtar teslimi projelerde
ithracatei; ¢izim, insaat, tesisin kurulup calistirmasi ile yiikiimliidiir. Ayrica, techizatin is

yapilan iilkeden temin edilmesi durumunda ihracat¢i krediye ihtiya¢ duyacaktir.
2.2.2.1.2. Taahhiit Isleri Finansmam

Yurtdisinda stlenilecek taahhiit isleri de sevkiyat Oncesi finansmani
gerektirmektedir. Bankalar taahhiit islerinde genellikle firmalarin ihra¢ edecegi insaat

malzemelerinin tedariki i¢in kredi vermektedirler.
2.2.2.1.3. Miisavirlik Hizmetleri Finansmani

Bankalar, miisavirlik firmalarina, istihdam ettikleri teknik ve diger personel i¢in
yapilan harcamalarin karsilanilmas1 ve gerekli arag - gereclerin satin alinmasi i¢in kredi

vermektedirler.
2.2.2.2. Sevkiyat Sonrast Finansman

Anahtar teslimi projelerde ve makine - techizat ihracatinda alicilara kredili satis
kolayliklar1 saglanmasi zorunludur. Bu tiir ihracatta, alicilarin, saticilar (ihracatgilar)
lehine taksitli 6demelerin vadelerinde gecikmeksizin yapilacagi hususunda uygun

teminatlar vermesi gerekmektedir.

Ihracatgilar, vadeli ihracat kredileri i¢in kendi bankalar1 ve / veya uzman
kuruluslar ile anlasirlar. Vadeli ihracatta kredi siiresinin belirlenmesinde; ihrag
tirtinlerinin tahmini 6mrd, niteligi, uluslararasi rekabet durumu, dis pazarin yapisi temel

unsurlardir. Maksimum siireler sermaye {riinlerinde gemi, makine-techizat v.b. 5 yil,

17



anahtar teslimi projelerde ise 10 yila kadar uzayabilmektedir. Krediler; satic1 ve alict

kredileri olmak tizere iki yolla verilmektedir.

Satict kredisi, ihracat kredilerinin onemli boliimiinii satict kredileri teskil
etmektedir. Burada, satici iirlinleri sevk edince ilgili belgeleri bankasina ibraz ederek
sevkiyat sonrasi kredi ile kendini finanse eder. Uriin bedellerini banka zamani gelince
alicidan (ithalatc) tahsil eder. Thracatci ile bankasi arasindaki tek islem faiz 6demesi
seklindedir. Banka, ancak, ihracat bedellerinin tahsil edilememesi durumunda
ihracatciya riicu eder. Ihracat kredi sigortasinin bulunmas: halinde, ihracat¢i bu riski
sigorta kurumuna devreder. Giinlimiizde kisa vadeli kredilerin ¢ogu, orta vadeli

olanlarin ise bir kismi satici kredileri seklinde finanse edilmektedir.

Alict  kredisi, satict  kredileri, uzun donemde yerini alict kredilerine
birakmaktadir. Ciinkii uzun donemde finansman yiikii ihracat¢inin likiditesini, pesin
para akisi ile bor¢ orani arasindaki dengeyi olumsuz yonde etkilemektedir. Bu itibarla,
uzun vadeli krediler, alicinin ithalat bedelini pesin 0demesini saglama yoniinden,
ihracatgiin iilkesindeki banka veya bir baska finansman kurulusu tarafindan alicinin
bankasiin garantisi altinda ithalatgiya 6denmektedir. Alici kredisi, yabanct bir aliciya
(ithalatc1) borg verilmesi anlamindadir. Uygulamada, bir iilkeden digerine herhangi bir
fon transferi s6z konusu degildir. Genellikle ithalat¢1 {iriin bedelinin % 20 ile % 30’u
arasinda bir boliimii saticiya (ihracatciya) pesin ddemekte, bakiye aliciya borg olarak

verilmektedir.

Alict kredileri, daha ¢ok biiylik ¢apta ihracata agilmaktadir. Bunun nedenlerini

sOyle aciklanabilir:

i.  Ihracatci yoniinden alict kredileri, satic1 kredilerinden daha az sorumluluk
getirmektedir. Cilinkii 6deme taksitlerin tahsil edilmesi ve ilgili diger
islemlerin izlenmesi i¢in ihracatgi, idari kaynaklarin kullanimindan tasarruf
etmektedir.

ii.  Satict kredilerinde, ihracat¢i 6deme taksitlerini alirken bilango durumu ve
bankalardan kaynak temininde zorlanirken, alici kredileri uygulamasinda

ithracatci bu sorunlarla karsilasmamaktadir.
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ii.  Finansman kurumlar da, ihracat islemlerinin alic1 kredisi ile finansmanini
tercih etmektedirler. Ciinkii finansman kurumlar1 satis sozlesmesini
ihracat¢idan daha iyi incelemekte ve ihracatciya bu asamada Onerilerde
bulunabilmektedirler.

iv.  Yukaridaki nedenlerle, alic1 kredileri, en fazla tercih edilen bir finansman

teknigi olma 6zelligini tasimaktadir.
2.2.3. Forfaiting Yoluyla Finansman

Forfaiting mal ve hizmet ihracatindan dogan ve belirli bir 6deme planina gore
tahsil edilebilecek olan alacaklarin bir banka ya da bu alanda uzmanlasmis bir finans
kurumu tarafindan satin almmasidir. Alacagin saticisina forfaitist, devralan kurulusa
forfaiter denir’’. Forfaiting, genellikle ihracat islemlerinden olusan vadeli alacaklari,
lehdarina riicu edilmeyecek sekilde satin alinmasi, bir baska ifade ile alacagin iskonto
edilerek devralinmasi, bakiyesinin satictya (ihracat¢1) 6denmesidir. Forfaiting’de amac,
O0demeler ile ilgili tiim risk ve sorumluluklarin forfaitere aktarilmasidir. Forfaiting’de
satici, vadeli alacaklarin1 hemen nakde cevirebilmektedir. Zira araci (forfaiter) borg
aracini uygun bir oranla iskonto ederek derhal saticiya ddemekte dolayisiyla agilan
kredi hemen nakde doniismektedir. Satici, usuliine uygun olarak diizenlenmis, garantisi
veya avali verilmis bor¢ alacaklarini1 forfaitere satinca, islemle ilgili sorumluluktan
kurtulmaktadir. Burada, bor¢ alacaklarindan kastedilen, poli¢e ve bonodur.

Satict (ihracatgi), yabanci bir aliciya (ithalatgi), {irliniiniin satisin1 miiteakip
alicidan police veya bono almakta, daha sonra bu borg araglarini bankasina ibraz ederek
yazil1 degerleri lizerinden belli bir oranla iskonto ettirmektedir.

Forfaiting’de vadeli satiglarin siiresi, alt1 aya kadar kisa ve on yil kadar uzun
olabilmekle birlikte, uygulamada siireler iki ila bes yil arasinda degismekte, normal
olarak odemeler alt1 ayda bir yapilmaktadir. Forfaiting finansmani ile yapilan ihracat
tutarlari, yliz bin ABD Dolar ile yiiz milyon ABD Dolar1 arasinda degisebilmekte,
genellikle uygulamada bir ila bes milyon ABD Dolar1 arasindadir.

Forfaitingde satic1 karini, alict ise maliyetini dnceden bilmektedir. Forfaitingde

finansman maliyetleri, ¢ogunlukla islemde kullanilan police veya bonolarin yazili

7 www.muhasebedersleri.com/dis-ticaret/forfaiting html, 06 Ocak 2010.
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degerleri igerisine dahil edilir ve saticinin bankasinca sabit bir iskonto ile satin alinir.
Sozlesmenin siiresi, alicinin bankasinin ve bu bankanin bulundugu iilkenin kredi
degerliligi, islemin yapildigi doviz cinsi, para ve doviz piyasasinin genel durumu,
iskonto oranini etkileyen faktorlerdir.

Forfaiting’de satici, vadeli satisin1 derhal nakde g¢evirebildiginden likiditesini
arttirmakta, yeni yatirimlar icin finans kaynaklarini serbestlestirmekte ve banka
bor¢lanmasini azaltmaktadir.

Satici, Onceden ithalatgt hakkinda istihbarat yapmak, iilke risklerini
degerlendirmek, alacagini tahsil etmek vb. zaman tiiketici islerden kurtulmaktadir. Zira
bu gorevleri forfaiter yiikiimlenmektedir. Diger taraftan, forfaiting, saticinin
karsilagsmast muhtemel ticari riski (alicinin vade sonunda iiriin bedelini 6dememesi),
transfer riski (resmi kisitlamalar sonucu fiiriin bedelinin transfer edilememesi) ve kur
riskini ortadan kaldirmakta, dolayisiyla forfaiting isleminde kredi sigortasina ihtiyag
kalmamaktadir.

Satici, tiim iglemlerine forfait uygulamak zorunda olmayip, mubhtelif ihracat
kalemlerinde farkli finansman teknikleri uygulayabilir. Forfaiting’ de kredi islemi
siiratli bir sekilde tamamlanmaktadir. Garantoriin, forfait tarafindan kabul edilebilir
(muteber)  olmast  durumunda  forfaiting  islemi  birkag  saat iginde
sonuclandirilabilmektedir.

Forfaiting isleminde ithal edilecek malin bedeli, bu malin ekonomik &mriine
yayilarak taksitlerle ddenmektedir. Once ithalat¢1 ve ihracatgi firmalar arasinda ticari bir
anlasma yapilmakta, fiyat ve ddeme plani saptanmaktadir. ithalatct mallar1 teslim
almakta, banka garantisi de sagladiktan sonra borg¢ senetleri banka aracilig ile ihracatci

firmaya iletmektedir™.

* Basar, Mehmet, Finansal Yonetim, T.C.Anadolu Universitesi Yaymi No: 1465, Eskisehir Agustos
2004, s. 237.
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IKINCi BOLUM
FACTORING iSLEMELERI VE GELISIiM SURECI

1. Factoringin Tanimi

Ticarette alic1 ve saticilarin belirli beklentileri bulunmaktadir. Satici {irettigi
veya pazarladigi bir Uirlinii pesin ve % 100 garantili satmak ister. Alim yapan firmanin
amaci ise herhangi bir garanti vermeden serbest¢e ve vadeli alim yapmaktir. Satin aldig:
malin satigin1 yapip parasini tahsil ettikten sonra édeme yapmak temel hedeftir. Bu
konuda alic1 ve saticinin birbirlerinden farkli beklentileri varken; satici 6rnegin pesin ve
garantili satis diye diretir. Alict da vadeli ve agik, serbest alacagim diye 1srar ederse,
O0deme kosullarinda anlagsma saglanamayacak ve satis gerceklesmeyecektir. Her iki
tarafinda beklentilerini gergeklestirebilmelerini ve hi¢ gergeklesmeyecek gibi goriinen

bu satisin olusmasini saglayacak bir sistem factoringtir'.

Tarihte factoring, ilk olarak Anglo-Sakson dilinde acente, satis komisyoncusu
anlamlarini ifade eden bir terim olarak kullamlmustir®. Kelime anlami olarak baktigimiz
da ise; temeli facere eylemine dayanan, bir kiginin baska bir kisi adina bir sey yapmasi

anlamina gelir.

Uriin satis1 yapan veya hizmet arz eden ticari firmalarm yurti¢i ve yurtdigina
yapacaklar1 kredili satislardan kaynaklanan kisa vadeli senede bagli haklarmin factor
veya factoring sirketi adi1 verilen finansal kuruluslar tarafindan satin alinmasi temeline

dayanan bir faaliyettir.

Giinlimiizde firmalara borg veren kisi, komisyon alarak satis yapan kimse olarak
bilinen factor, modern factoring uygulamalarin da factoring islemini gergeklestiren
firmadir. Hukuki anlamda factor, tirlin satimi veya hizmet arzi ile ugrasan firmalarin bu
satiglar1 sonucu dogan veya dogacak alacaklarini devralarak tahsilini iistlenen, bu

alacaklara kars1 pesin 6demelerde bulunarak finansman saglayan, ayni anda firmalara

Uyanik, Yiice, Faktoring Kurallari, Dur Ofset Matbaacilik, May1s 2002, s. 11.
Yalvag, Faruk, Bankacilik Terimleri Sozliigii, Ankara, 1990, s. 22
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idari, ticari ve mali konularda verilen hizmetler karsilig1 faiz, komisyon ve iicrete hak

kazanan kisi veya kurulus olarak tanimlanabilir.

Factoring islemi sadece kisa vadeli alacaklar i¢in gegerlidir. Bu islemde vadeler
genellikle 30 - 120 giin arasinda degisir, bazen vadeler 180 giine kadar da uzayabilir".
Factoring de dis ticaret islemlerinde kullanilan vesaik mukabili 6deme, akreditifli
O6deme gibi 6deme sekillerine gerek duyulmadan, alici ve satici karsilikli hesap seklinde

calisarak maliyetlerin azalmasina yardimci olur.

Factoring, alacak hakkinin firmalara fon saglama olanagi veren bir finans
tiiridiir ve bu yiizden de kredi seklinde isleyen diger finansman araglarina gore farklilik

gosterir.

Factoring de satici, alacaklarinin factor sozlesmesiyle factore satmayi1 ve
devamli alacaklarinin tahsil edilememe riskini de factore devreder. Factoring firmalar
disinda kredi veren diger finansman araclarinin senetlerin tahsil edilememesi halinde

senet karsilig1 kredi alan saticiya daima riicu hakk: vardir.

Factor, hemen pesin ddeyerek tiim alacaklari satin alir, alacaklar tahsil eder, bu
alacaklarla ilgili muhasebe ve defter kayitlarini olusturur, {iriin veya hizmet satin alanin
istihbaratini1 yapar, bor¢lunun mali sikintiya diiserek 6deme yapmamasi halinde olusan

zararlar1 iistlenir®. Bu durumda saticty1 borglulara kars1 korumus olur.

Giliniimiizde firmalar, liretimlerini arttirma ¢abasi i¢indedirler. Bu da daha fazla
hammadde, makine - techizat ve isgiiclinii dogurur ve firmalarin giriste de belirttigim
gibi nakit akimina baglidir. Firmalar, ancak {irlinlerini piyasaya arz ederek satar ve de
zamaninda alacaklarmi tahsil ederlerde nakit elde etmis olurlar. Alacaklarin
O6denmemesi veya ge¢ 6denmesi durumunda firmalarin nakit akimi elbette ki aksayacak
ve olumsuz sonuglara yol agacaktir. Bunu engelleyerek ve de bir diizene sokarak nakit
akisina dogrudan miidahale eden factoring firmalari, bu gibi sorunlarin yaganmasina

engel olurlar. Factoring firmalar1 genellikle bankalarin ve diger finansal kuruluslarin

Erdemol, Haluk, Factoring ve Forfaiting, Akbank Ekonomi Yaynlari, Istanbul, 1992, s..1.
Kolb, Robert W. and Rodriguez, Ricardo J., Financial Management, D.C. Heath and Company, 1992,
s. 365-366.
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ortak veya baglh kurumlar1 ya da bazi bankalarin ayr1 birer departmani olarak faaliyet

gosterebilirler.
2. Factoringin Isleyisi

Bir firmanin factor kurulusa bagvurmasiyla factoring islemi baglamig olur.
Basvuruda firmanin kendi hesaplarinin son durumu, daimi miisterilerinin isim ve
adresleri, bunlarin calistigi bankalar, bu miisterilere Onceki yillarda yapilan satis
tutarlari, sattiklar1 {iriin ¢esitleri bildirilir. Factor, bu bilgilerle o firmanin oldugu
piyasayr ve borg¢lularin 6deme giicii hakkinda arastirmalar yapar ve uygun oldugu
Olclide alacaklarin iilke ve iiriin bazinda, global ya da smirli olarak satin alinmasina
karar verir. Sonug itibariyle satici factoringe konu alici ve detay bilgileri factoring

sirketine bildirir ve her bir alic1 i¢in kredi limiti talep eder.

Firmayla factor arasinda bir factoring anlagmasi imzalanir. Uzerinde borglu
kisilerin isimlerinin, fatura tarihinin ve vade tarihinin oldugu alacak senetleri ve de
alacaklarin devri konusunu diizenleyen bir form ekiyle factore iletilir’. Formun iki taraf
arasinda imzalanmasindan sonra devir gerceklesmis olur. Uriinlerin miisterilere
gonderildigini sevk vesaiki form ekinde factor kurulusa verilerek firmanin s6z konusu
tirtinlere iliskin alacagi, yapilan anlagmaya gore adresinden ya da vadesinden Once

factorden alinir. Factoringde factor, firmanin yapacagi tiim kredili satislar1 onaylar.

Factoring isleminin olmas1 i¢in alici, satict ve factor olmak lizere 3 tarafin
olmas1 sarttir. Uluslararas1 factoring de buna ek olarak alicinin iilkesinde bulunan
muhabir factor, yan ithalat factoru gereklidir. Taraflardan satici, iiriin veya hizmeti
vadeli olarak satan ve bu satistan dogan alacaklar1 devreden kisi veya kurulustur. Alici
ise, soz edilen iirlin veya hizmeti agik hesap usulii vadeli olarak satin alan taraftir.
Alacaklar1 devralarak saticiya c¢esitli hizmetler sunan aract kuruma da factor denir.
Uluslararas1 factoring de yabanci bir iilkede bulunan alic1 hakkinda esas factor’ e bilgi
saglayan dordiincii tarafta muhabir factordiir. Uluslararasi factoringde ortaya ¢ikan bu

farkliliktan dolay factoring isleminin isleyisi de yap1 olarak degisir.

5 Schall, Lawrance D. and Haley, Charles W, Introduction To Financial Management, McGraw - Hill

International Editions, 1991, p. 708.
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Bir factoring uygulamasin1 Ozetlemek gerekirse; factor ilk islem olarak
alacaklarin1 devretmeyi diislinen isletmenin kredi degerliligini belirler. Olumlu sonug
aldig1 takdirde satici ile factor arasinda factoring sézlesmesi imzalanir. Bu sézlesmeyle
saticinin biitiin veya bir kisim alacaklari factor tarafindan satin alinmus olur.® Factor
ayn1 zamanda alicinin veya alicilarinda kredi degerligini belirlemek zorundadir. Satici,
factoring sozlesmesinin imzalanmasindan sonra alacaklarin1 factore devretmek
kosuluyla iiriin veya hizmet satisini gergeklestirir. Factor sozlesmeden dogan soz
konusu alacaklar satin alma yiikiimliiliigiinden dolay1r devamli bir kredi denetimi yapar.
Alacak tutar iizerinden hesaplanan belirli bir miktar factor tarafindan satici kurulusa
avans seklinde vadesinden once 6denir. Alacaklarin vadesi geldiginde alict factore

O6deme yapar.

Factoring isleminin isleyisi yurtici ya da uluslararasi factoring olmasina gore
degisiklik gosterir. Yurtigi factoring islemi asagida belirtilen dokuz asamada
gergeklesir7.

1. Vadeli {iriin almak isteyen alicilarin saticiya bagvurmasi,
1. Saticinin factore basvurmasi,
iii.  Factoriin kredi degerlemesi sonucu saticiya teklifi,
iv.  Saticinin teklifi kabul etmesiyle factoring s6zlesmesinin imzalanmasi,
v.  Saticinin aldig siparisleri factore bildirerek onay istemesi,
vi.  Onayla birlikte saticinin iiriinleri alictya gondermesi,
vii.  Faturalarin factore 6denmesini saglayan alacak temlikinin yapilmasi,

viii.  Factoriin alacaklarin vadesinden 6nce saticiya belirli bir miktar 6n 6deme

yapmast,

ix.  Alicinin vade sonunda factore 6deme yapmasi ve factoriin 6n 6deme ve

masraflar diistiikten sonra kalan miktar1 satictya 6demesidir®.

¢ Kolb, a.g.e., s. 365, 366
7 Erdemol, a.g.e., s.8.
¥ Bknz: EK 1: Factoring Hizmetleri A.S. Kredi Formu, EK 7: Firma Tanitim Raporu.

24



3. Factoringin Tiirleri
3.1. Geleneksel Factoring ve Zahiri Factoring

Factorlin kredi riskini iistlenip iistlenmemesine gore factoring uygulamalari
cesitlendirilebilir. Riicu edilemez ve riicu edilebilir alacak temliki olarak da anilan bu
tiir factoring islemlerinde kredi riskinin iistlenilmesi disindaki diger factoring islevleri

sOzlesmeye gore tam servis olarak veya kismi olarak belirlenir.
2.3.1.1. Geleneksel Factoring

Gergek factoring olarak da adlandirilan ve factoriin kredi riskini iistlendigi bir
factoring tiiriidiir. Factoriin ticari riskleri tamamen iistlendigi ve genellikle saticiya
avans 0demesi yaptig1 bir factoring islemi olup, uluslar arasi1 uygulamada yaygin bir
kullanim alan1 mevcuttur’. ABD’ de old-line factoring olarak anilan, factoring isleminin
olusumuna temel olusturan uygulamadir. Alicinin borcunu 6dememesi durumunda
factor kismen veya tamamen saticiya karsi sorumludur. Genellikle alacaklarin toptan

temliki seklinde gergeklestirilir.

Factor, saticinin alacaklarimmi tek bir kalem olarak devralir. Kredi riskini
iistlenmesinden dolayi factor, saticinin satis yaptig1 veya yapabilecegi piyasalarda iyi bir
arastirma yapmak zorundadir. Uluslararas1 factoring isleminde factor, bu arastirma i¢in

alicinin bulundugu iilkedeki factor sirketlerinden yararlanir.

Factoriin kredi riskini iistlenmesinin yaninda saticinin davranislarindan dogan
riskler, satilan iirliniin bozuk olmasi, {liriiniin géonderilmemesi, alacagin dogmamas1 gibi
tamamiyla saticiya aittir. Bu durumda saticinin alacagin tahsil edilmemesinden dogan
factoriin maruz kaldig1 zararlara katilmasi sarttir. Genellikle alacak devrinin toptan
yapilmasi factoriin ortaya ¢ikan zarari, saticinin diger alacaklarindan karsilayabilmesine

olanak saglar.

Factoriin alacaklarin tahsilinden sonra saticiya yapacagi Odemelerin sekli
sozlesmeyle belirlenir. Ancak 6demenin, alacaklarin devralinmasindan belli bir siire

sonra yapilmasi (sabit vade - fixed maturity period) yaygin olan uygulamadir.

’  Tiim Sanayici ve Is adamlar1 Dernegi Is Gelistirme Platformu,

www.tumtrade.com/ 18 Kasim 2009.

25



Odemenin yapilacag siire ise factoriin saticinin alacaklarinin ortalama tahsil siiresini

hesaplamasi sonucu kararlastirilir.

Gergek factoring isleminde alicinin 6deme yaptig kisi factor oldugu igin satict
faturaya alacaklarin tahsilinin factore ait olduguna dair ibare koymalidir yani kural

olarak agik factoring olarak gerceklestirmelidir.
3.1.2. Zahiri (Recourse) Factoring

Factoriin kredi riskini iistlenmedigi factoring tiirlidiir. Factorun ticari riskleri
yliklenmeden sadece vesaikin tahsilini tistlendigi bir factoring islemi olup, uluslar arasi
uygulamada pek sik rastlanan bir tiir degildir'®. Satin alan alacaklarin alic1 tarafindan
vadesinde 6denmemesi durumunda factor alacaklar1 saticiya geri verme imkanina
sahiptir. Ancak saticinin likidite yapisinin bozulmasi engellemek amaciyla vade
bitiminden itibaren 30 ile 90 giin arasinda bir siire factor riicu hakkini sakli tutabilir.
Kredi riskini olmamasi factoriin daha rahat davranmasina neden olur. Alacaklarin %
100’1 bu tiir factoring isleminde devredilir ve factor miisteri degerlemesi konusunda
gercek factoring islemine oranla ¢ok daha az ¢aba harcar. Factor saticiya karsi 6n 6deme

ve hizmet islevlerini kredi riskinden bagimsiz olarak yerine getirir.

Gizli factoring isleminde ortaya ¢ikan factoriin yaptig1 6n 6demeyi geri alamama
riski bu uygulamada giderilmistir. Alacaklarin tahsilinde karsilagilan bir giicliikkten

dolay1 ortaya ¢ikan zarar1 factor geri verdigi alacaklarin bedelinden diiser.

Gergek olmayan factoring tiirlinde 6n 6deme tahsilat yapildik¢a gergeklestirilir.
Bu nedenle sabit vadeden bahsedilemez. Sonucta satis, factoring isleminin sagladigi

garantili nakit akisi tistiinliiglinden yararlanamaz.

3.2. Vadeli Factoring - iskontolu Factoring

Factor’{in saticiya yapacagi ddemenin zamanina gore factoring islemi vadeli ve

iskontolu olarak ikiye ayrilir.

' Tiim Sanayici ve s adamlar1 Dernegi is Gelistirme Platformu,
www.tumtrade.com/ 18 Aralik 2009.

26



3.2.1. Vadeli (Maturity) Factoring

Saticinin factor den aylik kredili satislarin ortalama vadesi iizerinden ay
sonlarinda toplu tahsilat yaptigi factorden avans almadigi ve Odemelerin vade
siirelerinin sonunda yapildig1 saticiya finansman desteginin saglanmadig1 bir factor

tiirtidiir.

Tahsilat ve riskin iistlenilmesi hizmetlerinin verilmesi esasina dayanan vade
factoring uygulamasi isletmelere finansman hizmeti saglamaz''. Daha kiiciik 6lgekli
firmalara uygulanan bu yontem kredi sigortasinin bir alternatifini olusturur. Bu
factoring tiirii ile sunulan hizmetler, alacaklarin ydnetimini, alacaklarin tahsilini ve
odenmeme riskine karsi saticimin korunmasini kapsar'”. Hizmet ve sigorta islevlerinin
yerine getirildigi bu yontemde fonlama yer almaz. Bu nedenle factoriin iicreti sadece
temlik edilen alacak tutar1 {izerinden alinan komisyon ile sinirli kalir. Bu yontemde
saticinin, yapacagi satig karsiliginda factorden avans almasi s6z konusu olmaz ve

O0demeler vade siirelerinin sonunda yapilir.

Factor kurumunca satin alinan alacaklara iligkin miisteriye yapilan ddemeler,
fatura tarihi veya alacaklarin factore devredildigi ve fatura kopyalarinin gonderildigi
tarihten itibaren alacaklarin vadelerinin tartili ortalamasina goére saptanan belli bir
donem sonunda veya her bir alacagin tahsilinden factore yapilan 6demelerden hemen

sonra yapilir.

Odeme sekillerinden ilki, satici firmaya nakit akis tablosunu kesinlestirme
olanagi verir, factorlin vadesinde kesin olarak 6deme garantisi verdigi alacaklar tutari,
kesin nakit girisi olarak iglem goriir. Yontemin bir diger yarar1 da satici firmanin kredili
satis vadelerini, factoring sozlesmesi hiikiimlerine bagli kalmaksizin piyasa kosullarina
gore serbestge belirleme olanagina sahip olmasidir. Faiz giderinin olmadigi bu yontem
nakit akiginda kesinligin ve kolayligin saglanmasinin yani sira vade belirlenmesinde

sagladig1 serbesti nedeniyle de firmanin piyasa uyum gdstermesini kolaylagtirir.

""" Erdemol, a.g.e.,s. 13.

"> Akga, H.Ali, “ihracatin Finansmaninda Factoring ve Tiirkiye’de Uygulamas1”, Hazine ve Dis Ticaret
Dergisi, Sayr: 10, Kasim 1991, s. 6.
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3.2.2. iskontolu Factoring

Alacaklarin vadesi dolmadan dnce factor tarafindan iskonto edilerek bakiyenin
satictya 6denmesine imkan veren bir factoring tlirtidiir.

Saticinin factore devrettigi alacaklarin vadesinden once factoriin 6n O0deme
yapmast seklindeki factoring tiirlidiir. Satici factore alacaklarini iskonto ettirerek
vadeden Once nakit imkanina kavusur.

Factor saticiya alacaklarin % 80’1 kadar 6n 6deme yapmakta, kalan % 20’yi
masraflart ve komisyonu diistiikten sonra vade sonunda dder. Bu tiir factoring isleminde
% 80’ i 6n 6demeden dolay1 kur riski bu oranda factora ait olur'.

Iskontolu factoring isleminde goriildiigii gibi temel islev finansman ihtiyacini
kargilar. Bu nedenle factoringin idari hizmetlerine ve riske karsi koruma islevine
ihtiyact olmayan fakat finansman sikintisini i¢inde olan isletmeler tarafindan daha c¢ok
tercih edilir. Ayrica yapilan 6n 6deme nedeniyle gercek olmayan factoring seklinde
bulmustur.

Satic1 igletmeye vadeden Once toplu 6deme yapilmasinin yaninda, alicilarin
factore 6deme yapmalar i¢in gerekli olan ihbar ortadan kalkar ¢iinkii bu uygulamada

tipik fatura iskontosu isleminin 6zellikleri goriiliir.

3.2.2.1. Fatura iskontosu (Invoice Discounting)

Tahsilat hizmetine ve riskten korunmaya ihtiyacit bulunmayan isletmelere sadece
finansman kolayliginin saglandigi calisma bi¢imidir. Fatura iskontosu ydnteminde,
factoring finansman tekniginin temel Ozellikleri olarak goriilen alacak yonetimi,
bor¢lunun 6dememe riskini listlenme (teminat veya sigorta fonksiyonu) miisteriye
sunulan hizmet kapsaminin disinda tutulur. Factoriin kendine temlik edilmis olan
alacaklarin 6denmemesi durumunda saticiya riicu hakkini sakli tutmasi, borglunun
O0demeyi dogrudan factore yapmasi ile ilgili olarak bildirimde bulunulmasi saticinin
inisiyatifine birakilmig olmasi gibi nedenlerle fatura iskontosu yontemiyle verilen
hizmet yalniz fonlamaya doniisiir. Bu yontemle satictya faturanin vadesi dolmadan
nakde doniistliriilmesi olanagi saglanir, satic1 firma fatura iskontosu yoluyla alacagini

daha cabuk paraya ¢evirir.

13 Ceylan, Ali, Finansal Teknikler, Ekin Kitabevi Yaynlari, Bursa, 2004, s. 19.
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Bu yontemde muhasebe kayitlarini satici firma tutar, miilkiyetini factore temlik

ettigi alacaklari cogu kez factor adina borglulardan tahsil eder'.

Fatura iskontosu genellikle soyle bir siire¢ iginde gelisir; “Satict firmanin
bor¢lularin ayrintili listesini (bordro) factore gondermesi ile birlikte fatura iskontosu
siireci baglar. Factor, bordrodaki alacak tutari iizerinden kendi komisyon ve giderlerini
diistiikten sonra bakiyeyi saticinin hesabina alacak kaydeder ve genellikle izleyen 24
saat icinde miisteri hesaptan para c¢ekebilir ancak bu para kullanimi factoriin tanidigi
limit i¢inde olur. Satici firma, borglularin listesi disinda, factore genellikle her hafta
toplam satis, yapilan tahsilat, iskonto ve iade listelerini de gonderir. Borglulardan
gerceklestirilen tiim para alimlari, 6demeler dogrudan dogruya factoriin hesabina havale
edilir ve havale edilen tutar konusunda factor stirekli bilgilendirilir. Her aymn sonunda
satict, alacaklarin vade yapisin1 da gosteren dokiim listesini, borglularin hesap
bakiyeleri ile birlikte factore gonderir. Factor, buna gore kendi kayitlarinin
uygunlugunu saglar”. Siire¢ icinde saticinin 6deme giicliigline diigmesi durumunda
factor, haklarin1 korumak amaciyla alacaklarin kendisine temlik edildigini ve
O0demelerin dogrudan kendine yapilmasi gerektigini borglulara bildirme hakkini elinde

bulundurur. Toplu iskonto yonteminden farki, borg¢lulara bildirimde bulunulmamasidir.

Fatura iskontosu yonteminde saticiya saglanan finansman olanagi disinda factore
baska onemli bir hizmet verilir. Fatura iskontosu, satici ile factor arasinda s6z konusu
olmas1 ve igiincii kisilerin bilgisi disinda bir uygulama olusturmasi nedeniyle 6zel

factoring olarak da nitelendirilir.
3.2.2.2. Toplu Iskonto

Isletmenin o anda elinde bulunan kisa vadeli alacaklarinin factor tarafindan satin
almarak yalnizca finansman saglandigi ¢alisma bigimidir'. Borglulara factore édeme
yapmalar1 i¢in bildirimde bulunmasina ragmen islem riicu etme esasina gore
yiriitiildiigiinden factor, borg¢ tahsilatindan ve alici riskinden sorunlu degildir ve alici

riski Ustlenmez. Burada, borglulara 6demeyi factore yapmalar1 bildirilmesine karsin

4 Erdemol, a.g.e.,s.12.
13 anel, Aykut, “Cagdas Dis Ticaret Finansman Yontemleri Icinde Factoring’in Yeri ve Onemi”,
Istanbul Sanayi Odasi Dergisi, Y1l: 26, Say1: 304, Haziran-1991, s. 51.
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islem Geri Doniilebilir Factoring esasina gore yiiriitiiliir. Factor borg¢ tahsilatinda veya

alici riskinden sorumlu olmadig: gibi idari hizmette vermemektedir'®.

3.3. Acik (ihbarh) Factoring - Gizli (ihbarsiz) Factoring

Factoring isleminden alic1 firmanin haberdar olup olmamasina gore agik ve gizli

factoring seklinde siniflandirma yapilir.
3.3.1. Acik (ihbarh — Disclosed) Factoring

Saticinin faaliyetinden dogan anlasma kapsami igindeki alacaklar dogdugu
andan itibaren factore devredilir ve bu islem aliciya bildirilir. Genellikle bu bildirim
saticinin  hazirladig1 faturaya not diisiilmesi seklinde yapilir. Factor devraldig:
alacaklarin riskini tamamen veya kismen iistlenir. Tahsil etmeme durumunda factor
belirli bir vadeye kadar alacaklari saticiya iade edebilir veya alacaklarin takibini
iistlenebilir'’. Alacaklarmn tahsil riski digindaki factoring isleminin diger islevleri de

tahsilat, muhasebe, miisteri degerlemesi gibi yapilan anlagma ile factore devredilir.
3.3.2. Gizli (Ortiilii - Kapali - Undisclosed - Thbarsiz) Factoring

Alacak hakkinin satiginin bilinmesini ve factoring kurulusun adinin aliciya
aciklanmasini kendi ticari itibarlar1 agisindan sakincali goren ve bdyle bir islemin
alicilar ile olan ticari iligkilerini etkileyebilecegini diisiinen satici firmalar, factoring
isleminin gizli kalmasin1 saglayacak kapali (undisclosed) factoring tiiriinii tercih
ederler'®. Kapali factoringde de satici firma kredili satiglardan dogan alacaklarini factore
temlik eder ancak iirlinlerin alictya teslimi ve bedellerinin tahsili islemlerini kendi
yiiriitiir. Boylece alicilarin (borglularin) factoring isleminden, factor kurumundan higbir
sekilde haberi ve bilgisi olmaz. Kapali factoringde satis defterini factor tutar. Factor
riskin tlimiinii iistlenmez ve islemleri satic1 adina yiirtitiir.

Borglulara bildirim yapilmamasi, alacak yonetimi ve tahsilat hizmeti
sunulmamasi nedeniyle fatura iskontosu yonteminin bir tiirevi veya cesitlemesi olan

kapal1 factoringin fatura iskontosundan farkli yani fatura iskontosu yonteminde factoriin

' Demirhan, Dilek, “Kisa Siireli Finansman Kaynaklari”, www.sci.ege.edu.tr~istatistik/personal/
finansal/finansalyon.ppt, 09 Subat 2010.

Oncel, a.g.e., s. 302

Ceylan, a.g.e.,s. 9, 10
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satic1 firmaya tiimiiyle riicu hakki s6z konusuyken kapali factoringde factor 6dememe
riskinin belli bir bolimiinii istlenir. Kapali factoringin belli bir oranda da olsa risk
istlenme, teminat islevi vardir. Riskten korunmanin bu sekilde boliimsel yapilmasinin
amaci, miisterilerini segen, satig kayitlarini tutan, alacaklarini tahsil eden satic1 firmaya
bu islemleri daha dikkatli ve etkin bir sekilde yiiriitmesi i¢in bir sorumluluk pay1 birakir.
Boyle bir sorumluluk pay1 birakilmasi, sigortaciligin temel ilkelerinden biridir.

Gizli factoringin bir tiirli de mevsimlik factoring anlagmasidir. Gizli factoring
tiird, yilin belirli aylarinda finansman gereksinimi olan ticari isletmelerin kullandiklar
bir yontemdir. Bagka bir gizli factoring tiirii de segici gizli (selective undisclosed)
factoringdir'. S6z konusu factoringde factor ve satici firma, hangi alacaklarin sézlesme
kapsamina alinacagini ve 6n O6demelerin hangi alacaklar karsiliginda yapilacagini

aralarinda goriiserek belirler.

Kapali factoring sinirlt da olsa risk iistlenme dolayisiyla stipheli alacaklara karsi
bir korunma hizmeti de sundugundan, bu islevini yerine getirdigi siirece, fatura

iskontosundan ayr1 bir yontem olma 6zelligini koruyacaktir.

3.4. Yurtici ve Uluslararasi Factoring

Taraflarin ayn1 veya farklhi iilkelerde bulunusu itibariyle factoring, ulusal ve

uluslararasi olmak iizere iki ayr1 baslik altinda toplanir.
3.4.1. Yurtici Factoring

Factoring isleminin yurt i¢i olmasinin 6zelligi taraflarin (alici, satic1 ve factor)
ayni ilkede bulunmasidir. Yurti¢i factoring, diinya factoring cirosunun % 95’ine
ulagsacak boyutta dnemli bir factoring tiirlidiir. Satici, alicist ile ilgili bilgileri factore
verir. Factor yaptig1 ¢aligmalar ve istihbaratlar neticesinde aliciya bir limit belirler. Bu
limit dahilinde satic1 factore alacaklarini devreder ve talep ettigi anda belli bir yiizdesini
nakit olarak kullanir®. Satici, alicilarin vade tarihinde borglarini factore ddemeleri
konusunda bildirimde bulunur. Alacak riskinin factor tarafindan {istlenip

istlenilmemesi, kullanicinin talebine ve alicilarin kredibilitesine baghdir. Factor, riski

" Erdemol, a.g.e.,s. 14.
20 Parasiz, Ilker, Para Banka ve Finansal Piyasalar, Ezgi Kitabevi Yayinlari, 6.Baski, Bursa, 1997, s.
594.
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uygun goérmedigi durumlarda yurti¢i islemler igin satictya riiculu calisma sarti
Onerebilir. Bu uygulamada, alacak riski factor tarafindan iistlenilmez, gelen talepler

dogrultusunda igletmelere finansman veya tahsilat hizmetleri sunulur.

Bir factoring isleminde yer alan tiim taraflarin ayni iilkede bulundugu ortamda
satic1 firmanin kredili satislarindan dogan senede bagl alacaklarini factore devrederek
alacaklarinm bir kismimi veya tamamini nakde g¢evirmesidir. Ulkemizdeki uygulamada
ulusal factoring iglemleri kabil-i riicu ve gayrikabil-i riicu olmak {izere iki grupta

toplanir.
3.4.1.1. Yurticinde Tam Servis Factoring i;leyigi

Yurti¢inde tam servis factoringin isleyisi, bagvuru ve fatura devri ve tahsilat gibi

iki asamada gerceklesmektedir.

Basvuru asamasinda asagidaki islemler yapilmaktadir:
1. Satici alicidan siparisini alir.
ii.  Satici factore bagvurarak alicisiyla ilgili bilgileri verir.
iii.  Factor gerekli incelemeleri yaptiktan sonra alicinin kredibilitesi
dogrultusunda 6n limit ve ¢alisma sartlarini saticiya bildirir*'.
iv.  Factoring sdzlesmesinin imzalanmasiyla beraber factor belirledigi 6n
limiti kesinlestirir.

Fatura devri ve tahsilat asamasinda ise, asagidaki islemler yapilmaktadir:

i.  Satict drilinleri lizerinde devir bildirimi bulunan ilgili faturay1 aliciya

gonderir.

—

1. Satict ayni faturanin bir kopyasini factore gonderir.

iii. Factor daha Once anlagilan sartlar ¢ergevesinde saticiya on ddemeyi
yapar.

iv.  Vade tarihinde fatura meblagi alicidan tahsil edilir.

v.  Factor fatura bakiyesini satictya dder.

I Parasiz, a.g.e., s. 594.
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3.4.2. Uluslararasi Factoring

Farkli iilkelerde olan alict ve satict gerceklestirdigi factoring islemidir.
Uluslararas1 factoring igleminde dort taraf bulunur. Alici, satici, yurti¢i factor (ihracat

factorii) ve alicinin iilkesinde bulunan muhabir (ithalat factorii) factordiir.

Uluslararasi factoring isleminin yurti¢i factoringden temel farki ikinci bir factore
ihtiya¢ duyulmasidir. Saticinin iiriin veya hizmet satacagi miisterisinin bagka bir iilkede
olmasindan dolay1 yurti¢i factor tam bir miisteri degerlemesi yapamaz. Bu zorlugun

asilmas1 ancak alic1 firmanin bulundugu iilkedeki bir factorle saglanabilir.

Mubhabir factor olarak amilan bu kurulus, alict isletmenin kredi alabilirlilik
Olciisiinii belirleyerek satici isletmenin iilkesinde bulunan factore bildirir. Boylece iki
factor factoring islemine aracilik etmis olur. Uluslararasi factoring islemindeki bu

zorunluluk factoring sirketlerinin factoring zincirleri kurmasinin temel nedenidir®.

Ihracatcinin {iriin veya hizmet satisindan dogan alacaklarinin yurtigi factore
devredilmesi, fakat devredilen alacaklarla ilgili tahsil edememe riskinin alicini
tilkesindeki muhabir factor tarafindan iistlenilmesi seklindeki factoring ihracat factoring
olarak adlandirilir. Isletmelerin yer aldiklari mevcut pazarlarda karsilarina ¢ikan
sorunlara ek olarak bilinmeyen pazarlardaki satig sonrasi risklerin yok edilmesi ihracat

factoringinin temel islevidir.

Ithalat factoringi ise; factoriin ihracatg1 isletmenin iilkesinde yer alan muhabir
factor araciligiyla ihracat¢1 firmaya garanti verdigi factoring islevidir. Factor alicimi
borcunu 6dememe riskini ve bu islemle ilgili takibi iistlenir. Sonugta alic1 (ithalatgi)

isletme akreditif agmadan ithalat yapabilme olanagina kavusur.

Di1s satimin vadeli yapilmasi halinde ihracat¢ilar asagida agiklanan bazi risklerle

karsilasabilir:

Transfer Riski: ithalat¢inin iilkesinin ddeme giicliigiine diismesi, moratoryum

ilan etmesi ve 6demeden kaginmasi riskidir.

22 Ceylan, a.g.e., s. 14.
* Akga,a.ge., s.7.
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Kur Riski: Ihracat islemi, ihracat¢imnin kendi iilkesinin para biriminden farkl1 bir
para birimi ile gerceklestirilmesinden dolayi, bu iki para biriminin kredili ihracatin

vadesi sonundaki kur degisim riskidir.

Politik Risk: Ithalatcinin iilkesinin savas, devrim, isgal veya sivil ayaklanma

gibi olaylara maruz kalarak ihracatciy1 zarara ugratma riskidir.

Ticari Risk: Tiim kredili satislarda oldugu gibi bor¢lunun 6deme giicliigii i¢ine

diiserek borcunu 6deyememe durumudur.

Faiz Riski: Odeme vadesine kadar gecen dénemde faizlerin artma olasiligina
yonelik risktir. Bu kosullar ¢ercevesinde bir bor¢ veya kredi almak seklinde degil de bir

varlig1 satmak seklinde dis satim siirecine giren factoringin isleyisi onem kazanir.

Uluslararas1 factoring uygulamasinin  bir baska sekli, yurtigi factoring
uygulamasina benzer icli iliskiyle yapilmasidir. Bu uygulamada yurti¢i factor
uygulamas1 kullamlmaz. Ihracat¢i firma dogrudan alicimin bulundugu iilkedeki bir
factor ile anlagma yapar. Dogrudan import - factoring dogrudan, export - factoring
olarak anilan bu islem yiiksek risk oram1 ve dnemli gii¢liikkleri nedeniyle 6nemli bir

uygulama alam bulamamistir™.
3.4.2.1. Ihracat Factoringi

Yurti¢i ve ihracat factoringi arasindaki en biiyiik fark, ihracat islemlerinde yurt
dis1t muhabir factoriin dordiincii taraf olarak sisteme katilmasidir. Satici agisindan iki
uygulama arasinda fark yoktur. Tahsilat takibi, riskin istlenilmesi ve finansman
konularinda satici firmanin muhatabi yine factor olacaktir. Factor, garanti ve tahsilat
servislerini ¢ogu zaman yaygin muhabir ag1 kanalin1 kullanarak vermekte, gerekli

durumlarda bu servisleri kendisi de tstlenebilir.

Satict yurt disina {iriin satmak istedigi alicilarla ilgili bilgileri factore verir.
Factor yurt disindaki muhabir factore bu bilgileri yollayarak alicilar i¢in limit talep eder.
Mubhabirden alinan limitler dahilinde factor alicilarin 6dememe riskini iistlenir. Satici,

alicisina yollayacag: firlinlerle ilgili kesmis oldugu faturalar1 factore devreder. Bu

#* Ceylan, a.g.e.,s. 21.
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alacaklar karsihiginda factor, iste§e bagli olarak saticiya fatura meblaginin belirli bir
yiizdesini fatura iizerindeki doviz cinsinden 6der. Vade tarihinde fatura meblagi alicidan
tahsil edilir ve bakiye tutar saticiya 0denir. Alicinin mali giigliige diismesi nedeniyle
tahsil edilemeyen alacaklarsa uluslararas: kurallar ile belirlenen déonem sonunda factor
tarafindan saticrya odenir. Uriin kaybindan dolay1 tahsili gerceklesmeyen alacaklar

satictya riicu edilir.

Factoringin ana hedefi olan kesintisiz nakit akisi, dis piyasaya satig yapan
isletmeler i¢in daha da 6nem kazanir. Farkli dillerin konusuldugu, farkli kanunlarin
gecerli oldugu yurt disi piyasalarda alacaklarin tahsil kabiliyeti zayiflamakta,
ithracatgilar bir yandan risklerini bir yandan en aza indirme yollarini aragtirirken, diger
taraftan uluslararasi firmalarla rekabet etmek durumunda kalirlar. Ozellikle giiniimiizde
ortak pazar sisteminin kabulil ile birlikte yurt dis1 piyasalarda ihracatgilarin akreditifli
satis imkanlar1 olduk¢a kisitlanmakta, alicilar vadeli ve iirlin mukabili alimlar1 tercih
ederler. Alict riski tasima ve finansman gibi iki biiyiik problemle karsi karsiya kalan
isletmelere verdigi hizmetler sayesinde factoring, kesin ve en uygun ¢éziimleri getirirzs.

Thracat factoring’inin islem siireci sekil 2.1. {izerinde gdsterilmektedir.

1. ALM- SATS ANLAASY

Satie —— RN IENAT— Al
ihracatgs Firma ithmlatgs Firma
LBRNRY A oG 1 080
6. DNAY ALIIT L. G0aE
. .
mlm,mj
1 ATARY .
Yerel 4. YT - Hutahir
Factor TETRA > Factoring Kuruluu
110058

Sekil 2.1. ihracat Factoring isleminde Siirecin isleyisi

» Bknz: EK 6: Cesitli Factoring Tiirlerinin Sagladig1 Hizmetler.
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Sekilde belirtilen taraflara bakildiginda, factoring ile ihracattaki vesaik karsilig
O0demenin benzer unsurlar tasidigi goriiliir. Her iki yontemde de temel olarak 3 taraf
bulunur, dordiincii taraf isleme dolayli olarak girer. Bununla birlikte siireci
inceledigimiz zaman farkliliklar daha belirgin olarak ortaya ¢ikar. Ihracata yonelik bir
factoring islemi alici ile alim - satim anlasmasi yapmis bulunan satici (ihracatci)
firmanin, factoring kapsamindaki hizmetlerden faydalanmak amaciyla factor kurulusa
bagvurmasiyla baslar (1. Asama). Satic1 firma yaptig1 bagvuruda kendi hesaplarinin son
durumunu, daimi miisterilerinin isim ve adreslerini, bunlarin c¢alistigt bankalari, bu
miisterilere Oonceki yillarda yapilan ortalama satis tutarlarini, satisa konu olan iiriin

cinslerini bildirir.

Thracatta goriilen diger tip 6deme sekillerinden farkli olarak muhabir factoring
kurulugu ile yerel factoring kurulusu arasinda saptanan kredi limiti son derece
onemlidir. Muhabir factoring kurulusu, kendisine gonderilen bilgiler (2. Asama)
dogrultusunda bir 6deme limiti belirler. Bu ihracat¢iya yapilabilecek azami 6deme
miktarini géstermesinin yani sira ithalat¢cinin kredi degerliligini ima etmesi a¢isindan da
onemlidir. Bu limitin anlami yurtdisindaki muhabir factor kurulusunun séz konusu
tutara kadar sorumlu olacagi seklindedir yani limit tutarina kadar vadede veya avans
Odemesi icin bir garanti s6z konusu olur, limiti asan tutarlar i¢in bu garanti bulunmaz.

Yerel kurulus, (3. Asama) kendisine ulasan bilgi dogrultusunda islem yapar.

Yurtdisindaki muhabirinin limit onayini alan yerel factoring kurulusu bu durumu
satictya bildirir. Daha sonra yerel factor ile satict firma arasinda bir factoring anlagmasi
hazirlanip imzalanir (4. Asama). Bu anlagsmalar genellikle factor kurulusa, gerekli
gordiigii takdirde bazi borglu firmalarin anlagsma disina ¢ikarilmasi veya borglanma
limitlerinin diisiiriilmesi konusunda yetki verir. Bu sekilde factor kurulus, ileri tarihlerde
bazi firmalarin kredi degerliliginin diismesi halinde {istlendigi riski azaltmis olur. Satici
firma iirlin sevkiyatin1 yaptiktan sonra fatura ve diger belgeler ile factor kurulusa

basvurur. Bundan sonraki stire¢ iki farkli sekilde yasanabilir.

1.  Alacaklarin temliki esnasinda finansman imkanlart da dikkate alinarak
avans 0deme talebinde bulunulur.

ii.  Alacaklarin temliki yapilir, tahsilat i¢in vade beklenir, finansman yoktur.
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Sekilde avans 6demenin oldugu dikkate alinmistir. Bu halde factor daha once

satictyla yaptiklari anlagma dogrultusunda belirli bir tutarda avans 6demesini yapar (5.

Asama) . Bu asamay1 takiben, faturayr muhabir factor kurulusuna gondererek alacagin

tahsili talebinde bulunur. Muhabir factor kurulusunun tahsilatt miiteakip, ilgili tutar

O0demesinden sonra, avans sonrasi bakiyeyi saticiya dder. Siire¢ boylece tamamlanmis

olur. Biitiin bu islemler sirasinda asagidaki hususlara dikkat edilmesi gerekir:

1.

11.

1il.

1v.

Alacak hakkinin devri, muhakkak fatura iizerine konan temlik notuyla

yapilir.

Saticinin  kredi degerliligi degil bor¢lunun yani alicinin (ithalatgr)
kredibilitesi onemlidir. Her ne kadar avans 6demesi saticiya yapilsa da
sonugta iiriin bedelini 6deyecek olan alicidir. Dolayisiyla alicinin 6deme
giicli aragtirilir. Satict ile ilgili hususlarda ise saticinin factoringe tabi
isleme yoOnelik taahhiidiinii (istenilen ve defosuz {iriin) yerine getirme
istegi ve kabiliyeti 6nemlidir. Bu bir anlamda islemin kredi mahiyetinde
degil alim - satim (alacaklarin) seklinde olmasindan kaynaklanir
Muhabir factoring kurulusunun borg¢lular hakkinda saptadigi limit (kredi
limiti) yapilmasi olas1 avans 6demesi veya alacaklarin en ge¢ vadesinde
tahsili bakimindan son derece Onemlidir. Muhabir kurulus, saptadigi
limit ile bir 6deme yilikiimliiliigli altina girer. Alici vadede 6demeyi
yapmasa bile, muhabir factor en ge¢ vadede bu limite kadar olan tutarlar
i¢cin 6deme yapmak durumundadir. Odemeden kagmilabilecek tek
durum, iriinlin istenilen kosullar1 tagimamasidir. Ayrica bu limit bir
yerde bor¢lunun (ithalatcinin) kredibilitesini gdsterir. Bu da ihracatci i¢in
kiymetli bir bilgi mahiyetindedir

Factoring islemine sadece satict basvurabilir. Siiphesiz ithalat¢1 da bu
isten yararlanabilir daha diisiik islem maliyetine sahip iirlin alimi
yaparak, ancak temelde satictyr finanse eden ve ancak saticinin
basvurusuyla yiiriirliige gegen bir yontemdir.

Factoring de factor kurulusun saticinin anlagma g¢ercevesinde yapacagi

tiim kredili satiglar1 onaylamasi s6z konusu olup factoriin onay1 disinda
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gerceklestirilen satiglar factor kurulusu ilgilendirmez. Yapilan factoring
anlagmasiyla factor kurulus, iirlinlin hatali ve bozuk gonderilmesi gibi
saticinin  sorumlulugundaki haller disinda, borcun 6denmeme riskini

biitiiniiyle iistlenir.

vi.  Factoring genelde alacaklarin riicu hakki olmaksizin - alacagin borgludan
tahsil edilememesi halinde, 6denen miktar1 geri almak ig¢in saticiya
basvurulmamasi - satin alinmasi seklinde isler. Bu da muhabir factor

tarafindan saptanan limitin 6nemini bir kez daha gosterir.

Islemin genel isleyisinden de anlasilacag gibi saticinin yurt disindaki muhabir
factor ile dogrudan bir baglantis1 bulunmamasina karsin, bu kurumun konumu oldukca
onemlidir. Yerel factor, siirekli olarak iistlenecegi riskleri devredecegi bir baska kurulus

arayisindadir. Aksi takdirde, yerel factoriin isleme girmeyecegi tahmin edilir.
3.4.2.2. Ithalat Factoringi

Ithalat factoringi uygulamasinda, ithalatgr ile ilgili basvuru yurtdist
muhabirinden ya da saticidan factore gelir. Bu limit bagvurusu ile ilgili olarak factor
yurti¢indeki ithalat¢i firma ile baglant1 kurar ve ortak calisma sartlarini arastirir. Factor
tarafindan ithalat¢i adina yurt disina verilecek garanti limitinin ithalat¢iya higbir
maliyeti olmadig1 gibi, isletmeyi akreditif, vesaik mukabili gibi maliyetli islemlerden
kurtarir. Ithalat factoringi uygulamasinda ithalatcilar adina yurtdist muhabirlere garanti

limiti verildigi gibi islemler sadece tahsilat amacl da olabilir.

Dogrudan ihracat factoringi: Ihracatcinin iilkesindeki factoring kurumu,
miisterisinin ihracattan dogan alacaklarini aynen i¢ ticaretteki gibi isleme tabi tutarak,
digsatimda, yurtici factoringde oldugu gibi isleyen, tam factoring, geri doniilebilir (riicu
hakk: sakli) factoring ve vade factoringi uygulamasi yapar. Bu tiir factoring, ihracat
factoringdir.

Dogrudan ithalat factoringi: Ihracatci ile alicinin (ithalatginin — bor¢lunun)
iilkesindeki factor kurumu arasinda factoring anlagmasi yapilir. ithalatcmnin iilkesindeki
factor kurumu, ihracatgi adina tahsilat yapar ve 6dememe riskini (ticari riski) iistlenir.
Yalniz alacaklarin tahsili ve 6dememe garantisinin (risk iistlenmenin) sunuldugu,

finansman hizmetinin verilmedigi vade factoringi, dogrudan ithalat factoringine daha
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uygun bulunur. Finansman hizmetinin ihracatci i¢in biiyiik 6nem tasimadigi ve belli bir
iilkeye yapilan ihracat hacminin sadece o iilkeye ihra¢ edilecek iiriinlere yonelik
factoring sozlesmesi yapilmasina degecek boyutta olmasi durumunda, ihracat¢r igin
dogrudan ithalat¢cinin {ilkesindeki bir factor kurumu ile anlagsmaya girmek daha
ekonomik olur. Finansman talebi olmayan ihracatgi, ithalatginin (borglunun)
ilkesindeki factor kurumu ile vadede tahsilat ve alacagin transferini giivence altina
almaya yonelik bir anlagma yapar. Vade factoringinde ve geri doniilmez factoringde
factor kurumunun riski alicimin (bor¢lunun) istiindedir®. ithalatgimin (alicinim) kredi
degerliligini ise ithalat¢inin tilkesindeki bir factor kurumu daha iyi degerlendirebilecegi
gibi tahsilat ve gerektiginde takip islerini daha etkin bir sekilde yiiriitebilir*’. Bu nedenle
ihracatgmnin iilkesinde factoring kurumlar1 gelismemisse ihracat¢i icin ithalatginin
tilkesindeki bir factor kurumu ile anlagsmaya girmek, baska bir deyimle ithalat factoring’

1 daha ¢ekici olabilir.
3.5. ikili Factoring veya Cift Factor Yontemi

Uluslararasi factoringin temeli sayilabilecek bu sistem, biri ihracat¢inin digeri
ithalat¢inin tilkesinde olmak ftizere iki factor ihracat factorii ve ithalat factorii arasinda
isbirligi esasina dayanir. Bu yontemde ihracat¢cinin (miisterinin — saticinin) ihracattan
dogan alacagini kendi tilkesindeki bir factor kurumuna devretmesi durumunda, ihracatin
yapildig1 iilkede yerlesik, ¢ogu kez ayni factoring temsilcisi diger bir factor kurumu
tarafindan da alacagin izlenmesi ve tahsili sorumlulugu iistlenir. Ikili factoring
sisteminde ana factor (ihracat factor) ile temsilci factor (ithalat factor) ihracatgiya
(miisteriye) kars1 zincirleme sorumluluk altina girer.

fhracatc1 ile yakin iliski halinde olan ihracat factoriiniin (ana factor) ihracat
belgelerinin dogrulugunu kontrol edebilmesi, 6te yandan borglunun iilkesinde bulunan
ithalat factoriiniin (temsilci factoriiniin) de yasalari bilmesi, dil sorununun olmamasi ve
ithalatgiyr tanimasi gibi nedenlerle alacagi daha kolaylikla tahsil edebilmesi, ikili

. . .. .- 08 o S e e . . .
sistemin yararli yonleridir™. Ayrica eger temsilci factoriin iilkesindeki faiz oranlar1 ana

% Cox, Anthony N. ve Mackenzie, John A., International Factoring, London, 1986, s. 4.
7 Ceylan, a.g.e., s. 22.
% Cox ve Mackenzie, a.g.e.,s. 5.
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factoriin tilkesinde cari faiz oranlarindan daha diisiikse, miisterinin kredilendirilmesi her

iki factor arasindaki diisiik faiz oraninda yapilarak miisterinin ¢ikar1 korunmus olur.

ikili sistemin zayif yonii ise para transferinin zaman almasi, muhasebede
yinelemeli kayit riskinin artmasi, iki factoriin devreye girmesi nedeniyle maliyetin daha

yuksek olmasidir.

3.6. Karsihikh Factoring

Bir factoring igleminin bir digerine dayanak oldugu bu factoring yonteminde
ikili factor iligkisi, ihracat¢inin alacaklarinin ihracat factoriince satin alinmasina
bor¢lunun ithal ettigi triinleri kendi iilkesindeki alicilara satmasindan kaynaklanan

alacaklarin da ithalat factoriince satin alinmasinin eklenmesiyle genisler.

Bu durum genelde ihracat¢inin bir iilkeye yaptigr satiglarin tiimiinii tek bir
dagitimciya yapmasindan kaynaklanir. Uygulamada ihracatginin iiriintinii ithal eden ve
dagitimim1 yapan kurulus da genellikle ihracat¢inin bir yan kurulusu ya da bagh
ortaklig1 olur. Eger ithalat¢i dagitimcinin talep ettigi kredi tutari, ithalat factoriiniin
normalde tesis edebilecegi acik yani teminatsiz kredi limitini asiyorsa, kredi riskinin
kabul edilmesindeki bu giigliik, dagitimcinin ithalat factorii ile bir factoring anlagmasina
girmesi ve dagitimcinin alacaklariin factor tarafindan satin alinmasi yoluyla kredinin
maddi teminata baglanmasiyla giderilir”®. Karsihkli factoring, ihracatgimin factoring
hizmetinden yararlanmasina ek olarak, dagitimci ithalatgiin da factoring hizmetinden

yararlanmasina olanak saglar.

Thracat factorii, miisterisi olan ihracatc1 ile factoring hizmeti kapsami iginde
sunabilecegi tiim hizmetleri icerecek nitelikte bir factoring sdzlesmesi yapmakta ve
ithalat factorii ile de muhabirlik anlasmasina girer. Ithalat factorii de dagitimei ithalatgt
ile yerel satiglarin finansmani konusunda bir factoring anlagsmasi yapar. Bu anlagma, 6n
odemeyi de iceren herhangi bir factoring tiiriinde olabilir. On 6demeler, factor
kurumunun giderlerini de karsilayan belli bir ylizde dikkate alinmak suretiyle sinirl

olarak yapilir.

» Erdemol, a.g.e., s.51.
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Dagitimcer ithalatginin i¢ satiglarindan dogan alacaklarinin, ihracat factoriince
ithalat factoriine temlik edilen alacak tutarindan mahsup edilecegi konusunda da ithalat

factortii ile dagitimci - ithalatg1 anlagma yapar.

Karsilikl1 factoringe benzer bir diizenleme de ihracat factorii olmadan yapilir. Bu
cesitlemede ithalat factorii ihracatgi ile yaptig1 factoring anlasmasina ek olarak kendi
iilkesindeki dagitimci1 - ithalat¢1 ile de yerel bir factoring anlagmasina girer ve
dagitimcimin diizenledigi bir faturanin belli bir ylizdesini ihracatgiya ddemeyi taahhiit
eder’’. Sistem, bir anlamda ithalat factorii tarafindan dagitim sirketine acilan kredinin

ithracatci tarafindan kullanilmasi esasina dayanir.

3.7. Riicu Hakki Sakh veya Geri Doniilebilir Factoring

Factoriin ticari veya kredi riskini istlenip tistlenmemesine gore factoring geri
doniilebilir factoring ve riicu hakki olmayan (non recourse) factoring olarak iki farkli
sekilde tanimlanir. Eger factor, risk tistlenmiyor, yalniz alacak yonetimi ile finansman
olanagi sagliyorsa bu factoring tiirii riicu hakki olarak nitelendirilir.

Isletmelerin yalnizca finansman ve tahsilat ihtiyaglara cevap verildigi riiculu
factoring uygulamasinda alici riski factor tarafindan iistlenilmez. Bu sistemde satici
vadeli satiglarindan dogan alacaklarini factore riiculu devreder ve bu alacaklarin
karsihiginin belirli bir yilizdesini nakit olarak alir. Tahsilat islemleri factor tarafindan
yiriitiiliir ancak tahsili gerceklesmeyen alacaklar i¢in factoriin satictya riicu etme hakki
saklidir. Bor¢ 6denmesinin herhangi bir nedenle aksamasi halinde factor, saticiya riicu
ederek, tahsil edilmeyen tutar kadar satici hesabini borglandirir. Ancak bu durumun
satict firmanin likidite riskini artirici, finansal yapisin1 bozucu etkisini hafifletmek igin,
genel kabul gormiis factoring uygulamalarinda factor kurumu hemen degil s6zlesme ile
belirtilmis ek siire sonunda riicu hakkini kullanir. Riicu hakkinin kullanilmasi igin

gereken bu ek siire 30 giin ile 90 giin arasinda degisir.

Riicu hakki sakli factoringde senet alinmasi sart1 yoktur. Islemler fatura bazinda
yuritiiliir. Faturanin {izerinde 6demenin factore yapilacagina iliskin bir agiklamanin

bulunmasi nedeniyle bor¢lunun o6demeleri vadesinde factore yapmasiyla siireg

% Parasiz, a.g.e., s. 595.
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tamamlanir. Bu factoring yonteminde de alacaklar factoring kurumuna temlik
edildiginden factor’iin kayitlarinda ve bilancosunda yer alir ancak Odenmeme

durumunda alacaklar, satict firmanin siipheli alacaklar tutar1 iginde goriiliir.

Riicu hakki sakli olmayan factoring yonteminde alacagi satin alan factor, riski
iistlenmekte ve alacagin 6ddenmemesi durumunda alacagi temlik eden satici firmaya

basvurur. Bu tiir factoring, geleneksel (old - line) factoring olarak nitelendirilir.

3.8. Toptan Factoring

Kiiciik miktardaki bir¢ok satistan kaynaklanan tiim alacak haklar1 factoring
sirketine devredilir. Factoring sirketi finansman ve tahsilat hizmetlerini belirli
donemlerde gerceklestirir. Boylece kiiclik captaki ¢ok sayida islem birlestirilerek islem
yiikii hafifletilir.

Finans alaninda toptan factoring olarak tanimlanan yontemde, factor kurulus,
miisterisine sadece fonlama hizmeti sunar. Factor alacaklarin yonetimi ve ticari riski
iistlenilmesi, toptan factoring’in kapsamina girer. Toptan factoringin fatura
iskontosundan farkli yonii bor¢lu borcunu dogrudan factor’e 6demek iizere yonlendirilir
yani 6deme dogrudan factore yapilir ancak 6denmeme durumunda risk satici firma
tizerinde kalir. Factor, bor¢lunun o6demeyi dogrudan dogruya kendine yapmasi
konusunda bildirimde bulunmus olmasina karsin alacaklarin yonetimi ve tahsilat
konusunda sorumluluk almaz ve riicu hakkini ise elinde tutar. Factoriin alacak yonetimi
yapmamas1 ve tahsilat konusunda hi¢bir girisimde bulunmamasi nedeniyle kayitlarin
tutulmasi ile takip ve tahsil islemlerini bu kez factor adina satici firma iistlenir. Bu
yontemin amaci, saticinin kredili satislardan dogan finansman gereksinimini
karsilamak, misterilerine vadeli satis yapma olanagini saglamaktir. Borglularin factore
O0deme yapmalari i¢in bildirim ise factoriin giivenliligini artirma amacini tagir. Toptan
factoringde sunulan hizmet, fatura iskontosunda sunulan hizmetten fazla degildir.
Bununla beraber toptan factoring, fatura iskontosu yonteminin sekil sartlarina uymayan
capta ve finansal yapidaki kiiciik isletmelerle is yapan firmalarca ilgi goriir. Glinlimiizde
dis tilkelerde baz1 giiglii factoring sirketlerinin miisterilerine iyi sonuclandirma garantisi
vererek, riicu hakki olmayan toptan factoring uygulamasini baglattiklart da

goriilmektedir.
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3.9. Acente Factoring

Bor¢lunun 6dememe riskine karsit korunma ve finansman hizmetinin saglandigi

bu yontemde satici, factoriin acentesi olarak hareket eder ve tahsilat takibini factor adina
yapar.

Factoring sirketinin devraldigi alacaklarin tahsilatin1  bir baska sirket
gerceklestirir. Factoring sirketi borglulara 6demelerin bir bagka sirkete yapmasi
gerektigi bilgisini verir’ ',

Acente factoringi i¢in iki farkli uygulama s6z konusudur. Bunlardan biri, borcun
0denmeme riskine kars1 korunma ile finansman saglamanin birlikte uygulandigi, alacak
yonetimi fonksiyonun yerine getirilmesinin ise satict firmanin istegine bagli oldugu bir

sistem olarak tanimlanabilir.

Bu sistemin ¢esitli uygulamalar1 vardir. Ornegin, factor kurulusun sahip oldugu
ve miisterinin (satict firmanin) adina benzer bir unvan tasiyan ayri bir sirket, factor
adina miisterinin alacaklarini sahiplenmekte ve borglulara 6deme merci olarak da bu
sirket gosterilir. Acentenin yonetimi de, factor kurumu ile miisterinin birlikte verecegi
karar dogrultusunda ya factore ya da satict firmaya bagli olur ancak bu yontem ticari
etik yoniinden bazi sakincalar tasidigindan 1960°dan bu yana uygulamada onemini
yitirmistir. Acentenin genellikle satict firma ile ayn1 ve benzer unvan tagimasi nedeniyle
bor¢lu, ddemelerini acente yerine satici firmaya yapilir ve saticiya yapilan 6demeler
bazi hukuksal sorunlar dogurur. Borglu tarafindan acenteye yapilmasi gereken
O0demenin satic1 firmaya yapilmis olmasi, satici firmanin iflas1 halinde borglunun ikinci

kez 6deme yapmak zorunda kalmasi olasiligini arttirir.

Alacaklarin yOnetimi ve tahsilat hizmetleri satici firma tarafindan yerine
getirilirken, borcun ©6denmeme riskine karsi sigorta fonksiyonu ile fonlama
fonksiyonunun factor kurulug tarafindan istlenilmesi bu yontemin diger bir
¢esitlemesini  olusturur. Bu ¢esitlemede alacaklar factor tarafindan riicu hakki
olmaksizin olarak satin alinmakta, satict firma ise factor adina tahsilat yapmak tizere

gorevlendirilir. Faturanin iizerine konulan bir kayitla aliciya factoring anlagsmasinin

' www.makrofactoring.com.tr/factoring_sozlugu_1.html, 14 Subat 2010.
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oldugu, alacaklarin factor kurulusa devredildigi ancak 6demelerin factore degil satici
firmaya yapilmasi gerektigi belirtilir. Factoring islemlerinde alacak, nakit ve tahsilat

yonetimi, Tablo 2.1. lizerinde gdsterilmektedir.

Tablo 2.1. Factoring Islemlerinde Alacak, Nakit ve Tahsilat Y&netimi

Ak Talrilat

Yanlemi Yankeri
Tam Sends Facloring * *
Roculu Facloring - +
Bidirimsiz Facloring H_ -
Vade Faciodng * *
Toplu konlo - + _
Falura lakontosu - + -
Aracih Facioring +H_ * -

3.10. Katilmah Factoring

Daha ¢ok kiicilik igletmeler tarafindan tercih edilen bu factoring tiirlinde satici,
factorlin bazi islevlerini kendisi istlenir. Bu islevlerin diginda teminat ve finansman
islevleri ile 6demelerin factore yapilacagini aliciya bildirilip bildirilmemesi sozlesme ile
belirlenir. Saticinin {stlendigi islevler genellikle hizmet ve is gormedir, Ornegin
alacaklarla ilgili kayitlarin tutulmasinin miisteri tarafindan yiiriitiiliip geregi halinde

factore verilmesi gibidir.

4. Factoring Sozlesmesi

Factoring s6zlesmesinin esasini bir kisinin yaptig1 faaliyetler sonucu dogmus
veya dogacak alacaklarinin factore devri olusturur. Bu sozlesmeye hangi alacaklarin
girecegi yapilacak ddemelerin bigimi, karsilikli hak ve yiikiimliiliikler icin bir ¢ergeve
anlagma yapilir. Yapildig: faaliyetlerden dolay1 alacakli olan kisi bu alacaklarinin tiimii

icin factorlii anlasma yapilabilecegi gibi bir kismi icinde yapabilir, sézlesmenin
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yapildig tarihte mevcut olan alacaklar i¢in yapilabilecegi gibi, dogacak alacaklar iginde

bdyle bir sézlesme yapilabilir.

Factoring sozlesmesinde, miisteri isletmesinin faaliyetinden dogan alacaklarini
factore devretmekle karsiliginda da, bu alacaklarin iigiincii kisiden factor tarafindan
tahsilini beklemeksizin kendisi factorden bu alacagini tahsil etmekle, bunun karsiliginda
da factor bu iicrete hak kazanir. Boylelikle miisteriye finansman kolayligi saglar.
Factoring sozlesmelerinin kredi fonksiyonu, is gérme fonksiyonu, teminat fonksiyonu
bulunur, kredi fonksiyonunda miisteri alacaklarin1 factore devrederek 6n 6demeye hak

kazanmakta boylelikle kendine kredi temin eder.

Miisterisinin alacagini temelliik eden factor bunlarin tahsili i¢in bazi islemler
yapmak durumundadir. Bu da kapsamli bir muhasebeyi gerektirir, factor miisterinin tim
muhasebe islemlerini tistlenmis de olabilir, boylelikle factor, alacagin kendisine devri

karsiliginda ona bir hizmet verir.

Factoring sozlesmelerinde bulunmasi zorunlu olmayan, ancak taraflarin kabulii
halinde hiikiim ifade eden teminat fonksiyonu vardir, miisteri tarafindan devredilen
alacagin bor¢lunun aczi nedeniyle tahsil edilememesi durumunda riskin factore ait
olacag belirtilmis olabilir. Bu durumda factor kendisine devredilen alacagi tahsil
edemezse bile miisterisine donemeyecektir, bu da factoring sdzlesmesinin teminat
fonksiyonunu olusturur’®. Eger s6zlesmenin teminat fonksiyonu bulunmuyorsa, miisteri
factore devrettigi alacagin tahsil edilmemesi riskine katlanmak zorundadir. Odemenin
miimkiin olmamasinda teminat fonksiyonu sézlesmeye kanmissa factor tahsil edemedigi
alacak i¢in miisterisine donemeyecek bu riski iistlenir, ancak riski factoriin iistlenmesi
O6dememenin bor¢luya ait bir nedenle ileri gelmesinde s6z konusudur. Eger borcun
varlig1 miisteri ile alacaklisi arasindaki iliski nedeniyle son bulmugsa, dérnegin verilen
iiriin anlagsmaya uygun olmayip saticiya iade edilmigse bu durumda factor’iin risk

tistlenmesi s6z konusu degildir, sézlesmeyle listlenmis olsa bile hiikiim ifade etmez.

Factoring s6zlesmelerini gergek olan factoring ve gercek olmayan factoring diye

ikiye ayrilir. Factor kredi riskini tistlenmigse yani sdzlesmenin teminat fonksiyonu varsa

32 Kocaman, B. Arif, F. actoring Isleminin Hukuki Niteligi: Banka ve Ticaret Hukuku Arastirma Enstitiisii
Yayinlari, Ankara 1992, No: 269, s. 17.
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bu tiir s6zlesmeler gergek factoring sozlesmeleri olarak adlandirilir. Gergek olmayan
factoring sozlesmelerinde ise, teminat fonksiyonu bulunmayip, temlik edilen alacagin
factor tarafindan tahsil edilememesi halinde sorumluluk alacagi factore temlik eden
miisteriye ait olur. Bu tiir sozlesmelerde belli bir siire konulmakta, bu siire icerisinde

factor tarafindan alacagin tahsil edilememesi halinde factor miisterisine riicu eder.

Factoring sozlesmelerinde taraflarin yiikiimliiliiklerine gelince, miisteri yani
factorla factoring sdzlesmesi yapan ve ticari iligkisi nedeniyle {i¢iincii sahistan alacakli
olan kisi bu alacagini factore devreder ve factoring sozlesmelerinin temelini bu
olusturur. Miisterinin yaptig1 bu devirle, factor borg¢luya karsi alacakli sifatin1 kazanir.
Miisterinin temlik yiikiimliliglinii yerine getirmesi, taraflar arasinda diizenlenen
s6zlesmeye uygun olarak borglularin isimlerini ve faturalar1 imzalayip factora vermesi

ile gerceklesir.

Miisterinin diger bir yiikiimliiliigii factore yapilan temliki kendi borg¢lusuna
bildirmektir, bu bildirim miisteriyle factor arasinda diizenlenen sézlesmenin gegerliligi
sart1 degildir, ancak bu temlik bor¢luya bildirilmedigi takdirde borg¢lu kendi alacaklisina
yani factorle anlasma yapan miisteriye iyi niyetli olarak ddemede bulundugu taktirde
borcundan kurtulmus olacak factore bir 6deme yapmak zorunda kalmaz. Borgluya
alacagin temlikini miisteri yapabilecegi gibi factoriin de bdyle bir ihbar hakki bulunur.
Bu ihbar yapildiktan sonra artik bor¢lunun factor disinda baskalarina yaptigi 6demeler

onu borgtan kurtarmaz.
Bir factoring s6zlesmesinde genellikle su diizenlemeler yer alir;

1. Factoringin tiirii, factor tarafindan hangi hizmetlerin sunulacagi,

ii.  Factoriin miisterisine 6deme yapma kosullari,

iii.  Finansman ongoriiliiyorsa, miisteriye yapilacak pesin ddeme orani,

iv.  Miisteriye taninan kredi siniri,

v. Uriine iliskin uyusmazliklarin ne sekilde isleme ve ¢oziime tabi

tutulacagi,

vi.  Factoring komisyonu ve uygulanacak faiz oranlari,
vii. Borcu yerine getirmeye zorlayici, yasal uyusmazliklara iligkin

yontemlerdir.
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Factoring soOzlesmeleri genellikle tekdiize olmakla beraber, miisterinin
gereksinimlerine gore farkli hiikkiimler de tasiyabilir, miisterilerin tiim ticari
alacaklarinin m1 yoksa factor kurumu tarafindan kabul edilecek belirli alacaklarin nm
sO0zlesme kapsamina girecegi belirtilebilir. (Bknz: EK 2: Alic1 Bilgi Formu, EK 3: Satici
Bilgi Formu)

5. Factoring Isleminde Taraflar

Factoring isleminde miisteri, factoring sirketi ve borcludan olusan {i¢ taraf

vardir;

Miisteri (firma): Factoring islemini talep eden ve alacaklarini factoring sirketine
devreden firma; factoring sirketi, Miisterinin alacaklarini devir ve satin alarak
karsiligin1 pesin olarak ddeyen sirket ve bor¢lu, Miisterinin alacakligi oldugu kisi veya

isletme.

Uluslararasi1 bir factoring isleminde ise; iirtinlerin saticisi, bir diger ifadeyle
alacakli hesaplarin sahibi (ihracateci), iiriinlerin alicis1 (ithalater), alacakli hesaplari
saticidan devralan (mahalli factor) ile alicidan tahsilati yapacak olan yurt disindaki

(muhabir factor) olmak tizere dort taraf bulunur.

Ihracattaki odeme sekilleri arasinda yer alan vesaik mukabili 6demeyle
factoringin benzer unsurlar1 igerir. Ciinkii her iki yontemde de temel olarak ii¢ taraf
(satic1, alici, mahalli banka veya factor) mevcut olup, dordiincii taraf (yurt disindaki
muhabir banka veya factor) isleme dolayli olarak girer. Ancak fon yaratma ve diger

kolayliklar hesaba katildiginda factoring islemi farkli bir goriiniim sergileyebilir.

6. Factoring isleminin Maliyeti

Factoring isleminin maliyetini, saticinin factore 6dedigi komisyon ve faiz
(iskonto) olusturur. Factor, kredibilite arastirmasi, listlendigi risk, alacak hesaplarmin
tutulmasi, alacagin tahsilat1 gibi hizmetler karsiliginda factoring isleminin tipine bagh
olarak devraldig1 alacaklar iizerinden saticidan belli oranda bir komisyon alir.
Komisyon orani, alicilarin sayisi, alicilarin kredibilitesi, ¢aligilan is kolunun 6zellikleri,
saticinin taahhiit ettigi yillik ciro, factoring yapilan tlkelerin risk durumu, alacaklarin

para cinsi gibi kistaslar géz oniinde tutularak saptanir. Factoringin, kredi seklindeki
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diger finansman tekniklerinden maliyet agisindan farki bu komisyondur. Bu da bir yerde
factore devredilen riskin maliyeti olarak goriilebilir.

Satici, factore devrettigi alacagina mahsuben factorce alacagin tahsil edilme
stiresinden Once, belli bir miktarda avans yani 6n 6deme kullanmay1 istedigi takdirde,
kullandig1 avansa karsilik orani Onceden belirlenmis faizi factore 6demekle
ylikiimliidiir. Avans 6demelerinde faiz, yurtici satiglar karsilig1 alacaklarda giincel faiz
oranlarina gore belirlenirken yurt dis1 satislar karsilig1 alacaklarda faturadaki para birimi

icin gecerli uluslararasi faiz oranlari esas almir™.

Factoringde maliyet mekanizmasinin ne sekilde isledigini bir Ornekle

aciklayacak olursak:

Satici, 100.000 ABD dolar1 tutarindaki 6 ay vadeli bir yurt dis1 satisinda
factoring hizmetlerinden yararlanmak istemektedir. Factor komisyonunun % 2,
uluslararas1 faiz oraninin % 10 oldugunu varsayarsak, saticinin iiriin bedelini satistan
hemen sonra almak istemesi halinde factoring hizmetinin saticiya maliyeti 7.000 ABD
dolar1 olacaktir. Dolayisiyla, satict 6 ay beklemeden alacagini 93.000 ABD Dolar

olarak tahsil edebilecektir. Islemin hesaplanmasi su sekilde yapilir;

100.000 ABD Dolar1 x % 2 =2.000 ABD Dolar1 (komisyon)
100.000 ABD Dolar1 x % 5°* =5.000 ABD Dolar (faiz)
Toplam =7.000 ABD Dolar1

Factoring hizmetlerinde, factor, genellikle kredili satislar toplaminin % 80'1
civarindaki bolimiinii saticiya nakit olarak hemen, kalan boliimii ise alicidan iiriin
bedelinin tahsilatin1 miiteakip 6demeyi taahhiit eder. Boylece, satici, kredili satiglardan

dogan nakit ihtiyacini istedigi zaman kolayca karsilayabilir.

Factoring de verilen hizmetlerin karsilig1 olarak, factoriin saticidan talep ettigi
ticretler maliyeti olusturur. Bu iicretler verilen hizmetlerin tiiriine ve siiresine gore
degisir ve taraflarin anlagmasi1 sonucu miktarlar1 saptanir. Bu dogrultuda factor satici

isletmeden iki tiir iicret talep eder.

3 Ceylan, a.g.e.,s. 117.
** Yillik % 10 itizerinden alt: aylik faiz % 5' dir.
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6.1. Hizmet islevinden Dogan Komisyon Ucreti

Factoring harci olaraktan alinan bu iicret, factoriin saticiya sagladigi idare
hizmetleri karsiliginda aldigi paradir. Muhasebe kayitlarimin tutulmasi, tahsilat
islemleri, bor¢lunun 6dememesi durumunda yapilan ihtar, icra ve takip islemleri,
alicilarin kredi degerliliginin arastirilmasi ve piyasa aragtirmalarim1 kapsayan islemler
olarak bilinen bu hizmetler icin factor genellikle fatura tutarinin % 0,5 ile % 2.5
arasinda bir {icret alinir. Bu rakamin belirlenmesinde verilen hizmetin karmagikligi, alici
sayist, yillik ciro miktar1 ihracat yapilan iilkelerin durumu gibi kosullar etkili olur.

Alacaklarin tahsil edilememe riski nedeniyle factoriin talep ettigi bir bagka gider
harc1 da vardir. Genellikle hizmet fonksiyonun i¢inde diisiiniilen bu hizmet alacaklarin
% 100’Unilin tahsil edilememe riskinin istlenildigi bir factoring isleminde fatura
bedelinin % 2 ile % 4’ arasinda belirlenir. Ancak taraflarin anlasmalar1 dogrultusunda
bu ylizde degisebilir. Alicinin ve iilkenin riski ve 6deme kosullar1 bu komisyonun
belirlenmesinde kullanilan kriterlerdir. Hizmet komisyonu risk {istlenilmesi ile birlikte

diisiiniildiiglinde asagida belirtilen ii¢ ana unsurdan olusur,

i. Sabit giderler, kirtasiye giderleri, haberlesme giderleri, dava takibi ve
personel giderleri,
ii. Riskin istlenilmesi dolayisiyla risk pirimi,
iii. Kar marji
6.2. (“)I! Odemeden Kaynaklanan Finansman Faizi (Bor¢ Faizi,
Iskonto Bedeli)

On 6deme ydnetimine gore gergeklestirilen factoring isleminde factor saticiya,
devraldig1 alacaklarin fatura bedelini % 80’1 kadar aninda 6deme yapar. Alacaklarin
vade bitimiyle 6deme zamani arasindaki vade farkindan dolay1 factortin talep ettigi borg
faizi bahsedilen O0demedir. Burada faizin hesaplanmasinda O6demenin, saticinin
tasarrufuna sunuldugu tarith baz alinir. Saticimin kullandigi miktar {izerinden faiz
hesaplanur.

Uluslararasi factoring de finansman faizi, libor veya prime - rate baz alinarak
hesaplanir. Ayrica riske gore belirlenen ek faizde dikkate alinir. Ek faiz % 1 ile % 3

arasinda degisir. Yurtiginde ise faizin belirlenmesinde cari faiz oran1 dikkate alinir.

49



Belirlenen faizin tahsili ise, 6n O0demeden sonra kalan bakiyeden yapilr,

tahakkuk islemi net giin esasina gore belirlenir.
Factoring isleminin maliyeti asagida baska bir 6rnekle de agiklanmaktadir.

D Firmasi 10.000 $’lik ihracati i¢in factoring islemine bagvurmustur. Factorle
anlagsmasi sonucu % 80 6n 6deme kararlastirilmistir ve karsiliginda factor libor + Y4
finansman faizi talep etmistir. Ayrica idari hizmetler karsiliginda % 1,5 factoring

komisyonu vardir.

On 6demeden dogan finansman faizinin bulunmasi,

Factoriin yapacagi 6n 6deme tutar1 = 10.000 $ x % 80 = 8.000 §

3 Aylik libor faizi® =2,5(% 10 x ')
Toplam Finansman Faizi =%25+ %% =%3,0
Toplam Maliyet =225%${5.0009% x (% 3,0 + % 1,5)}

Factor toplam fatura bedelinden kalan (10.000 $ - 8.000 $ = 2.000 $) 2.000 $’
dan 225 $ masrafi diisecek ve 2.000 $ - 225$ = 1.775 $’1 saticiya dder.

Factoring isleminin maliyeti, genelde diger finansman kaynaklarina gbére daha
yiiksek olur. Bir 6rnekle bunu agilarsak,

Factoring kosullart:

On 6deme =% 80 Factoring komisyonu = % 3

BSMV =%5 Iskonto oran1 =% 90

Miisterinin 6demeleri: Aylik

Factoringin yillik bazda maliyeti su sekildedir:

On 6deme =80
Factoring komisyonu (pesin) =3
Factoring komisyonu tizerinden BSMV =0,15
Firmanin kullanabilecegi 6n 6deme tutari =76,85

Her ay sonunda miisteriye tahakkuk ettirilen 6n 6deme finansman gideri:
Aylik faiz =% 7,5(% 90 + 12)
Aylik giderler

35 Libor faiz oranm1 % 10 olarak alinmaktadir.
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Faiz =6,0 (80 x % 7.5)

BSMV =0,3(6,0x % 0,5)

Aylik gider toplam1 =63

Aylik maliyet = Aylik gider + Kullanilan tutar
= 6.3 +76,85
=% 8,2

Firma tarafindan faiz her ay 6dendigine gore, birlesik faiz esasina gore yillik
maliyet, [(1 +0,082)"* —1]= -% 157"dir.

Factoring isleminin maliyetini farkli bir 6rnekle daha gdsterirsek,

Bir yil igin C firmasi hesaplarinda ortalama 50.000 $ alacaga sahiptir. Gegen yil
icin kredili satiglar 500.000 $’dir. C firmasi alacaklarint % 3 komisyon ile factor
etmektedir. Yani 1 dolarda 97 cent satmistir. Bu firma i¢in fiili kar oran1 ne asagidaki

hesaplamalar sonucunda elde edilecektir.

Fiili kar oraninm belirlemek i¢in 6ncelikle alacak hesaplarini veya ortalama tahsil

stiresini bilmek gerekir.

Gegen yil esnasinda C firmasinin alacaklarimi 500.000 $+50.000 $ = 10 kez

tahsil etmistir.
Bu nedenle ortalama tahsil stiresi 365 + 10 = 36,5 giindiir.
Boylece her 36,5 giinde fiili 6deme oran1 0,03 + 0,97 = % 3,09 olarak bulunur.
Yillik 6deme orani 10 x % 3,09 = % 30,9 bulunur,

Fiili kar orani ise; [(1,0309)'° — 1] = % 35,6 olarak bulunur. Factoring bu

durumda pahali bir para kaynagidir.

Ulkemizde ihracat finansmanina yonelik factoring islemleri, vergi, resim, borg
istinasindan yararlandigindan ihracat finansmaninda factoring isleminin maliyeti daha

diisiik olur.

Alacak hakkinin satig1 yoluyla saglanan fonlarin maliyeti, senet iskontosu veya
senet lizerine avans alinmasi islemlerine kiyasla daha yiliksek olmakla beraber, bu
finansman yOntemi, sagladig1 diger avantajlar nedeniyle 6zellikle kiigiik ve orta ¢apl

firmalar agisindan daha ¢ekici gelir.
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Alacak hakkinin factoringe iligkin iilkemizde ©6zel bir yasal diizenleme, belli
kurallar bulunur, alacagin temlikine iliskin hiikiimler karsilagtirma yoluyla uygulanir.
Bu nedenle factoring uygulamasinin, Bor¢lar Kanunu, Tiirk Ticaret Kanunu, Bankalar
Kanunu, Odiing Para Verme Isleri Kanunu ve Kambiyo Diizenlemelerini ilgilendiren

yonleri bulunur.

Gilinlimiizde factoringin sadece alacak hakkinin satimi, 6diing veya kredi
sozlesmelerinden ibaret olmadigi, karma nitelikli bir sézlesme oldugu genel kabul
goriir. Factoriin edimlerinin ¢esitlilik gostermesi ve amaglanan sonuglar nedeniyle
factoring islemini tek bir sozlesme tipine sokmak miimkiin olmaz. Factoringin alacagin
temliki, 6diing, hizmet, vekalet gibi is gorme sézlesmelerine iliskin unsurlar bir biitiin

olarak kapsadig1 genel kabul goriir.

7. Factoring Isleminin Fonksiyonlar

Factoring sayesinde firmalar, finansal agidan bazi kolayliklar elde ederler.
Alacaklarinin devri karsiliginda elde edilen avans ile pesin olarak hammadde aliminda
bulunan firmalar iiretimde bulunurlar ve bu {irlinleri satarlar. Factoring isletmede {iriin,
para akisinin etkinligini artirarak, alacaklarin yonetimi konusunda ayrilacak zaman ve

isgiicli unsurlarinin daha bagka alanlarda kullanilmasini saglar.
Bu siireci, factoring isleminin 3 temel fonksiyonu siirdiirmektedir;
1. Hizmet Fonksiyonu
2. Finansman (Kredi) Fonksiyonu
3. Giivence (Teminat) Fonksiyonu
7.1. Hizmet Fonksiyonu

Factoring isleminin hizmet islevini icermesi i¢in factor ile satici arasinda bir
hizmet sdzlesmesinin var olmasi gerekir fakat bu sozlesme hizmet sézlesmelerinin
biitlin iglevlerini kapsar nitelikte degildir. Ciinkii factor bu islevi yerine getirirken
mesleki bilgi ve tecriibesinden yararlanir. Bu nedenle s6zlesmenin islevinin is gérme

islemi olarak anilmasi gerekir.
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Hizmet fonksiyonu genel olarak yonetim islemlerini kapsar. Tahsilat ve
muhasebe islemleri olarak iki kisimda incelenebilir. Ancak iiretim, pazarlama ve reklam

konularinda danigmanlik hizmetleri verir.

Alacaklarin tahsili, saticilar arasindan zaman ve para kaybina neden olmakta ve
bu islev i¢in belirli sayida personelin gorevlendirilmesi gerekir. Factor alicilarin
kredibilitesini belirleme isleminden baslayarak, alacaklarin takibine kadar bu hizmeti
iistlenebilir. Alicilarin kredi degerlemesini yaparak alacaklarin bastan ¢iirlik dogmasini
onlemekte, hatta saticilara kredi degerligi yiiksek yeni miisteriler bulabilir’®. Ayrica
ihtisaslagmis olmasindan dolay1 bu islemleri saticidan ¢ok ve daha iyi ve diisiik

maliyetle gergeklestirebilir.

Factoriin tahsil isleminde iistlendigi diger bir hizmet tahsilatin yapilmasi ve
takibidir. Faturanin lizerine koyulan bir ibare ile alacaklarin tahsil islemleri factore
devredilmekte factor giinii geldiginde alacaklar1 bor¢lusundan tahsil eder. Satici
acisindan yine zaman ve personel gerektiren bu islem tahsil edilmeme durumunda takip
islemine doniigmekte ve factor bu durumda dava ve icra takibine yonelik islemleri
yuritiir. Alacaklarin tahsil isleminin factor tarafindan yapiliyor olmasi alici tizerinde de
farkli bir etki yaratir. Karsisinda gii¢lii ve bu konuda ihtisas sahibi bir firmay1 goren
alict borglarin1 6deme konusunda daha titiz davranmakta ve saticinin maruz kaldigi icra

ve takip masraflari ortadan kalkar.

Hizmet islevini diger bir dali da muhasebedir. Yine satict agisinda ¢esitli
kiilfetler yaratan bu islemin factor tarafindan gergeklestirilmesi i¢ kontrol sistemini daha
etkin hale getirir. Islem yiikiiniin azalmasinin yaninda kayitlarin factor tarafindan
tutulmasi1 karsilagtirma yapmaya olanak vermekte ve muhasebe denetimi daha saglikli

ve kolay hale gelir.

Biitiin bunlarin yani sira Pazar analizleri yapmak, yeni islem baglantilari igin
tavsiyelerde bulunmak, fizibilite raporlar1 hazirlamak, maliyet hesaplarinda firmaya
yardimc1 olmak, tretim, reklam, ithalat ve ihracat giderleri hakkinda miisterisini

aydinlatmak da hizmet fonksiyonun iginde yer almaktadir.

% Parasiz, a.g.e., s. 596.
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Factoriin muhasebe konusundaki hizmet fonksiyonu satisin gergeklesmesinden
itibaren baglar ve alacaklarin tahsiline kadar siirer. Factor satisla ilgili belgelerin fatura,
irsaliye, extre gibi diizenlenmesinden sonra muhasebe kayitlarin1 baslatir. Satisin
yapilmasi, alacaklarin tahsili, tahsil edilmeyen alacaklarin takibi ve icra safhalarindaki

kayitlar factor tarafindan sirasiyla gerceklestirilir.

Muhasebe kayitlarinin factor tarafindan yapilmasinin bir bagka yarar1 kayitlarin
en aza indirgenmesidir. Satic1 toplu olarak factor belirli donemlerde d6demeleri tahsil
ettigi anda tek bir kayitla yetinmektedir. Boylece birden fazla alicidan olan alacaklarin

tahsil kayitlar1 tekbir kayitla gerceklesir.

Factor yapilan s6zlesme ¢ercevesinde saticinin {iretim ve pazarlama teknikleri,
reklam politikalari, vergi sorunlari, nakliye islemleri konusunda danigmanlik hizmeti de
verebilir. Satici, factore liretim, tedarik, satig gibi islerinde daha ¢ok zaman ayirma
imkan1 bulacaktir. Ancak factorlin sagladigi bu danmismanlik hizmetleri s6zlesme

dogrultusunda ek bir {icretin satici tarafindan 6denmesini gerekecektir.

Factoriin hizmet fonksiyonu bir alacagin tahsilini kadar gecen siireyi agmakta,
stirekli bir istihbarat hizmetini kapsar. Alicilarin durumunda meydana gelen
degisiklikler devamli olarak izlenmekte boylece siipheli ve ciiriik alacak riski ortadan

kaldirir.

7.2. Finansman Fonksiyonu

Factoring isleminin finansman fonksiyonu, sézlesmeyle 6n 6deme ve iskonto
yontemi seklinde yerine getirilir. Uygulamada daha ¢ok 6n 6deme yontemi gecerlidir.
Ancak daha oncede belirttigimiz gibi vadeli factoring isleminde bu islev tamamiyla
gecersizdir. Iskonto ydntemi, senetlerin iskontosu seklindeki finansman yéntemiyle
benzerlik gostermekte ve genellikle factoringin diger islevlerine ihtiyag duymayan

saticilar tarafindan tercih edilir’’.

Saticinin satis islemleri ile ilgili bilgileri factore iletmesi ile finansman

fonksiyonu gecerlilik kazanir. Factor dogrultusunda kendisine iletilen alacaklarin belirli

37 Yiicel Uyanik, “Factoring ve Tiirkiye Uygulamasi”, Pazarlama Diinyas: Dergisi, istanbul, Eyliil -
Ekim 1992, say1: 34, s. 23.
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bir yilizdesini (% 80 — 90) saticiya 6n 6deme olarak iletir. Kalan kism1 vade sonunda
giderleri diistiikten sonra saticiya iletir’®. Ayrica avans ile gercek fatura arasinda fark
olarak elde tutulan rezerv para fatura Odemelerinde olabilecek bazi sikintilari
karsilamada kullanilir.® Satic1 alacaklarinin ¢ok dnemli bir kisminin vadesinden 6nce
tahsil etmek suretiyle kisa vadeli finansman giiciinii arttirir. Alacaklarin tahsil edilmeme
riskinden de korunan satici likiditesinde meydana gelen bu rahatlamadan dolay1 satis
imkanlarin1 ve saticilar acisindan en yiiksek ve en diislik satis diizeyleri arasindaki

farkliligin giderilmesi saglanir.

Factoriin saticiya yaptig1 6n 6deme miktarindan sonra, vade sonunda ddenecek
% 10 — 20’1lik kisim factor agisindan anlagsmazlik halinde teminat islevi goriir. Satilan
iirtiniin iadesi, satimdan sonra yapilan iskontolar kabulden kaginma, alicinin itiraz1 ve
O0dememe riski gibi durumlarda bu kismi kullanilabilir. Ancak bu kullanim anlagsmaya
gore alacaklarin vade bitiminden itibaren 90 giine kadar sakli tutulabilir. Bu siire

icerisinde saticiya, ortaya ¢ikan aksaklig1 giderebilmesi i¢in olanak saglanmis olur.

7.3. Giivence Fonksiyonu

Riskin giderilmesi, garanti fonksiyonu, sigorta islevi gibi isimlerle de anilan bu
fonksiyon, alicinin factoringe konu olan borg¢larin1 6dememe olmasini ifade eder.
Borclunun alacaklarinin vade bitiminde O6deme yapmamasi durumunda teminat
fonksiyonu devreye girer ve vade bitiminden itibaren 90 giin igerisinde kosulsuz olarak
factor satictya 6deme yapar.

Factor, alacaklarinin riskine ne Olgiide katlanacagini, alicinin kredi degerligi
konusunda yapacag arastirma sonucu elde ettigi bilgiler dogrultusunda belirler. Aldig1
sonuca gore satictya limit bildirimi yapar. Factoring isleminin bu fonksiyonu da
taraflarin  belirledigi sozlesme kosullarina gore gerceklesir. Ancak sozlesmede
belirtilmesi durumunda teminata konu olan alacaklarin, saticiya geri verilmesi ortadan
kalkar. Factor genellikle alacaklarin belirli bir yiizdesi kadar (fatura bedelinin % 0,2 - %
0,41 kadar ) katlandig1 riskin bedelini talep eder.

38 Kocaman, a.g.e.,s. 11.

% Leora Klapper Development Research Group, “The Role of Factoring for Financing Small and
Mediim  Enterprises, , World Bank Policy Research Working” http://cdi.mecon.gov.ar
/biblio/docelec/bm/ wps/3593.pdf p. 3593, May 2005 (12.08.2010)
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Factoring isleminin bu islevi genellikle diger fonksiyonlarma bagli olarak
yiritiiliir. Factor, riskini iistlendigi alacaklarin siipheli veya ciiriikk ¢ikma ihtimallerini
en aza indirgeyebilmek icin saticinin ve alicilarin kredi degerligini belirleme ve tahsilat

gibi islevleri de yerine getirmesi gerekir.

Teminat iglevinin, factorun riicu hakkini ortadan kaldirmasi, saticinin ayibindan
dogan durumlarda gecerliligini yitirir. Bu durumda factor riicu kullanma yetkisine

sahiptir.

Uluslararas1 factoring isleminde teminat islevinin farkli bir boyutu da, doviz
dalgalanmalarindan dogan kur riskinden korunmalidir. Uluslararas1 factoring isleminde
teminat islevini {stlenmesi durumunda factoriin kur riskine de katlanmasi s6z
konusudur. Bu nedenle miisteri isletmenin kredi degerliginin belirlenmesinin yaninda
ihracat yapilan iilkenin tiim yonleriyle bir degerlendirmesinin yapilmasi gerekir. Ayrica
gerek bu nedenden gerekse alicinin bazi 6zelliklerinden dolayr factoriin alacaklari

reddetme hakki da bulunur.

Teminat iglevinin satictya dolayli olarak sagladigt diger bir fayda, farkli pazar
imkanlarina sahip olmaktir. Kur riski ve tahsil edememe riski factoriin iizerinde oldugu
icin satici ihracat konusunda daha cesaretli davranabilir. Ayrica saglanan giivence ile

uzun vadeli alim satim olanaklar1 dogmaktadir.*

8. Factoring isleminin Avantajlar1 ve Dezavantajlar

8.1. Factoring Isleminin Avantajlar

Bir factoring isleminin saticiyla factor kurulusa sagladig1 avantajlar asagidaki

basliklarda ac¢iklanmaktadir.
8.1.1. Satic1 (Thracatcr) Yoniinden Avantajlan

Factoring islemi, alacaklarin takibi ve tahsil edilmesi, riskin giderilmesi ayrica

vadeden Once pesin 6deme hususlarinda saticiya yardimci olur.

a) Alacaklarin Takibi ve Tahsil islemi

" http://www.samildemir.av.tr/2009/06/factoring-ve-turkiye-uygulamasi/ (Temmuz 2010)
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Factoring sozlesmesini miiteakip, alacaklarin takibi ve tahsili islemlerinin
factore devredilmesiyle sirket yoneticileri, tahsilat ve kredi kontroliinii izlemekten
kurtulur, satis muhasebesi ve defter kayitlarinin yapilmasi gerekmediginden sirketin
idari giderleri azalir, sirketin nakit akisi programlanabildiginden gelecege yonelik
verimli ve giivenilir planlar yapilabilir, factoriin temin ettigi istihbarata gore satislar
O6deme giicii olan alicilara yonlendirilir, acik hesap yoluyla satiglar daha kolay ve
giivenilir hale gelir.*' Ayrica yurtdigina yonelik satiglarda, saticiyla alicilar arasinda
ayni lisan1 kullanamamaktan kaynaklanan sorunlar da factorle alicilar arasinda

¢Ozlimlenir.
b) Riskin Giderilmesi

Kredili satig bedellerinin tahsil edilememesi halinde dogacak tiim kayiplar,
belirlenen limitler dahilinde factor tarafindan iistlenildigi i¢in, saticinin karsilasabilecegi
sorunlarin yani sira kambiyo islemlerinin sonug¢landirilamamasi riski de ortadan kalkar.
Uriin bedelini tahsil edememe riskini factore devreden satici, dahili veya uluslararasi
piyasalarda, alicilara satislarinda vade taniyabilecegi i¢in iirlinlerinin rekabet giiciinii

arttirmanin yaninda pazarlarini da genisletme olanaklarina kavusur.

Ayrica factoring islemi sayesinde, yurt disindaki alicilar da akreditif tesisi
kiilfetinden kurtulur, 6demeleri iilkelerindeki muhabir factor'e yaparak zamandan ve

paradan tasarruf ederler.
¢) Vadeden Once Pesin Odeme

Factoring islemlerinde factor genellikle kredili satislar toplaminin % 80'
civarindaki boliimiinii satictya nakit olarak hemen bakiyesini ise tahsilatt miiteakip
O0demeyi taahhiit eder. Boylece satici, factoriin verdigi 6n 6demeyle ham maddeyi pesin
Odeyerek temin edebilir, tiretim maliyetlerini diisiiriir, gereksiz zamanlarda banka
kredisi kullanmaz ve faiz giderlerini disiiriir. Alacaklarini, stoklarin1 ve borglarini
azaltan isletmenin ise isletme sermayesinin artisinin yaninda bilangosu da dahil likit

hale gelir. Factoringle saglanan finansman maliyetinin, ticari kredilere kiyasla daha

1 http://www.muhasebedersleri.com/dis-ticaret/factoring-2.html (Temmuz 2010).
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diisik olmast nedeniyle vadeli satiglardan ilave kazanglarin da saglanabilmesi
miimkiindiir.

Bunlarin diginda firmalar nakit akis planlarint daha gergekei bir sekilde
hazirlayabilmekte ve alacak kalemlerinin azaltilmasi ile girket bilangosunun sunumunu

giiclendirir.
8.1.2. Factor Yoniinden Avantajlar:

Factoring sozlesmesini miiteakip factor, saticinin yaptig1 kredili satiglarla ilgili
her tiirlii muhasebe kayitlarinin tutulmasi ve satislardan dogan alacaklarin vadesinde
tahsil edilememesi durumunda dogacak kayiplarin tam olarak karsilanmasi gorevini
iistlenir. Factor, factoring isleminden yararlanan saticidan hizmet nedeniyle kredili satis
tutarinin belirli bir oraninda komisyon alir, satictya avans 6demesi yapilmasi halinde de

avansa tekabiil eden faiz tutarini tahsil eder.*?

Factor, ¢alistig1 firmalarin kredibilitelerinin degerlendirilmesi sonucunda, satict
ve alicilarin mali durumlart hakkinda genis bir bilgi birikimine ulasir ve bu birikimi
diger faaliyetlerinde de kullanabilir. Ayrica factor, miisterisi olan firmalar iizerinde
etkinliginin zamanla artis1 nedeniyle eger, bagli oldugu bir banka varsa bu bankanin

miisteri hacmini de genisletebilir.

Genel olarak factoring isleminin avantajlar1 asagidaki sekilde siralanabilir:
i.  Tahsil edememe riskini factore devreden isletmeler, yurti¢i ve yurtdisi

pazarlarini genisletebilir.

ii.  Alacaklar, stoklar ve ticari borglar azalir, isletmenin yaratabildigi isletme

sermayesi artar. Bilango daha likit hale gelir.
iii.  Alicilara vade taniyabilecegi i¢in saticinin rekabet giicii artar.

iv.  Ihracatta factoriin verdigi én 6deme déviz olacagindan kambiyo dosyasi

hemen kapatilarak KDV iadesine erken bagvurulabilir.*

v. Factoring islemiyle saglanan finansmanin maliyeti ticari kredilere gore

daha ucuz oldugundan vadeli satislardan ilave kazanglar saglanabilir.

* www.alomaliye.com/faktoring_dis_ticaretin_finans.htm (15 Haziran 2010).

# http://denizbank.com/TR/Bankacilik/Ticari_Bankacilik/Factoring/FactoringAvantajlari.htm
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vi.

Vil.

Viil.

1X.

x1.

Xil.

Xiil.

X1V.

XV.

Yurt disindaki alicilar akreditif agmaktan kurtulur, 6demeyi kendi
iilkesindeki muhabir factore yaparak zamandan ve paradan tasarruf eder,

alim giicii artar.

Acik hesap satislar kolay ve giivenilir hale gelir. Giivenilir istihbarat
sonuglarina gore satiglarini 6deme giici olan alicilara yapan isletme
yoneticileri, gelecege doniik en 6nemli yatirimlart olan alicilarin mali

durumundan haberdar olurlar.

Yoneticiler alacaklarin tahsilati ve kredinin kontroliinii diistinmekten
kurtulur, nakit akisi belirlendigi i¢in gelecege doniik ve verimli planlar

yapabilirler.

Alacaklarin tahsilatt ve fon yaratma gibi konular1 factore devrederek
nakit akislarini belirleyen yoneticiler ileriye doniik liretim, yatirim ve
pazarlama gibi isletmenin gelisimiyle ilgili konulara daha fazla vakit

ayrabilirler.

Satis muhasebesi ve defter kayitlar1 yapilmasi gerekmediginden

isletmenin idari giderleri diiser, yoneticilerin zamanlari artar.

On &deme saticimin ihtiyaci ve talebi iizerine verildigi icin isletme
gereksiz zamanlarda banka kredisi kullanmaz ve faiz giderlerini

diistirebilir.
Yurtici satiglarda factoring islemleri % 5 BSMV'ye tabidir.

Bir kredi tliri olmayan factoring bilanconun sadece aktif kisminda bir
harekete neden olur. Alacaklar1 diisiirirken bilangonun daha likit

olmasini saglar, isletmenin kredibilitesini artirir.

Isletmeler yurtdis1 satislarinda, vadeli ve iiriin mukabili satis yaparak

rekabet sanslarini ve satis hacimlerini artirma sansina sahip olurlar.

Hem yurti¢i hem de yurtdisi islemlerde periyodik olarak yapilan borglu

istihbarati ile firmalarin alicilar1 hakkinda giincel bilgi almalar1 saglanir.
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XVI.

XVil.

XViil.

XiX.

XX.

xXi.

XX11.

XXiil.

Alict ile dogabilecek dil problemleri ortadan kalkar, ortaya cikabilecek

sorunlar kendi ana diliyle factor tarafindan ¢oziiliir.

Vadeli alacaklarin1 factore temlik ederek nakde doniistiiren isletmeler,
stirekli ve kesintisiz nakit akisi ile kendilerine hizli ve kontrollii biiyiime
potansiyeli saglamis olurlar. Vadeli alacaklarmin nakde doniismesiyle
isletmeler, hammaddeyi pesin Odeyerek alabilir ve 6nemli indirimler
saglayarak liretim maliyetlerini disiiriirler. Boylece isletmelere karlarini

arttirma olanagi saglanir.

Isletmelerin kisa vadeli ticari alacaklarinin finansmanin1 saglayan
factoring sistemi, banka kredisinden farkli olup, bilangonun sadece aktif
boliimiinde bir harekete neden olur. Alacaklar, stoklar ve ticari borglar
azalir, isletmenin yaratabildigi isletme sermayesi artar. Bilango daha likit

hale gelir ve isletmenin kredibilitesi artar.

Factoring ticari alacaklar1 dikkate alir. Dolayisiyla, herhangi ilave bir
bor¢ altina girmeden, iirlin ve hizmet satigiyla ilgili heniiz vadesi

gelmemis alacaklar sayesinde nakit kaynak yaratilir.

Factoring yaparak elde edilen kaynak sayesinde, miisterilere daha uygun

satis kosullar1 sunularak rekabet giicii artar, is hacmi biiyiir.

Factoring yaparak elde edilen kaynak sayesinde, tedarikgilerin erken

ddeme iskonto opsiyonlarindan yararlanilir.

Zamanin 6nemli kismi isi yonetmek ve gelistirmeye, daha az bir kismini
tahsilat ve finansman yonetimine ayrilir. Alacaklarin tahsilati, izlenmesi
ve muhasebesi gibi islemler factoring sirketi tarafindan yapilacagindan,

satis ve Uretimi artirmaya daha ¢ok vakit kalir.

Factoring sirketleri, tahsilat boliimii gibi ¢alisarak muhasebe boliimiiniin
yukiinii hafifletir ve tahsilat durumuyla ilgili ayrintili raporlar hazirlayip

sunar.
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xxiv.  Factoring sirketi miisterilerin kredibilitesi ve 6deme giicii hakkinda

diizenli istihbarat ve giincel bilgi verir.**

xxv. Factoring sirketi vadesi gegmis 6demelerle ilgili hukuki ve idari takipleri
yapar.
8.2. Factoring Isleminin Olumlu Etkileri

8.2.1. Finansman (Likidite) Etkisi

Factoring saticiya, alacaklarin satimiyla finansman imkani saglar. Isletmeler
acisindan hayati 6nem tasiyan kisa vadeli sermaye ihtiyaci factoring islemi sayesinde
daha ucuz maliyet ile karsilanabilir. Satict ayrica bir kaynaga ihtiya¢ duymadan
alacaklarini kredilendirmek suretiyle likidite durumunu diizenleme ihtiyacina sahip olur.

Ancak factoring isleminin bu etkisi, factorlin teminat islevini istlenmesiyle
ortaya ¢ikar®. Satici teminat islevinin yerine getirildigi gercek factoring anlasmasiyla
alacaklarinin 6denmeme riskinden kurtulur ve factoriin yaptigi 6demeyi likidite
derecesini artiracak sekilde serbestce kullanir.

Factoring isleminin likidite agisindan diger bir faydasi sozlesmeden
vazgecilmesi durumunda satictya ek kiilfet getirmemesidir. Diger finansman

teknikleriyle karsilastirildiginda factoring isleminin bu faydasi 6nem kazanir.

8.2.2. Hizmet islevinin Etkisi

Factoring isleminin hizmet islevi saticiya muhasebe, tahsilat, bilgi edinme, vade
hatirlatma gibi konularda avantajlar saglar. Factoriin bu hizmetleri iistlenmesi satici
acisindan iki yonlii etki yaratir.

i.  Bu hizmetlerin getirdigi maliyetlerden ve zaman kaybindan kurtarir.
Satic1 firma bu faaliyetleri kendi yerine getirdiginde daha fazla personel
kullanacaktir. Ayrica bazi konularda da isletme disindaki baska
kuruluslardan yararlanma ihtiyacini duyacaktir*® . Bazi durumlarda bu

gibi faaliyetler i¢cin kendi biinyesinde ayri bir boliim yaratmak zorunda

44
45

www.stratejifactoring.com/factoringavantaj.asp (Agustos 2010).
Fettahoglu, Abdurrahman, Finansal Piyasalarda Yenilikler ve 1980 Sonras: Tiirkiye, Banka ve Ticaret
Hukuku Arastirma Enstitiisii Yayinlari, Ankara, 1991s. 42.

46 Kocaman, a.g.e., s. 71.
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kalacaktir. Bu gibi hizmetlerin factor tarafindan yapilmasi kurumun
maliyet tasarrufunu saglayacak ve saticinin bu yonde harcadigi ¢abay1
kendisi i¢in daha 6nemli islerde harcamasina olanak verecektir.

ii. Hizmet islevinin ikinci etkisi ilk madde de deginilen faaliyetlerin
etkinliginin arttirilabilmesidir. Factor uzman personeli ve gelismis
istihbarat agiyla daha kaliteli ve diisiik maliyet ile bu hizmetleri yerine

getirir.
8.2.3. Kredi Sigortasi Etkisi

Factoriin alacaklarin tahsil edilmeme riskini iistlenmesi, saticinin tahsil
edememe endisesini ortadan kaldirir. Buna bagli olarak alacaklarin siipheli duruma
diismesi, bu alacaklarin takibi ve alacaklarin gecikmesinden kaynaklanan nakit sikintisi

gibi durumlardan kurtulan satic1 zaman ve kaynak tasarrufu saglar.

Alacaklarin tahsil edilmemem riskini iistlenen factor, alicilarin kredi degerliligi
konusunda ¢ok daha etkin ¢aligmalar yiiriiterek tahsil edilmemem olasiligin1 bastan

azaltir.
8.2.4. Diger Faydalan
Factoringin diger faydalarim da asagidaki maddeler halinde agiklayabiliriz*”:

i.  Thracati artirir.

ii.  Misteriye acgik kredi seklinde 90 giine kadar kredi imkani tanir, akreditif
a¢ma zorunlulugunu kaldirir.

iii.  Senet tahsili, defter tutulmasi, 6demelerin takibi gibi biirokratik islerden
miisteriler kurtulur ve factoring sirketinin sahip oldugu pazarlama
imkanlarindan yararlanir.

iv.  Optimum kaynak kullanimi1 ve stok diizeyi saglanir.

v. Biiylime dis kaynaklar yerine satislarla finanse edilir.
vi. Rekabet artar.
vii.  YOnetim kaynaklar1 isletme iizerinde yogunlastirilabilir ve borglularla

ugrasmak gibi alic1 isler glindem disina ¢ikar.

7 Atag, a.g.e.,s. 61.
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viil.

1X.

XI.

Xil.

Xiii.

Xiv.

XV.

XVi.

XVii.

XViil.

XiX.

Satig yonetimi ve personeli dogrudan satig ve satig teknikleri {izerinde
yogunlastirilir.

Isletme cari islem diizeyiyle baglantili olarak finansman imkam elde
eder. Isletmenin finansman dengesi bilango oranlarinda belirlenir.

Fatura temlikiyle fon temin edebilme kolayligi isletmeleri bankalarin
kredilendirme sirasinda talep ettigi bircok detay islemden kurtarir.
Alacagmi devreden isletmenin muhasebe kayitlar1 factor tarafindan
tutulur.

Factorlin verdigi 6n 6deme isletmeye nakit girdisi sagladig i¢in diger
isletmelere oranla rekabet etme giicii artar.

Alacaklar, borglar, stoklar azalir ve firma bilangosunun daha likit hale
gelmesiyle isletmenin kredi degerliligi artar.*®

Factor, genel olarak miisterisinin tim kredili satiglarin belli bir siireyi
kapsayacak sekilde anlagsma yapar. Bu her iki tarafin da yararinadir.
Factor, saticiy1 ve ihtiyaglarini yakindan 6grenmis olur ve satislarda artis
oldugunda daha kii¢iik komisyon oranlar1 uygulayabilir.

Thracatg1 firma {iriiniin bedelinin % 80’ini pesin olarak alabilir ve bu
hammadde diger karsilamada

pesin  parayi, ithtiyaglarini

kullandiginda maliyetlerini diistirebilir.

veya

Thracatci lehine akreditif agma zorunlulugunu ortadan kaldirarak ithalatin
maliyetinin diistirir.

Satic1 firma ve factor arasinda bir factoring sdzlesmesi yapildiginda,
satici firma ve miisteri arasinda devamli olarak iiriin ve fon akis1 olur.
Alacak veya miisteriye gonderilecek faturalar firmanin alacagi borg icin
teminat olusturur.

Factor, dis piyasalara ait bilgi toplar. Dis satiglardaki ticari, politik,
transfer ve kur riskleri factor kurulusa yiiklendiginden satict firmaya

kolaylik saglar.

* http://www.bilgininadresi.net/Madd/31851/factoring_Nedir (agustos 2010).
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Alacak riskinin factore devredilmesinden dolayr daha rahat davranabilen

saticinin yine piyasalara girme imkaninin artmasi ve dis piyasalara agilma kolaylig

saglar.

11.

1il.

1v.

V1.

vil.

viil.

Alicilara daha rahat vade tantyabilmesinden dogan rekabet giicii ytikselir.
Uluslararasi factoring de alicilarin akreditif agma zorunlulugunun ortadan
kalkmasindan dogan talep artis1 ve buna bagli olarak satis hacminin
artar.

Factoriin saticiya sagladigi 6n 6deme ile ham madde alimlarinda pesin
islemlerden dogan indirimlerden yararlanma olanagi ve buna bagh
olarak alacaklar, stoklar ve bor¢lar kalemleri azalir.

Factoring yoluyla saglanan finansmanin, diger finansman araglarina
oranla daha ucuz olmasindan dolay1 vadeli satiglarda artis saglanir.

Nakit biitgelerinin daha etkin hale gelmesi ile isletmelerin planh
bliylimesine yardimct olur.

Saticinin ihracat islemlerinde karsilastigi dil sorununun muhabir factor
araciligiyla ¢oziime kavusturur.

On o6deme imkanindan yararlanan saticinin, azalan kredi talebi ile
baglantili olarak faiz giderleri azalir.

Kiigiik ve orta 0Olcekli isletmelerin nakit sorunlarinin ¢oziilmesi ile
bliylime imkanlarinin artmasi, orta ve kiiciik capli dis ticaret firmalarinin

da dis pazarlara girmesi kolaylasir.

8.3. Factoring Isleminin Olumsuz Etkileri

Factoring islemi, sagladig1 faydalarin yaninda bazi sakincalar1 da beraberinde

getirir. Bu sakincalar su sekilde 6zetleyebiliriz:

Factoring isleminin diinyadaki uygulamasina bakildiginda satis giicii yiiksek,

talebin fazla oldugu iiriinler i¢i uygulandig1 goriiliir. Kisith talebe sahip tirtinleri {ireten

firmalarin factoringden yararlanmasi bu nedenle sinirli kalir. Ayrica factoring yapan

kuruluglarin miisterilerine {liretim ve satis hacimleri konusunda alt siirlar getirmeleri,

kiicik ve orta Olgekli isletmelerin factoringden yararlanmasini engeller. Factoring

sirketlerinin faaliyet alanlarimin genisletme konusundaki ¢aligmalarinda bu sakincalari
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giderememistir. Yapilan arastirmalarin maliyeti artiric1 etkisi yiiksek komisyon talebine
yol acgar. Her bir miisteriye yapilan satiglarin degeri kiigiik ve fatura sayisi fazla ise
maliyet yiiksek olabilir. Ayn1 sekilde zaman zaman 6denen faiz ve komisyon nedeniyle

pahali bir hizmet olarak nitelendirildigi zamanlar olabilir.*’

Factoring islemi ile alacak hakkin1 devreden saticinin, mali durumu hakkinda
piyasada olusan olumsuz izlenimler factoring isleminin diger bir sakincasidir.
Alacaklarint devretme ihtiyacini nakit durumundaki sikintidan kaynaklanmasi saticinin

iligkide bulundugu diger isletmeleri olumsuz yonde etkiler.

Factoring isleminin gelisimi sirasinda genellikle nakit sikintisina diisen
firmalarin bu isleme yonelmesi bu sakincanmin temelini olusturur™. Ancak son yillarda
likidite durumu 1iyi olan firmalarinda factoring islemine yoOnelmesi bu sikintiy1 bir
Olciide gidermistir. Ayrica gesitli factoring uygulamalar1 ile bu sakincanin ortadan

kaldirilabilmesi olanakli hale gelmistir.

Uluslar aras1 factoringde uygun muhabir factor bulunmamasi durumunda

islemlerin gecikmesi gibi sikintilar olabilmektedir.”’

Factoring isleminin maliyetinin yiiksekligi, faiz maliyetlerinin artirict etkiye
sahip olmasi, kiiclik partilerde {iriin satim islemlerinin olmasi durumunda islem

fazlasinin ortaya ¢ikmasi diger sakincalaridir.

Factoring, bazi firmalar tarafindan tehlikeli bir finansman yontemi olarak
goriildiigiinde, baz1 firmalar factoringe basvurmus firmalara vadeli {iriin

satmamaktadirlar.

Factoring kurumu riskleri iistlendiginden faize ek olarak komisyon da alir. Bu

nedenle firmaya maliyeti fazla olabilir.

Kredili satis yapan firmalari, satita iliskin bilgi toplama, kayit tutma, ihbarda

bulunma, izleme, tahsilat gibi biirokratik sayilabilecek islemlerden kurtararak, kredi

¥ http://www.turkhukuksitesi.com/makale_923.htm (Haziran 2010)
% Kocaman a.g.e.,,s. 81.
' http://www.muhasebe dersleri.com/dis-ticaret/factoring-2html (Temmuz 2010)
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riskine karsi koruyarak, onlar1 esas faaliyet konular1 olan iiretim ve satig iizerinde

yogunlasabilmelerine olanak verir.

Bu yolla saglanan finansman kaynagi esnektir. Firmanin faaliyet hacmi
genisledikce, firmaya kendiliginden olusan bir finansman kaynagi saglar. Satiglarin

artmasiyla, factoring kurumundan saglanacak kaynak tutar1 da buna kosut olarak artar.

Alacaklara baglanan fonlarin vadesinden once ¢6ziilmesi, fonlarin bagka

alanlarda 6zellikle hammadde aliminda, iiretimde kullanilmasina olanak verir.

Hammadde alimlarinda pesin ddeme olanagi, nakit iskontosundan yararlanma
sagladig1 gibi firmay1 vade farki 6demekten kurtarir ve hammadde saticilar1 arasinda

firmanin kredibilitesini ylikseltir.

Factoring kaynak saglama disinda miisterilerin kredi degerliliginin saptanmasi,
alacak hakkini satan firmanin muhasebe kayitlarinin tutulmasi, tahsilat gibi kapsamli
hizmetler de sunar. Bdylece alacak hakkini satan firma, kredili satig yaptig1 alicilarin
kredi degerliligini saptayacak ayri bir kredi boliimii olusturma hatta tahsilat servisi
kurma ve bu amagla personel ¢alistirma yiikiinden kurtulmakta, alacaklarin yonetimi ve
izlenmesine daha az kaynak ayirarak kaynaklarini esas faaliyet konusunu fonlamada

kullanabilir.

Uriiniin hatali, bozuk, siparise uygun olmamasi gibi saticinin sorumlulugu olan
durumlar disinda, factoring kurumu 6denmeme riskini de {istlenebildiginden satici

firma, kredili satiglarda bu tiir satislarin riskini en diistik diizeye indirir.

Miisteriye gonderilecek faturalarin bir kopyasi, konsimento ve nakliye alintisinin
bir kopyasi, firmanin alacagi, factoring i¢in bir giivence olusturur. Factoringe kiyasla bir
firmanin ayni kosullarla ayn1 kolaylikla bagka finans kurumlarindan kaynak saglamasi

zordur.

Alacaklarin satigi gercekte alacaklarin sahipligini factore verir. Bu sahiplik
biitiin haklar1 ve riskleri igerir.”® Finans kurumu kredilendirmenin diginda firmaca satis

yapilan miisterilerin kredibilitesini saptama ve risk iistlenme hizmetlerini de yerine

2 Downes J. ve Goodman J.E., “Dictionary of Finance&Investment Terms”, Baron’s Financial Guides,
2003; and Siegel J.G., Dauber N. Ve Shim, J.K., “The Vest Pocket CPA”, Wiley, 2005.
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getirdiginden, bu sekilde saglanan kaynaklarin maliyetleri diger kaynaklarin
maliyelerine gore daha yiliksek olmaktadir. Bunun disinda yapilan satislarin kiigiik ve

fatura sayisiin yiiksek olmasi maliyetin daha fazla artmasina neden olacaktir.

Bazen de alacak hakkini satan firmanin likidite problemi yasiyor olabilecegi
diisiiniilebilir. Bu ylizden bazi saticilar alacak hakkini devrederek finansman saglayan
firmalara vadeli mal satisindan kacinmaktadirlar. Uluslar arasi factoringte uygun
muhabir factor bulunmayisi alacaklarin tahsil ve takibinde gecikmelere neden

olabilmektedir.
9. Factoring Isleminin Ortaya Cikisi

Factoring tarihi 4000 y1l éncesine Asurlar, Babiller ve Siimer Imparatorluklarini
iceren Mezopotamya’nin bronz ¢agina kadar uzanir. Mezopotamyalilar yaziy1 is
hayatina ait kurallart ve devlet yasalarmi olusturan ilk toplum olarak bilinirler.’®
Mezopotamya uygarligi sonlanan bir uygarlik olmakla birlikte factoring yiizyillar

boyunca kalmus ve ticaretle ilgilenen her uygarlik factoring yéntemini kullanmustir.>*

Factoring kavrami ilk defa Alman bankerler tarafindan kullanilmistir. Bu
Bankerler kendilerini “factor” diye adlandirmislar kurduklar1 deniz asir1 temsilciliklere
de “factorein” ismini vermislerdir fakat Alman bankerlerin kullandig1 bu kelimeler XIX.
yy.’a kadar bir acenteyi anlatmaktan Gteye gidememistir.” Factorein olarak anilan
temsilcilikler tiiccar yardimcist (acente) anlamini tagimis ve isglevleri de bu tanima
uygun olusmustur’®. Bu dénemde factorlar ingiliz, Fransiz ve Ispanyol somiirgeciligi
nedeniyle bu tlkelerdeki tiiccarlarin temsilcisi gibi olmuslar ayrica {iriiniin hasatindan

satigina kadar olan siirecin biitiin agsamalarinda gérev almislardir.

Ingiltere’de XVII. yy.’da “factoring house” lar kurulmus ve bu kuruluslar daha
sonra XVIII. yy.’da bugiinkii factoring kuruluslarini faaliyetlerine benzer faaliyetlerde
bulunmuslardir. Bu kuruluslarin ilki Londra’da “House of Factors” adiyla kurulmustur.

Factoring House’lar Ingiltere’nin somiirgesi durumunda olan iilkelerde (kolonilerde)

w
e

Kristin Gabriel Posted: May 18, 2009 From Articlebase, www.Articlebase.com (14.08.2010)
Kocaman, Berna, Finansal A¢idan Factoring, Atilla Kitabevi, Ankara, 1992, s. 7.

Ceylan, a.g.e., s. 4.

Kocaman, Berna, a.g.e., s. 5

w
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67



temsilcilikler kurmuslar ve bunlar1 ana sirketin acentas1 seklinde ¢alistirmislardir.
Kolonilerden gelen iiriinlerin depolanmasi gibi yeni goérevler bu kuruluslarin mali

ylikiimliliiglini artirmagtir.

ingilizler Kuzey Amerika’da da Factoring House’larm bir temsilciligini
kurmuglardir. Kuzey Amerika’nin bagimsizligini kazanmasindan sonra bu acentalar
Avrupali tliccarlarin temsilcileri olmuslar, 6zellikle tekstil sektdriinde 6n plana
cikmiglardir. Kuzey Amerika’da bu acentalarin tarihi agidan en onemli 6zellikleri
bugiinkii anlamda factoring uygulamasini tekstil sektoriinde gerceklestirmeleridir. Bu
acentalar depolama, satis, nakliye gibi eski faaliyetlerinin yaninda miisteriler hakkinda
bilgi toplama, alacagin tahsili, tahsil edememe riskinin {istlenilmesi gibi yeni

fonksiyonlar da iistlenmislerdir’’.

Bu yeni fonksiyonlardan en 6nemlisi alacag: tahsil edilmeme riskinin, yani o
glinlin deyimiyle “Deleredere Riski’nin” iistlenilmesidir. Bu nedenle o donemde bu
kuruluslar “Deleredere Acentesi”’ olarak anilmistir. Deleredere sozliikk anlami olarak;
aract bor¢lanimini ifade eder ve factorun alacaklarin zamaninda 6denmesini taahhiit
etmesi (garanti edilmesi) islemi icin kullamlir. Deleredere ile ilgili Isvegli ekonomist
Johan Hartman Eberhart’in tanimi soyledir: “Deleredere, komisyoncunun, miisterinin
kredibilitesini veya Odeme tarihinde borcunu nakden &6deme sorumlulugunu

ustlenmesidir”.

Deleredere sozctigii gliniimiizde factoring uygulamasinin temelini olusturan geri
doniigsliz (gayr1 kabul riicu) anlagma hiikiimetlerin ifade etmektedir. Ancak bu
sOzclgiin ortaya c¢iktigit donemde factorlerin {iriinleri komisyon karsiligi alip
satabilmesinin yaninda alacaklarin devri séz konusu degildi®®. Ciinkii factorun kendi
adina fatura diizenlemesi ve alacaklari satin olanaksizdi. Bu nedenle deleredere sézcligli
garantiyi ifade eder ve factorun kisisel garantisi olarak bilinirdi. Factor {irlinlerin

tesliminden tamamiyla sorumlu tutulurdu.

Deleredere anlagsmalar1 1820 - 1830 yillar1 arasinda uluslararasi ticarette oldukca

yayginlasmistir. Bu donemde factorler kredi riskini tistlenmelerinden dolay1 deleredere

57 Kocaman, Berna, a.g.e., s. 6
58 Kocaman, Berna, a.g.e., s. 6
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komisyonu adi1 altinda % 0.5 ile % 5 arasi oranlarda iicret alirlardi. Genellikle tekstil
tiriinleri, yiin, tahil, icki ve tiitiin gibi hammaddelerin konu oldugu islemlerde deleredere

komisyonunun yiizdesi riske gore degisirdi.

Factorler delerede acentasi haline geldikten sonra gelismelerini daha hizli
siirdiirmiigler ve ortaya c¢ikan sermaye fazlalarin1 Avrupali fabrikatorlerin alacaklarimi
satin alarak {riin satis bedelleri {izerinden avans 6demede kullanmiglardir. Bdylece
gercek factoring anlagsmalarinda s6z edilen tiirde finansman islevini yerine

getirmislerdir.

Factoring konusundaki bu 6nemli gelismeler, yasal diizenleme ihtiyacini ortaya
cikarmus ve ilk yasa 1823 yilinda Ingiltere’ de yapilmustir. Bu yasa daha sonralar ortaya
cikan ihtiyaglar dogrultusunda degisikliklere tabi tutulmus, 1889 yilina kadar
yenilenmistir. Kanunun getirdigi en oOnemli yenilik factorlerin satti§i {rlinlerin

bedelleriyle komisyon olarak aldig: {irtinleri kendi namina defterlerde gosterebilmesidir.

9.1. Factoring Isleminin Gelisimi

Factoringin tarihgesinin Fenikeliler'e kadar dayandigindan bahsetmistim.
Kullanicisina bazi olanaklar saglayan bir finansal teknik olarak 14. yiizyilda ingiltere'de
factoring uygulamalarindan yararlanilmistir. Ingiliz yiinlii kumas dokuma fabrikalarinin
Amerika'daki satis temsilcileri, Kuzey Amerika tekstil piyasasinda bu teknigi
uygulayarak 1830'larda Ingiliz tekstil endiistrisinin hizla gelismesini saglamslar, daha
sonra faaliyetlerini tekstil dis1 gida maddeleri, mobilya vb. alanlara da yaymislardir.
ABD'de ilk kez 1920'li yillarda baglatilan factoring faaliyetleri 1970'li yillara kadar
giderek yayginlasmis olup, giiniimiizde ABD ve Avrupa iilkelerinde genis capta
uygulanan bu yeni finansman teknigi, gelismekte olan iilkelerde de kullanilmaya

baslanmugtir.

Birgok iilkede 1950 yillardan bu yana modern anlamda hizmet veren factoring
kuruluglarinin 6nemli bir kismu biiyilk banka ve finans kuruluslarinin katilimiyla
kurulmugtur. Avrupa iilkelerinde, factoring ve leasing uygulamalarina yaklasik 40 yil

once baslanmasina ragmen, bazi finans c¢evreleri, factoringi leasing'e kiyasla yeterince
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taninmadigint ileri siirerler’®. Avrupa iilkelerinin ¢ogunda factoring islemlerine iliskin
ayr1 yasalar yapilmasina gerek duyulmamustir. Ornegin; bazi Avrupa iilkelerinde italya,
Ispanya ve Isve¢ gibi bu konuda yasal diizenlemeler mevcut degilken, baz1 Avrupa
tilkelerinde Almanya ve Fransa gibi yasal diizenlemeler bulunur. Gelismis tilkelerdeki
yeni finansman tekniklerini benimseyen ve bu teknikleri gecikmeksizin uygulamaya
koyan iilkemizde factoring faaliyetleri ilk kez 1983 yilinda baglamis ve firmalarimiz bu

yeni finans tekniginin avantajlarindan yararlanma olanaklarina kavusmuslardir.

9.2. Modern Factoring Islemlerine Gegis

1889 yilina kadar gelisen yasal diizenlemelerin sonucu 1890 yilinda ABD’de Mc
Kinney glimriik tarifesi ¢ikarilmis, bdylece modern factoring islemlerinin yolu
acilmistir. Boyle bir tarifenin ABD’de ¢ikarilmig olmasinin nedenini 1870’11 yillardan
beri bu iilkede baslayan, 6zellikle tekstil alanindaki endiistrilesme oldugu ileri stiriiliir.
O donemdeki factorlerin ¢aligmalart modern factoring tanimina temel olusturmus, hatta
tahsil edilebilme kabiliyeti yiiksek alacaklarin geri doniissiiz satin alinabilmesi seklinde

factoring tiirii ortaya ¢ikmustir.

Modern factoring uygulamalarini Mc Kinney glimriikk tarifesi ile birlikte
baslamasi factoring tarihinde baska gelismelere de yol agmistir. Bu tarife ile birlikte
factorler bazi zorlamalarla karsilasmislardir. ABD’nin tekstil ithali konusundaki
engellemeleri nedeniyle yurt ici tekstil pazarina yonelmisler ve bazi islevlerinde
depolama ve satig gibi vazgegmek zorunda kalmiglardir. Bu gelisme factorlerin faaliyet
alanin daraltmis ve daha ¢ok simdikine benzer, alacaklarin devrine agirlik vermeleri
sonucunu dogurmustur. ABD’de factoring islemlerini en ¢ok kullanilan ve gelisen tiirii

olan “old — line” (non-recourse) factoring islemlerinin temeli bu gelismeyle atilmistir®.

Factoring uygulamalart 1929 - 1930 yillarinda goriilen ekonomik krize kadar
geliserek siirmiistiir. Krizle birlikte kar oranlari diismiistiir. Bu gelisme factoring
konusundaki islemlerin farklilastirilmasina neden olmus, ilk defa factoring islemi bir
sirket tarafindan gergeklestirilmistir. 1904 yilinda bir ansiklopedi saticisinin

alacaklarmin kredi kurulusu tarafindan satin alinmasi seklinde ABD’de meydana

% Ceylan, a.g.e., s. 5.
0 Kocaman, Berna, a.g.e., s. 10
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gelmistir. Bu ilk sirketin kurulmasiyla beraber modern factoring uygulamalar1 hiz
kazanmig 1950 yilindan itibaren bankalar factoring iglemine bir finansman islemi olarak
bakmuslardir®'. iki biiyiik Amerikan firmasi 1947 yilinda kendi biinyelerinde factoring
islemleri i¢in boliimler olusturmuslardir. Ayrica Amerikali factorler is hacimlerinin
bliytimesi ile tekstil sektoriinlin digina ¢ikmislar mobilya, kimyasal maddeler, ayakkabi,

kozmetik, deri, lastik {irlinler gibi tliketim iiriinlerine da egilmislerdir.

ABD’ de factoring konusundaki gelismeler 1950°1i yillardan itibaren ayni hizla
devam etmis, 1960’11 yillardan baslamak {izere Avrupa iilkelerine de bu gelisme
yansimistir. Sanayinin hareketlenmesi ve 1970 petrol krizi bu gelismenin baslica

nedenleri arasinda sayilabilir.

Factoring islemlerinin bazi donemlerde olumsuz bir yonii de ortaya ¢ikmistir. O
donemde factoring islemine basvuran isletmelerin yapisinin genellikle zor durumda
kalan isletmeler olmasi factoring islemlerinin {izerine golge diistirmiistiir. Bu
olumsuzluk 1970’li yillarda mali durumu iyi olan isletmelerinde factoring isleminin

yararlarini gorerek kullanmalariyla giderilebilmistir.

9.3. Giiniimiizde Factoring Uygulamalari

1960’11 yillarda First National Bank of Boston ile Walter E. Hele & Compony,
ABD’de factoring sirketi olarak ortaya c¢ikmig, bu sirketler giliniimiiz factorin
uygulamalarinm ¢ekirdegi olusturmustur®. Diinyadaki factoring uygulamalarinin
gelisme yonii bu sirketlerin Avrupa’da kurdugu temsilciliklerle belirlenmis ve ABD’den
Avrupa’ya kaymistir. Giiniimiiz factoring uygulamalar1 agisindan bu gelismenin en
Oonemli yararlarindan bir tanesi factoring Orgiitlenme bicimini olusturmasidir. 1961
yilinda First National Bank of Boston ilk factoring zinciri olan Interfactor Group’u
kurmustur. Bu zincirin kurulmasi factoring iglemlerini bir sirkete bagh temsilciliklerle
yiiriitiilmesini baslatmistir. Ozellikle uluslar arasi factoring islemleri kurulan zincirin
tiyelerinin kendi aralarindaki iletisimle bilgi alis verisi ile daha saglikli ve diisiik
maliyetli hale gelmistir. Factoring zincirleri islemlerdeki ihtisaslasmanin baglangici

olmus diinya factoring cirosu tiim iilkelere yayilmistir.

1
6 Kocaman, Berna, a.g.e., s. 55
62 Kocaman, Berna, a.g.e., s. 16
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Factoring uygulamalariyla ilgili 6nemli gelismelerin ABD’de olmasi ve oradan
Avrupa’ ya yayilmasi glinlimiiz factoring hacmini bu iki kitada yogunlasmasina neden
olmus ve diinya factoring hacminin % 80 — 90’1 bu kitalarda toplanmistir. 40 iilkede

faaliyet gosteren yaklasik 450 factoring firmasi bulunur.

Factoring 21. ylzyilin ilk yillarinda hizla biiyliyen firmalarin ekonomik
biiylimesinde ve ihtiyaglarin karsilanmasinda uygun bir finansal arag¢ olarak karsimiza

¢ikmaktadir.®®

63 Baumol, William J., Litan, Robert E. and Schramm, Carl J., Good Capitalism Bad Capitalism and The
Economics of Growth and Prosperity;. Yale University Pres 2007.
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UCUNCU BOLUM
DUNYADA ve TURKIYE’DE FACTORING

1. Diger Ulkelerde Factoring

Tarihi Fenikelilere, Babillere kadar uzanan factoring uygulamalari, 1900
yillarinin baginda dnce Amerika’da daha sonra Avrupa iilkelerinde, Japonya ve diger
Asya iilkelerinde hizla yayilmis olup, her gegen giin tim diinyada bilinen ve hizla

yayilan bir finansman yéntemi olmustur®,

Giliniimiizde 6zellikle de 1990’11 yillardan sonra diinyada factoring islemlerinde
hizla bir artis goriilmiistiir. Ornegin; Ingiltere de 1980°li yillarm ikinci yarisinda bu
gelisme kendini belirgin bir sekilde gostermistir. Factor kurumlarinin genellikle riskli
firmalarla calistiklar1 igin baglangicta bu kurumlar yayginlagamamiglardir. ABD’de
factoring % 80 tekstil ve hazir giyim firmalar: tarafindan kullaniliyor. 1965 de ¢ikarilan
bir yasayla beraber ticari bankalarin da factoring yapmalarina izin verilmistir. Boylece
ABD’de factoringin gelisimi bankalarin da piyasaya girmeleriyle hiz kazanmustir®.
Almanya’da ise; factoring islemleri bazi yasal smirlamalar yiiziinden gelisme
gosterememis ve de bankalara bagli kurumlar tarafindan factoring islemleri
yiiriitiilmektedir®®. italya’yr 6rnek verecek olursak; factoring piyasalar arasinda en
gelismis piyasa diyebiliriz. Italya piyasalarinin % 35’ine sahip olan factoring firmalar:

sanayi kuruluslaridir. Italya da ayrica factoring i¢ piyasaya ydnelmis durumdadir.

Diinya factoring hacmi incelendiginde Ingiltere, Italya, Amerika’nin toplam
factoring hacimlerinden factoring tarihgesi incelendiginde de Onemli paylar aldigi
goriilmektedir. Bu iilkelere son yillarda Fransa,Almanya,ispanya ve Japonya’'nin da

artan factoring hacimleri ile katildig1 goriilmektedir. (Tablo 3.1.)

Factoringin uluslararas1 diinyada Orgilitlenmesi konusundaki en Onemli
gelismelerinden birini de Avrupa Factoring Federasyonu’nun kurulmasiyla gostermistir.

1987 yilinda temelleri atilan federasyon Almanya, Fransa, Italya, Ingiltere ve Belgika

4 www.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazcuma8.doc, 19 Ocak 2010.

% Ceylan, a.g.e., s. 19.
% Ceylan, a.g.e.,s. 21.
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factoring sirketlerinin katilimiyla 1988 yilinda Europfactor adiyla kurulmustur.

Uluslararasi platformda asagidaki dort factoring kurumu yer alir.
i.  Factors Chain International (FCI)
ii.  International Factors Group
iii.  Heller International Group
iv.  Lombard Nat West Commerical Services

1.1. Factors Chain International

1968 yilinda kurulmustur. 96 iiyesi ve 42’ye yakin iilkede faaliyet
gostermektedir. Bu kuruma bagli factoring firmalar1 birbirlerinde bagimsiz faaliyet
gosterirler. Uyelerinden en yiiksek ciroya sahip olan iilkeler Avrupa iilkeleridir,

ardindan da ABD gelir67.

1.2. International Factors Group

1961 yilinda ilk factoring ag1 olarak First National Bank of Boston tarafindan
kurulmustur. 27 iilkede temsilciligi olan FCI’ den farkli olarak her iilkede bir temsilcisi

bulunur. Temsilcilikleri arasindaki iletisim factel olarak anilan sistemle saglanir.

1.3. Heller International Group

1964 yilinda Walter E. Heller & Company tarafindan olusturulmaya
baslanmistir. 1k olarak Almanya / Mainz’ da Heller Factoring Bank AG kurulmus daha
sonra 1982 yilinda Fuji Bank tarafindan devralinmasi ile simdiki ismine kavusmusturGB.
Degisik iilkelerde 31 tiyesi bulunan bu zincirin uluslararasi iglemlerini Heller Overseas

Corporation ytiriitiir.
1.4. Lombard Nat West Commerical Services

Ingiltere’de kurulan National West Minister Bank’in bir kurulusudur. Zincire
dahil factorlerin uymas1 gereken kurallar ve yontemler mevcuttur. Kurallara uymayan

yerel factorler, muhabir factorlere kars1 sorumludur.

7 Akga, a.g.e., s.9.
8 Kocaman, a.g.e., s.8,9
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Tablo 3.1. 2003-2009 Yillarina Ait Diinyadaki Factoring Tutarlar

(Milyon Euro)

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
EUROPE
Austria 2,932 3,692 4,273 4,733 5,219 6,350 6,630
Belgium 11,500 13,500 | 14,000 16,700 19,200 22,500 23,921
Bosnia & Herzegovina 0 0 0 0 0 0 35
Bulgaria 0 0 0 35 300 450 340
Croatia 0 28 175 340 1,100 2,100 2,450
Cyprus 2,035 2,140 2,425 2,546 2,985 3,255 3,350
Czech Rep. 1,880 2,620 2,885 4,025 4,780 5,000 3,760
Denmark 5,570 6,780 7,775 7,685 8,474 5,500 7,100
Estonia 2,262 3,920 2,400 2,900 1,300 1,427 1,000
Finland 8,810 9,167 10,470 11,100 12,650 12,650 10,752
France 73,200 81,600 | 89,020 100,009 | 121,660 135,000 | 128,182
Germany 35,082 45,000 | 55,110 72,000 89,000 106,000 | 96,200
Greece 3,680 4,430 4,510 5,230 7,420 10,200 12,300
Hungary 1,142 1,375 1,820 2,880 3,100 3,200 2,520
Iceland 25 16 15 25 5 5 0
Ireland 8,850 13,150 | 23,180 29,693 22,919 24,000 19,364
Italy 132,510 | 121,000 | 111,175 | 120,435 | 122,800 128,200 | 124,250
Latvia until 2003 | 155 20 276 1,160 1,520 900
Lithuania until 2003 | 1,040 1,640 1,896 2,690 3,350 1,755
Luxembourg 257 285 280 306 490 600 349
Malta 0 0 0 1 25 52 105
Netherlands 17,500 19,600 | 23,300 25,500 31,820 30,000 30,000
Norway 7,625 8,620 9,615 11,465 17,000 15,000 15,100
Poland 2,580 3,540 3,700 4,425 7,900 7,800 12,000
Portugal 12,181 14,700 | 16,965 16,386 16,888 18,000 17,711
Romania 225 420 550 750 1,300 1,650 1,400
Russia 485 1,130 2,540 8,555 13,100 16,150 8,580
Serbia 0 0 0 150 226 370 410
Slovakia 384 665 830 1,311 1,380 1,600 1,130
Slovenia 170 185 230 340 455 650 650
Spain 37,486 45,376 | 55,515 66,772 83,699 100,000 | 104,222
Sweden 10,950 14,500 | 19,800 21,700 21,700 16,000 18,760
Switzerland 1,514 1,400 1,900 2,000 2,513 2,590 5,000
Turkey 5,330 7,950 11,830 14,925 19,625 18,050 20,280
Ukraine 0 0 333 620 890 1,314 530
United Kingdom 160,770 | 184,520 | 237,205 | 248,769 | 286,496 188,000 | 195,613
Total Europe 546,935 | 612,504 | 715,486 | 806,983 | 932,269 888,533 | 876,649
AMERICAS
Argentina 70 101 275 333 362 355 335
Bolivia 0 0 0 0 0 0 18
Brazil 12,040 15,500 | 20,050 20,054 21,060 22,055 29,640




Canada 3,161 3,157 3,820 3,386 4,270 3,000 3,250
Chile 3,500 4,200 9,500 11,300 14,620 15,800 14,500
Colombia 0 0 0 100 2,030 2,100 2,392
Mexico 4,535 4,600 7,100 8,150 9,200 9,550 2,120
Panama 160 201 240 607 483 460 500
Peru 0 0 95 563 648 875 758
United States 80,696 81,860 | 94,160 96,000 97,000 100,000 | 88,500
Total Americas 104,162 | 109,619 | 135,240 | 140,493 | 149,673 154,195 | 142,013
AFRICA

Egypt 0 1 1 3 20 50 110
Morocco 160 300 430 440 660 850 910
South Africa 5,470 7,100 5,580 7,800 9,780 12,110 13,500
Tunisia 210 185 226 270 245 253 276
Total Africa 5,840 7,586 6,237 8,513 10,705 13,263 14,796
ASIA

Armenia 1 0 1 50 50 7 7
China 2,640 4,315 5,830 14,300 32,976 55,000 67,300
Hong Kong 3,250 4,800 7,700 9,710 7,700 8,500 8,079
India 1,615 1,625 1,990 3,560 5,055 5,200 2,650
Israel 190 155 325 375 800 1,400 1,400
Japan 60,550 72,535 | 77,220 74,530 77,721 106,500 | 83,700
Jordan 0 0 0 0 0 0 43
Korea 38 32 850 850 955 900 2,937
Lebanon 35 41 61 95 176 306 420
Malaysia 718 730 532 480 468 550 700
Mauritius 0 0 0 0 0 0 121
Qatar 0 0 0 0 0 0 23
Singapore 2,435 2,600 2,880 2,955 3,270 4,000 4,700
Taiwan 16,000 23,000 | 36,000 40,000 42,500 48,750 33,800
Thailand 1,425 1,500 1,640 1,925 2,240 2,367 2,107
United Arab Emirates 37 145 440 810 340 1,860 1,910
Vietnam 0 0 2 16 43 85 95
Total Asia 88,933 111,478 | 135,470 | 149,606 | 174,244 235,512 | 209,991
AUSTRALASIA

Australia 13,716 18,181 | 23,130 27,573 33,080 32,546 39,410
New Zealand 263 236 250 280 700 700 700
Total Australasia 13,979 18,417 | 23,380 27,853 33,780 33,246 40,110
TOTAL WORLD 759,849 | 859,604 | 1,015,813 | 1,133,448 | 1,300,671 | 1,325,111 | 1,283,559

Kaynak: Factors Chain International (FCI) http://www.factors-chain.com

2. Turkiye’de Factoring

Tirkiye’de 1980 den bu yana uygulanmakta olan ekonominin disa agilmasi ve

yabanci sermaye girislerinin hizlandirilmasina yonelik politikanin sonucu olarak,
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bankalar bu stireg ile birlikte ortaya ¢ikan ihtiyaclarin sonucunda sirketlere yeni finansal
hizmetler sunmaya c¢alismalariyla birlikte factoring Tirkiye’de uygulanmaya

baslanmustir®.

Tiirkiye’de factoring uygulamasi diger finansal yeniliklerde oldugu gibi bankalar
tarafindan baglatilmistir. Bunun nedeni bankalarin sektordeki tecriibeleri, piyasa ve
miisteriler hakkinda olusturduklar1 bilgi ve veri tabanlarinin genisligi ve miisterileri ile

organik iligki kurabilmeleridir’®.

Tiirkiye’de ilk factoring islemleri 1988 yilinda kurulan Iktisat Bankas1 Factoring
Grubu tarafindan yapilmaya baslanmistir. S6z konusu grup 1990 yilinda Facto Finans
A.S. ad1 altinda kurulmustur ve faaliyetini siirdiiriir. Facto Finans A.S. Tiirkiye’deki ilk
FCI iiyesi olmustur. Kurulusun faaliyetleri uluslararasi olmakla beraber genel factoring
islemleri de yapilir. Facto Finans’in 1991 yili cirosu 50 milyon dolar olarak

gerceklesmistir.

Tiirkiye’de kurulan ikinci factoring kurulusu ise 1990 yilinda 10 milyar sermaye
ile kurulan Aktif Finans A.S.’dir. Aktif Finans A.S.’de FCI liyesidir. Bu sirket, riskini
azaltmak icin sigorta sirketleri ile igbirligi yapar. 1991 yilinda ise 20 milyar sermayeli

Demir Factoring Hizmetleri A.S. kurulmustur.

Tiirkiye’de factoring sirketlerinin ¢alisma esaslarini diizenleyen ve 6diing para
isleri hakkinda 30. 09. 1983 tarihli 90 sayili kanun hiikkmiinde kararnamenin 545 sayili
kanun hiikmiinde kararnameyle degisik 13. maddesi hiikiimlerine gore Hazine
Miistesarlig1 tarafindan 21. 12. 1994 tarih ve 20148 sayili resmi gazetede yaymlanmis
olan Factoring Sirketlerinin Kurulus ve Calisma Esaslar1 Hakkinda Ydnetmelik,
factoring sirketlerini “faturaya ya da ya da hizmet satisindan dogmus oldugunu tevsik
eden diger belgelere dayali ma ve hizmet satislarindan dogmus ya da dogacak alacaklari
temelliik ederek tahsilini iistlenen ve bu alacaklara karsilik 6demelerde bulunarak

finansman saglayan sirketler” olarak tanimlar.

% www.baskent.edu.tr/~gurayk/finpazcuma8.doc, 19 Ocak 2010.

" Ceylan, a.g.e., s. 116.
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Ulkemizde factoring uygulamasinda 1991 yili sonlarina kadar dissatima yonelik
factoring islemlerinin agirlik tasidig1 anilan yildan itibaren yurtici veya yerel factoringin
toplam islem hacmi i¢inde daha biiylik paya sahip oldugu goriiliir. Otomotiv, dokuma
ve giyim esyasi, orman iriinleri, mobilya, gida maddeleri, elektrikli araclar alt sektorler

factoring uygulamasina daha yatkin alt sektorleri olusturur.

Tiirkiye’de heniliz olgunlasmamis factoring pazarina bu alanda deneyimli ve
ciddi olduklar1 kugskulu ¢ok sayida firmanin birden girmesi, factoring sirketlerinin
kaynak saglamada karsilagtiklar1 giigliikler, kaynaklarmin kisitli olusu, sektore hizmet
verebilecek kapasitede merkezi bir bilgi bankasinin bulunmayisi, factoring sirketlerinin
tim hizmetleri bir arada verememeleri daha cok geri donme hakki sakli factoringe
yonelmeleri, maliyet yiiksekligi, tilkemizde factoring uygulamasinin sorunlart olarak

gortliir.

1994 yilinda finansal sektérde yasanan bunalim factoring sirketlerini etkilemis,
bankalarin denetiminde uluslararasi factor zincirlerine iiye factoring sirketleri bu
bunalimdan daha az etkilenmislerdir. Hem yurtici hem yurtdis1 piyasalarda satis
kolaylig1 saglayan nakit akisini planlamada 6nemli bir enstriiman olan bu {irlin heniiz
Tirkiye' de diinyadaki ornekleri gibi her ¢esidi ile kullanilir hale gelmemis ve heniiz

yeterince taninmamigtir.

Tiirkiye’de ihracata yonelik {iriinlerin factoringe ¢ok uygun olmasi uluslararasi
factoringin gelismesini kolaylastirir. AT Tek Pazar Organizasyonu’nun en Onemli
Ozelliklerinden biri uluslararasi ticarette islemlerin agik hesap seklinde yapilacak
olmasidir. Bu nedenle simdiden birgok alici ihracatgilara acik hesap seklinde iiriin
gondermelerini talep ederler. Gelecek yillarda uluslararas: ticarette meydana gelebilecek
gelismelere ayak uydurabilmek ve yeni pazarlar bulmak i¢in factoringe uygun ihrag

tirtinlerinin yarattig1 uluslararasi factoring potansiyelinden yararlanmak gerekir.

Factoring hizmeti 6zel sistemler ve egitimli personel gerektiren bir uzmanlik
dalidir. Tiirkiye’de bankalar bu finansal kaynagin subelerinde mevcut olmadigini
anlamig ve bazilar1 miisterilerinin factoring hizmetinden maksimum fayday:1 elde

etmeleri amaciyla bu konuda uzmanlagsmis factoring firmalar1 kurmuslardir. Tablo 3.2.
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tizerinde, 1990 ve 2009 yillar1 arasinda Diinya’da ve Tiirkiye’de factoring islemlerinin

cirosu gosterilmektedir.

Tablo 3.2. 1990-2009 Yillar1 Arasinda Factoring Islemleri Ciro Dagilimi

(MILYON §) TURKIYE

YIL DUNYA FCI UYELERI YURTDISI TOPLAM
1990 244,327 98.938 90 100
1991 266.370 104.537 128 183
1992 264.309 106.907 168 454
1993 260.844 110.908 270 970
1994 294.926 130.166 220 870
1995 296.139 161.802 300 958
1996 359.081 170.236 450 1.769
1997 451.869 191.410 550 3.582
1998 536.395 219.656 750 4.750
1999 558.574 245.354 748 5.266
2000 580.172 277.122 921 5.943
2001 617.108 281.612 990 3.552
2002 760.423 350.190 1.260 4476
2003 950.490 464.019 1413 6.663
2004 1.161.290 591.209 2.093 10.733
2005 1.199.525 681.842 2.352 13.959
2006 1.497.260 882.388 3.485 19.701
2007 1.896.726 1.106.438 3.935 28.653
2008 1.869.676 1.110.216 4.230 25.451
2009 1.835.489 1.082.386 3.260 29.000

Kaynak: Faktoring Dernegi. www.faktoringdernegi.org

Diger taraftan, Tiirkiye’de factoring islemlerinin toplam cirosu, 2009 itibari ile
29.000 milyon ABD Dolari olarak gergeklesmistir. 2009 yilinda Diinya ¢apinda toplam
factoring cirosunun 1.835.489 milyon ABD Dolar1 oldugu goriilmektedir. Tablo 3.3.
tizerinde, Tirkiye’de ve diger kitalarda factoring islemlerinin cirosu karsilastirmali

olarak gdsterilmektedir.
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Tablo 3.3. 2009 Y1l itibari fle Tiirkiye’de ve Diinyada Factoring Cirosu

(Milyon Dolar)

YURTICI YURTDISI TOPLAM
AVRUPA 1.087.799 165.809 1.253.608
AMERIKA 189.158 13.920 203.078
AFRIKA 20.499 659 21.158
ASYA 244.119 56.168 300.287
AVUSTRALYA 57.307 50 57.357
TOPLAM 1.598.883 236.607 1.835.489
TURKIYE 25.740 3.260 29.000

Kaynak: Faktoring Dernegi. www.faktoringdernegi.org
Bankacilik Diizenleme ve Denetleme Kurumu tarafindan diizenli olarak finansal
piyasalar raporu yayimlanmaktadir. 2009 yili Eyliil aymda yayimlanan raporda’’,

Finansal Kiralama Sektorii Faaliyetleri ile ilgili bilgiler yer almaktadir.

Eyliil 2009 itibariyla finansal kiralama sektoriiniin aktif biiyiikligi, gegen yilin
ayn1 donemine gore %4,9 oraninda azalarak 15,4 milyar TL’ ye gerilemistir. S6z konusu
gerilemenin ana nedeni, finansal kiralama alacaklarinin Eylil 2008’e gore %09,5
oraninda azalmasidir. Alacaklarin bilango payindaki son yillardaki diigiis de
stirmektedir. Takipteki alacaklardaki artis, gecen yilin ayni donemine gore %90
civarinda gerceklesirken, s6z konusu kalemin bilanco payt % 10,4’e ulasmistir. Reel
sektordeki durgunlugun da etkisiyle son bir yilda tutar1 %27 oraninda artan bankalara
yapilan plasmanlarin, bilango pay1r da %8,7’ye yiikselmistir. Kaynak yapisina
bakildiginda ise, sektordeki sirketlerin kullandiklar1 kredi miktarinin gegen yilin ayni
donemine gore azaldigi, 6zkaynaklarin ise bilango paymin artarak %21,5’e ulastig
goriilmektedir. Finansal kiralama alacaklarinin sektorel dagilimina bakildiginda, sanayi
ve hizmetler sektoriinden alacaklarin agirlikta oldugu goriilmektedir. Eylil 2009
itibartyla, bu sektorlere iligkin takibe diisen alacaklar, gegen yilin ayni donemine gore

yaklasik %96 oraninda artis gostermistir. Kiiresel krizin reel ekonomiye etkileri

"' Bankacihik Diizenleme ve Denetleme Kurumu (http:/www.bddk.org.tr/WebSitesi/turkce/Raporlar/
Finansal Piyasalar Raporlari/7340fpreylul09.pdf)
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nedeniyle finansal kiralama sektoriinde de artan, alacaklarin takibe doniisiim orani tarim
sektorlinde diger sektorlere gore daha yiiksek olup, Eyliil 2009 itibartyla sektorde takibe
doniistim oran1 %21 civarindadir. Alacaklarin fonksiyonel dagilimi incelendiginde ise,
finansal kiralama hizmetlerinden en ¢ok KOBI’lerin ve ticari sirketlerin yararlandig
goriilmektedir. Gegen yilin ayn1 donemine gore yalnizca ticari sirketlerden alacaklarda
artis yasanmistir. Hane halki ve bireysel isletmelerle yapilan kiralama islemlerinde
takipteki alacaklar son bir yilda %100, ticari sirketlerle yapilan kiralama islemlerinde
takipteki alacaklar %106 civarinda artmistir. Sektdriin toplam alacaklart karsiliginda

alinan teminatlar ise s6z konusu donemde %15 oraninda azalmstir.

2.1. Factoring ile Ilgili Yasal Diizenlemeler

Factoring ile ilgili yasal diizenlemeler ¢ok yakin zaman kadar olusturulamamas,
Bakanlar Kanunu, Tiirk Ticaret Kanunu ve Borglar Kanunu ve bazi vergi kanunlari ile
yuriitmeye calisilmistir. 27 Haziran 1994 tarih ve miikerrer 21973 sayili Resmi Gazete’
de yayimlanan 545 nolu “Odiing Para Verme Isleri Hakkinda Kanun Hiikmiinde
Kararname” ile yasal diizenleme yapilabilmistir. Ancak factoring s6zlesmelerine iligkin
hiikiimlerde, gerekli goriildiigii yerlerde s6z edilen kanunlara atiflar yapilmistir.

Factoring isleminin yasal yoniiniin ilgili kanunlar agisinda incelenmesi gerekir.
2.1.1. Bor¢lar Kanunu’nda Factoring Diizenlemeleri

Borglar kanununun 162 -172 maddeleri arasinda yer alan alacagin devri ile ilgili
kisimlar factoring islemi i¢in uygulanabilir niteliktedir. Kanunun 162. maddesinde yer

(13

alan su kisim factoring islemini dogrudan ilgilendirir. “ ... kanun ve akit ile veya isin
mabhiyeti icab1 olarak men adilmis olmadik¢a bor¢lunun rizasina bakilmaksizin alacakli,
alacagini U¢lincli bir sahsa temlik edebilir” & Ayrica kanunun 163. maddesinde bu
islemin yazil1 olarak ve alacagin temlikine iliskin diger yiikiimlerin yerine getirilmesi ile
yapilacagin temliki ile ilgili hiikiimleri dogurdugudur. 163. md. Tahriri sekilde yapilmis

olmadik¢a alacagin temligi muteber olmaz. Bir alacagin temlikini vaat etmek, hususi

sekle tabi degildir denilmektedir.

2
> Kocaman, a.g.e., s.13
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Borglar Kanunu’nda yer alan factoring islemi ile ilgili diger bir madde 169.
maddedir”. Bu maddeye gore; alacagin bir baskasina devri karsilik beklenmek suretiyle
yapilmis ise alacagi devreden kisi devir zamaninda alacagin varligindan sorumlu
tutulmus, ancak taahhiit etmedikge bor¢lunun Odememesinden kaynaklanan

durumlardan mesul tutulmamustir.

Factoring islemiyle ilgili Bor¢lar Kanunu’nda yer alan bu maddelerin disinda,
kanunun 168., 150., 167., 165., 396., 456., 82. maddelerinde factoring isleminin ¢esitli

yonlerinden kapsamina girer.
2.1.2. Tiirk Ticaret Kanunu’nda Factoring Diizenlemeleri

TTK’ nun 559 - 562 nolu maddelerinde yer alan kiymetli evrakin devrine iligskin
hiikiimlerin diizenlenmesi ile factoring islemi kanun kapsamina girer. Belirtilen
maddelerin fatura ile ilgili islemleri kapsar duruma getirmesi gerekir. Tiirk Ticaret
Kanunu’nda factoring islemlerine iligkin herhangi bir hiikim mevcut olmayip,
saticilarin faturaya bagl alacaklarin devir ve temligi, Bor¢lar Kanununda diizenlenmis

alacagin temliki hiikiimlerine tabidir.
2.1.3. Bankalar Kanunu’nda Factoring Diizenlemeleri

Factoring isleminin hukuki niteligi konusundaki tartismalar Bankalar Kanunu ile
olan iligkisine de yansir. Factoring sdzlesmesinin bir kredi s6zlesmesini mi yoksa alacak

satimi1 s6zlesmesi mi oldugu bu konudaki temel ¢eligkidir.

Factoring islemin bir kredi s6zlesmesi olarak kabulii durumunda 3182 sayili 2
Mayis 1985 tarihli Bankalar Kanunu’nun kredilere iligkin hiikiimlerinin uygulanmasi
s6z konusu olur’*. Kanunun 44/2. maddesinde yer alan kredinin kime agilmis sayilacagi
konusu, riicu edilemez factoring tiiriinde sorun yaratir. Uluslararasi factoring isleminde
muhabir factor ile ¢6ziimii saglanan bu sorun, yurti¢i factoring isleminde tamamiyla
gecerlidir. Sorunun ¢6ziimii ile ilgili hazinenin goriisii ise geri doniilmez factoringde

kredinin alictya agilmig sayilacagidir.

7 Ceylan, a.ge.,s. 27 .
™ Kuntalp, Erden, “Bankalar Kanunu Ag¢isindan Factoring islemi”, Bankacilar Dergisi, Temmuz-1991,
s. 28.
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Factoring isleminin alacak satimi olarak kabul edilmesi durumunda ise kanunun
kredi hiikiimleri gegerli sayilmayacak ancak her iki durumda da uygulanmasi gereken
38. madde hiikiimleri gecerli olacaktir. Anilan maddenin hiikiimlerinin uygulanmasi
acisindan factoring isleminin kredi veya alacak satimi olarak kabul edilmesi 6nem

tasimamasina ragmen vergi kanunlar1 agisindan farklilik yaratir.

Islemin kredi olarak kabulii kanunun 46. maddesi geregi Banka ve Sigorta
Muameleleri Vergisi’nin uygulanmasin1 gerektirecek alacak satimi olarak kabulii
durumunda ise Katma Deger Vergisi tahakkuku ortaya ¢ikar. Bu nokta da BSMV ile
KDV arasindaki 6zellikle oransal farklilik uygulamada sikintilar dogurmus ve ¢esitli

tartismalara yol acmstir.”

Sonug olarak ortak bir uygulamanin bulunmasina ¢alisilmis, factoring igleminin
bankalar tarafindan uygulanmast durumunda BSMV’nin girketler tarafindan
uygulanmasi durumunda KDV’ ye tabi olunacagi ileri siiriilmiistiir.

2.1.4. Banka ve Sigorta Muameleleri Vergisi Kanunu’nda Factoring
Diizenlemeleri

Factoring isleminin 6ncelikle bir BSMV doguracagini syleyebilirim ¢linkii 682
sayil1 Gider Vergileri Kanunu’nda 2279 sayili kanuna gore ikraz isleriyle ugrasanlar ile
kanunun 28. maddesinin 2. fikrasinda yer alan muamele ve hizmetlerden herhangi
birini devamli olarak yapanlar banker sayilmustir’®. Bu nedenden dolay1 6n 6demeden
kaynaklanan factoriin aldig1 faiz ile hizmetler karsilig1 aldig1 komisyon bedelleri % 5
oraninda BSMV’ye tabidir. Ancak ihracat ile doviz kazandiric1 hizmet ve faaliyetleri ile

ilgili yapilan biitiin islemler BSMV den muatftir.
2.1.5 Katma Deger Vergisi Kanunu’nda Factoring Diizenlemeleri

KDV kanununun 17/4-e maddesine géore BSMV kapsamina giren islemler KDV
den istisnadir. Bu alanda factoring islemleri de KDV ne tabi degildir.

7 Kuntalp, a.g.e., s. 29.
% Akga,a.g.e.,s. 18.
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2.1.6. Damga Vergisi Kanunu’nda Factoring Diizenlemeleri

Alacak devrinin Borclar Kanunu geregi yazili olmasi zorunlulugu devir
beyannamesini giindeme getirir, kanunun 1. maddesi geregince taraflarin damga vergisi
miikellefiyetleri dogar’’. 488 sayili Damga Vergisi Kanunu’nun 4. Maddesinde yer alan
hiikiimlere gore temliknameler binde 7,5 oraninda damga vergisine tabidir. Kanunun
istisnalarla ilgili bolimi uyarinca factoring sirketlerinin miisterileri ile yaptiklar
factoring sozlesmeleri ve bu sozlesmelere iligkin olarak diizenlenen kagitlar damga

vergisinden istisna edilmistir.
2.1.7. Kambiyo Mevzuatinda Factoring Diizenlemeleri

Factoring yakindan ilgili oldugu bir bagka mevzuat hiikkmii de Tiirk Parasi
Kiymetini Koruma Hakkindaki Bankalar Kurulu’nun 32 sayili kararidir. Karara bagl 89
- 32/ 1 sayil1 teblig de yer alan ihracat tutarmin % 70’ inin fiili ihrag tarihinden itibaren
90 giin i¢cinde yurda getirilmesi durumunda kalan % 30’unu tasarruf etme hakkinin
taninmasi 90 giinii asan factoring sdzlesmeleri agisindan sorun yaratmistir. Yine karara
bagl 91 - 32 / 5 sayili teblig ile ihracatin factoringe tabi tutulmasi halinde yiikiimliiliik
kaldirilmistir. Degisikligin temeli ise factoring durumunda ihracat tutarmin factor
tarafindan ihracat¢iya 6denecek olmasidir. Bu 6demenin yapilmast ile birlikte kambiyo
taahhiit kapatilmis olur.

2.2. Factoring Sirketleri’nin Kurulus ve Calisma Esaslar1 Hakkinda

Yonetmelik

Bankacilik Diizenleme ve Denetleme Kurumun tarafindan diizenlenen Finansal
Kiralama, Faktoring ve Finansman Sirketlerinin Kurulus ve Faaliyet Esaslart Hakkinda
Yonetmelik, 10 Ekim 2006 Sali tarihli ve 26315 sayili Resmi Gazete’de yayimlanmaistir.
Bu yonetmeligin amaci (Madde 1) asagida belirtilmektedir:

i.  Kurulus ve faaliyet izinlerine,
ii.  Ana sozlesme degisiklikleri ve hisse devirlerine,

iii.  Yoneticilerine,

7 Kirman, Ahmet, “Factoring’de Vergi, Resim ve Harg Istisnas1”, Bankacilar Dergisi, Tiirkiye Bankalar
Birligi Yayimni, Yil: 2, Say1: 6, s. 46.
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1v.

V.

V1.

Vil.

Vviil.

Diizenleyecekleri sozlesmelere,

Islem sinirlarina,

Faaliyet izinlerinin iptaline,

Birlesme, devir, boliinme ve tasfiyelerine,

Muhasebe, raporlama ve denetimlerine iliskin esas ve usuller.

Madde 2’de bu yonetmeligin dayanagi belirtilmektedir. Buna gore, bu
Yonetmelik, 19/10/2005 tarihli ve 5411 sayili Bankacilik Kanununun 93 iincii
maddesinin birinci fikrasinin (a) bendi, 10/6/1985 tarihli ve 3226 sayili Finansal

Kiralama Kanununun 10 uncu, 12 nci ve 32 nci maddeleri ile 30/9/1983 tarihli ve 90

sayil1 Odiing Para Verme Isleri Hakkinda Kanun Hiikmiinde Kararnamenin 12 nci ve 13

tincli maddelerine dayanilarak hazirlanmustir.

Ayni yonetmeligin 4. Maddesinde, factoring islemlerinin Kurulug ve Faaliyet

Izinlerine iliskin diizenlemeler yer almaktadir. Buna gére, factoring sirketlerin;

1.

ii.

iil.

1v.

vi.

Vii.

Anonim sirket seklinde kurulmasi,

Odenmis sermayelerinin factoring ve finansman sirketleri i¢in bes milyon
Yeni Tiirk Lirasindan, finansal kiralama sirketleri i¢in 3226 sayili
Finansal Kiralama Kanununun 11 inci maddesinde belirtilen tutardan az

olmamasi,
Hisse senetlerinin tamaminin nama yazili ve nakit karsilig1 ¢ikarilmasi,

Ticaret unvaninda "Finansal Kiralama Sirketi", "Faktoring Sirketi" veya

"Finansman Sirketi" ibaresinin bulunmasi,
Ana s6zlesmelerinin ilgili mevzuat hiikiimlerine uygun olmasi,

Kurucularinin bu Yonetmeligin 5 inci maddesinde sayilan sartlari

tagimasi,

Kurucularinin tiizel kisi olmasi halinde Kurumun etkin denetimini

engellemeyecek seffaf ve acik bir ortaklik yapisinin olmasi sarttir.
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Bankacilik Diizenleme ve Denetleme Kurulu, 28 Mayis 2008 tarih ve 2632 sayili
karar1 uyarinca devlet bakan1 ve basbakan yardimciligi makamina Finansal Kiralama,

Faktoring ve Finansman Sirketleri Kanun Tasaris1 taslagi gondermistir.

Bu Kanunun Tasarisin1 amaci, kredi sistemi iginde yer alan finansal kiralama,
factoring ve finansman sirketlerinin kurulus ve calisma esaslari ile finansal kiralama,
factoring ve finansman so6zlesmelerine iliskin esas ve usullerini diizenlemek olarak

belirtilmektedir.

2.3. Factoringin Iktisadi ve Hukuki Boyutu

Ticari hayatta alic1 ve saticilarin belirli beklentileri bulunmaktadir. Satici
tirettigi mallar1 pesin veya % 100 garanti ile satmak ister, alict ise malin satin aldig1

mal1 satip parasini aldiktan sonra 6deme yapmak ister.

Istikrarsiz cevre kosullar1 ve artan riziko, finansal yeniliklerin ortaya ¢ikmasinin
ekonomik nedenleridir. Istikrarsiz ¢evre kosullari ile birlikte yiiksek enflasyon oranlari,
yiiksek ve degisken faiz oranlar1 s6z konusu olmaktadir. Kredi kurumlari ve yatirimcilar
belirsizlikten dogan rizikoyu en aza indirme veya tamamen ortadan kaldirma amaciyla
caba harcamaktadirlar. Bu c¢abalar artan rizikolar1 yok edecek finansal araglarin

gerekliligini ortaya ¢ikarmistir.

Bilgi islem ve teknolojik gelismeler, finansal alandaki yeniliklerin olugmasina
imkan saglayan nedenlerden birisidir. Finansal yeniliklerin yani sira, gelir yiikseltme,
maliyet diisiirme, yatirnm esnekligi, finansal esneklik, arbitraj ve likidite factoringin

iktisadi agidan varolusuna ve gelisimine neden olmaktadir.

Endiistrilesme ile birlikte iiretim artis1 ile birlikte artan arz ve talep firmalari
rekabete siiriiklemistir. Bu rekabet ortaminda firmalar gelismelere ayak uydurarak
verimliligi arttirmak ve biiyiimek icin factoring gibi yeni finans kaynagi bulmak

zorundadirlar.

Yeni finansal kaynaklarin ortaya ¢ikmasi alici, satici ve konumuz olan factor ile

ilgili hukuki diizenlemeleri de beraberinde getirmektedir. Yapilan sozlesmelerin
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factoring isleminin ¢esitliligine bagli olarak belirli yasal diizenlemelere baglanmasi

gerekmektedir.

Factoringin hukuki yonii ile factoringle ilgili yasal diizenlemeleri ayr1 bashiklar

altinda incelemekte fayda bulunmaktadir.

Factoring sozlesmesiyle ilgili gelismis iilkelerde bile 6zel bir yasal diizenleme
bulunur. Bu nedenle daha ¢ok Borg¢lar Kanunu'nun soézlesme ozgiirliigii ile ilgili
maddeleri bu konuyla iliskilendirilmistir ancak sadece Avusturya kanunlarinda

factoring satim olarak tanimlanir.

Factoring islemlerinin ¢esitleri ve buna bagli olarak igerdigi islevler hukuki
yOniiniin olusturulmasinda belirleyici olmustur ancak Glomb Bette, Hagenmiiller, Klaas
gibi bir grup yazarin savundugu farkli bir goriis, factoring sdzlesmeye dahil olan
fonksiyonlarin hukuki acidan etki yaratmayacagi seklindedir. Bu goriiste factoring
sozlesmesinden dogan faaliyetler 6n Odeme, riski {stlenimi, toptan temlik gibi
tamamiyla alacak satimi i¢inde diisiinlilmiistiir ve bu acidan bakilmistir. Bu goriisii
savunan yazarlar arasinda gercek ve gergek olmayan factoring konusunda farkliliklar
ortaya ¢cikmig Glomb, Peter, Seriek gibi yazarlar gergek olmayan factoring isleminin
alacak satimi olarak diisiinlilemeyecegini, bir kredi sozlesmesi niteligi tasidigini
savunmuslardir. Gergek olmayan factoring isleminin alim - satim amaciyla
bagdasmadigi, ozellikle Ortiilii factoring olarak gerceklestirildiginde alim - satim
isleminden dogan islevlerin s6z konusu olmadigi bu nedenle daha ¢ok kredi amacinin

hakim oldugu bu goriisiin temelidir.

Factoring sozlesmelerinin icerdigi fonksiyonlardan yola ¢ikan goriis ise kredi
sOzlesmesidir. Bu goriis factoring sdzlesmesinin (gergcek ve gercek olmayan) bir alacak
satim1  sOzlesmesi Ozelligi gosterdigini savunur. Ayrica temlik ve teminat
fonksiyonunun alim - satim sozlesmeleri ile ilgili olmadiginda bu goriisiin

ispatlarindandir.

Baz1 goriislerin birbirine yaklastigi noktalar vardir, hatta factoringin is gérme
islevi konusunda ortak olundugu gézlenir. iki goriisiin gosterdigi bu &zellikten yola

cikan Rodl, Kramer, Einsele gibi bazi yazarlar ise factoring sodzlesmelerinin ne
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tamamiyla alim - satim soOzlesmesi ne de tamamiyla kredi soézlesmesi sinifina
sokulamayacaginin, sonug olarak gercek veya gergek olmayan factoring sézlesmelerinin
Karma Muhtevali  Sozlesme niteligi  tasidigint  savunmuglardir.  Factoring
sozlesmelerinde yer alan her fonksiyonun ayri bir s6zlesme doguracagi bu nedenle
karma sdzlesme niteligi tasidig1 bu gériisiin dayandig1 noktadir. Ornegin hizmet islevi
bir is gdrme sdzlesmesi, teminat islevi bir kredi s6zlesmesi, alacaklarin devri bir alim -

satim s6zlesmesini dogurur.

Alacagin temliki isleminin hukuki niteliginin belirlenmesinde asil kriterin
alacagi devreden sirketin, borcun 6édenmemesinden sorumlu olup olmadigi noktasinda

toplanmaktadir.

Alacagi devreden sirket, s6z konusu alacaklara ait borclular tarafindan
O0denmemesinden sorumlu olmasi durumunda menkul kiymetlestirme factoring
isleminin hukuki niteliginin 6diing olarak kabul edilmesi ve buradaki alacagin
temlikinin de Odiing islemini teminat altina almak amaciyla yapildigi sonucuna
varilmasi gerekir. Borglular tarafindan 6denmemesinden sorumlu olmamasi durumunsa
ise factoring isleminin hukuki niteliginin alacak satisi olarak kabul edilmesi gerekir.
Bunlarin disinda alacagi devreden sirketin 6denmeyen alacaklardan kismi sorumlu
olmast durumunda ise sorumlu olunan tutarin miktarima bagli olarak bir yoruma
varilabilir. Sorumlu olunan tutar arttik¢a islemin 6diing islemi olarak kabul edilmesi

olasilig1 artacaktir’®.

Sonug olarak factoring s6zlesmesinin karma muhtevali bir sézlesme oldugunu
sOylenebilir ancak so6zlesmede yer alan fonksiyonlarin agirlik Slgiisii dikkate alinarak
hangi sozlesme tipinin asil kabul edilecegi belirlenmeli ve bu tipin yetersiz kaldigi
durumlarda tali sézlesme tiplerinin hiikiimlerine basvurulmalidir. Literatiirde, sozii

edilen konu acisindan farkli goriiglerin ortaya atildig1 da goriiliir.

™8 Dogru, Halil, Faktoring ve Menkul Kiymetlestirme Islemlerinin Hukuki Niteligi Legal Hukuk Dergisi,
Eyliil 2007, s. 2857.
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2.4. Tiirkiye’de Factoringin Biiyiime-ihracat iliskisi ve Zaman Seri
Analizi

Tiirkiye ‘de factoringin yillar itibariyle artan cirosunun, yillik biiylime oranlari

ve yillik ihracat rakamlarn ile iliskisi {izerinde durmanin gerekli oldugu

diistiniilmektedir. Yillar itibariyle farkli biiyiime rakamlarina ulasildigir goriilmekte ,

hatta biiylime oranlarimin negatif oldugu donemlerde bile artan ihracat rakamlar ile

birlikte Tiirkiye’nin factoring cirosunun arttig1 da goriilmektedir. (Tablo 3.4)

Tablo 3.4. Tiirkiye’de Factoringin Biiyiime ve Thracat iliskisi ve Zaman Seri

Analizi
o Milyon $ Tiirkiye'nin toplam | Trkiye'nin yurtdisi Tﬁrkiye.’nin Yurtigi
Yillar Biiyiime % i cat fact0|.'|ng cirosu fact0|.'|ng cirosu Factoring cirosu
(Milyon $) (Milyon $) (Milyon §)

1990 9,40 13000 100 90 10
1991 0,30 13600 183 128 55
1992 6,40 14700 454 168 286
1993 8,10 15300 970 270 700
1994 -6,10 18100 870 220 650
1995 8,00 21600 958 300 658
1996 7,10 32000 1769 450 1319
1997 8,30 32100 3582 550 3032
1998 3,90 26974 4750 750 4000
1999 -6,10 26587 5266 748 4518
2000 6,30 27775 5943 921 5022
2001 -9,50 31334 3552 990 2562
2002 7,90 36059 4476 1260 3216
2003 5,90 47253 6663 1413 5250
2004 9,90 63167 10733 2093 8640
2005 7,60 73476 13959 2352 11607
2006 6,00 85535 19701 3485 16216
2007 5,00 107272 28653 3935 24718
2008 5,00 132027 25451 4230 21221
2009 -4,70 102165 26439 2865 23574

Kaynak: www.factoringdernegi.org ve www.tuik.gov.tr verilerinden diizenlenmistir.
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1990 yili rakamlarina gore Tiirkiye’nin ihracat hacmi 13.000 Milyon § iken
factoring hacmi 100 Milyon $ di. 1999 yilindan 2009 yilinda devam eden ekonomik
krize kadar ihracat rakamlarimiz siirekli bir artis trendiyle yaklasik 132.027 Milyon $ a
yiikselmistir. Factoring hacmimiz ise 2001 yilinda 6nceki yillardaki artigin aksine 3.552
Milyon § gibi dip seviyelere diismiistiir. Ancak bu yildan sonra siirekli bir yiikselis ile
2007 yilinda gordiigii maximum hacmi yakalayarak 28.653 Milyon $ seviyesine

yiikselmistir.

Yillar itibari ile ihracat rakamlari ve Tirkiye’nin toplam factoring cirosu
arasindaki iliski regresyon yontemi ile analiz edildiginde asagidaki sonuglar elde

edilmektedir. (Tablo 3.5.)

Tablo 3.5. Thracat ve Factoring Cirosunun Regresyon Yontemi ile Analiz

Sonuclari

Regresyon Istatistikleri
CokluR 0,973021909
R Kare 0,946771636
Ayarll R Kare  |0,943814504
Standart Hata  |2210,212661
Gozlem 20
ANOVA

Df SS MS F Anlamlilik F
Regresyon 1 1.564.021.602 |1.564.021.602 {320,17 |0,00
Fark 18 87.930.720,1 |488.5040,007
Toplam 19 1.651.952.322

Katsayilar Standart Hata |t Stat P-degeri |Dustk %95 Yiksek %95 |Duslk 95,0% |Yiksek 95,0%
Kesisim -3.548,132765 |820,126693  |-4,326323 0,000407 |-5.271,155008 |-1.825,110522 |-5.271,155008 |-1.825,110522
ihracat Milyon $ |0,254578 0,014228 17,893171 0,000000 (0,224687 0,284469 0,224687 0,284469

Regresyon istatistiklerini inceledigimizde, R kare degerinin, Coklu R ve Ayarl
R Kare degerinin 1’e yakin ¢ikmasi, analiz agisindan olumludur. fhracat rakamindaki

artisin, Factoring cirosuna %20 oraninda etkide bulundugu goriilmektedir.
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Diger taraftan biliyiime oranlar1 ve Tirkiye’nin toplam factoring cirosu

arasindaki iliski regresyon yontemi ile analiz edildiginde asagidaki sonuclar elde

edilmektedir. (Tablo 3.6.)

Tablo 3.6. Biiyiime Oranlar1 ve Factoring Cirosunun Regresyon Yontemi ile
Analiz Sonuglari

Regresyon Istatistikleri
CokluR 0,132765148
R Kare 0,017626585
Ayarli R Kare -0,040160087
Standart Hata 8818,092804
Gozlem 19
ANOVA
Df SS MS F Anlamlilik F
Regresyon 1 23.718.642,034 23.718.642,034 0,305 0,588
Fark 17 1.321.898.931,756 77.758.760,692
Toplam 18 1.345.617.573,789
Katsayilar Standart Hata t Stat P-degeri  |Dislk %95 Yiiksek %95 Disik 95,0% | Yiksek 95,0%
Kesisim 6.370,11492 2.591,78318 2,45781 0,02501  [901,93044 11.838,29940 901,93044 11.838,29940
Biiylime % 203,84672 369,09102 0,55229 0,58794  (-574,86726 982,56071 -574,86726 982,56071

Regresyon istatistiklerini inceledigimizde, R kare degerinin, Coklu R ve Ayarl
R Kare degerinin sifira yakin degerler olmasi, Biiyiime oranlarinin factoring cirosu
tizerinde etkisinin yok denecek kadar az oldugunun bir gostergesidir. Nitekim Tablo
3.4. te goriildiigli gibi biiyiime oranlarimin eksi yonde ve arti yonde olmasindan
bagimsiz olarak factoring cirolarinin 1990 yilindan bu yana siirekli artis trendinde

oldugu goriilmektedir.
2.5. Tiirkiye’de Factoringin Oniindeki Sorunlar

Factoring islemi Tiirkiye’ de ilk kez yapilmaya baslandigindan beri karsilasilan
en Onemli sorun, factoringin ne oldugunun piyasada tam olarak bilinmemesidir.
Factoring, yanlis tanitimlar ve denetimsiz bir¢ok yeni factoring sirketinin kurulmasi gibi
sebeplerden dolayr yanlis taninir. Alict firmalar, borglarmin bir baska firmaya
devredilmesi olayina sicak bakmazlar ve satici firmalar ile yaptiklar1 sézlesmelere

alacagin temlikini yasaklayici hiikiimler ekleyebilir.
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Piyasada sadece finansal sikintisi olan sirketlerin factoring kurumuyla ¢alistigina
dair ¢ok yanlis bir fikir hakimdir. Factoring islemine girildiginde, borglulara kars1 satici
firmanin finansal sikinti i¢inde oldugu izleniminin dogacag: diisliniilmektedir. Hatta
bazi borglu firmalar factoringi kesinlikle reddederek eger factoring uygulanacak olursa

bir daha ayni satici firma ile ¢alisamayacaklarina dair tutumlar i¢inde olabilmektedirler.

Factoringe bu derece karsi olmalarinin sebebi eger factoring uygulanirsa
borglarin1 zamaninda 6ddemek durumunda kalacaklar, yani vadesini gegiremeyecekler
dolayistyla da yan sanayiyi kullanamayacaklardir. Biiyiik ol¢ekli firmalar, paray: 15-20

giin geciktirerek enflasyonist ortamda bu paray1 degerlendirebilirler.

Tiirkiye’de factoring sirketlerinin karsilastiklar1 bir diger sorun da yliksek
maliyet sorunudur. Maliyetleri arttiran nedenlerden birisi, factorlerin miisterilerine
yaptiklar1 6n 6demeler icin BSMV’ye (Banka Sigorta Muameleleri Vergisi) tabi
olmalaridir. Factorler bankalardan kredi aldiklarinda s6z konusu tutar lizerinden %5
BSMV 6demekte, miisterilerine 6n 6deme yaptiklarinda s6z konusu tutar iizerinden
tekrar %5 BSMV 0&demektedirler. Dolayisiyla factoring islemlerinin isletmelere
maliyeti ytikselir.

Tiirkiye’de yasanan diger bir sorun da satiglarin agik hesap yerine genellikle ¢cek
ve senet gibi belgeler karsiligi yapilmasidir. Bdylece factor kuruluslarinin gergek

anlamda tahsilat fonksiyonlarinin 6nemi azalir.

Factoringin Tiirk ekonomisini dogrudan etkileyen kayit dis1 ekonominin oniine
gecememesi en Onemli sorunlardan birisidir. Bunun nedeni de faturanin kiymetli evrak
sayllmamasidir. Y1l i¢inde yiiksek meblaglarda ¢ek-senet piyasada el degistirmektedir.
Bu ¢ekler, kayit dis1 ekonominin g¢ekleridir. Belgelenemeyen bu isler, devleti vergi
kaybina ugratmaktadir. Factoring ise bu kayit dis1 ekonomiyi engellemek i¢in bicilmis
kaftandir. Ciinkii faturay1 sart kogsmaktadir. Fatura sart olunca da temelliik edilen ¢ekler,
kayda alinmis olmaktadir. Devletin vergi kaybina ugramamasi i¢in faturanin kiymetli

evrak sayilmasi gerekmektedir.

Diinyada factoringin gelismesinde en Onemli etken, factor kuruluslarinin

tistlendikleri riski dagitabilmeleri yani reasiire edebilmeleridir. Oysa Tiirkiye’de kredi
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sigortasi, sigortalanabilecek konular arasinda yer almamaktadir. Boyle bir sigorta
mekanizmasinin giindeme getirilmesi, Tirkiye’de yurt i¢i factoring sisteminin
gelistirilmesine ve gayri kabili riicu factoring isleminin uygulanabilmesine olanak

saglayacaktir.

Ihracatgilar, yapacaklar1 ihracatin finansmani amaciyla déviz ya da
prefinansman kredisi kullanarak birtakim tesvik unsurlarindan yararlanmak suretiyle
diger fon kaynaklarma goére daha ucuz bir fon saglama imkanina kavusmaktadirlar.
Ancak factoring sirketlerinin ana faaliyet konulart disinda baska isle ugrasamamalari ve
dolayisiyla ihracatg1 belgesine sahip olamamalar1 nedeniyle Tiirkiye’deki bankalardan

doviz kredisi ve yurt disindan prefinansman kredisi kullanmalart miimkiin degildir.

Factoring faaliyetlerinin doviz kazandirici faaliyet olarak kabul edilmesiyle
birlikte s6z konusu sirketler; yurt icindeki bankalardan doviz kredisi kullanabilecekler,

BSMV’ ye tabi olmayacaklardir.

Ayrica factoringin Tiirkiye’de hukuki bir cergeveye oturtulamamasi da yine
sektoriin en Onemli sorunlarindandir. Diger taraftan, Tiirkiye’de factoring sirketleri
yeterli uzmanliga heniiz ulasamamiglardir. Sektdrdeki hizmet kalitesinin arttirilabilmesi
ozellikle gelecekte ekonomi icerisinde Onemli bir paya sahip olacak factoring
sektorliniin imaj1 ve gelisimi acisindan ¢ok onemli olacaktir. Bu dalda hizmet verecek
factoring firmalarinin altyap1 yatirimlarina oncelikle egilmeleri, daha cok kalite ve

hizmete yonelik ¢aligmalarda bulunmalar1 gerekmektedir.

Tiirkiye’de geri doniilemez factoringden ziyade, geri doniilebilir factoring
sozlesmeleri yapilmaktadir. Bunun nedeni, istihbarat sisteminin yeterince gelismemis
olmasi ve bilgi bankas1 yoklugundan dolay1 kredi sigortasi sisteminin yurt i¢i factoring

islemlerine uygulanamamasidir.
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SONUC

Factoring, bir finansman teknigi olarak Tiirkiye’de bankacilik terimi haline ilk
kez “Odiing Para Verme Isleri Hakkinda Kanun Hiikmiinde Kararname”yle gelmistir.
Bu kararnamenin {igiincii maddesi, “factoring, iiriin ve hizmet satiglarindan dogmus
veya dogacak alacaklarin temelliik edilerek tahsilinin iistlenilmesi ve bu alacaklara
karsilik 6demelerde bulunularak finansman saglanmasi” diye tanimlanmistir. Bununla
ugrasan firmalar1 da “factoring firmalar1” olarak adlandirmistir. Her ne kadar yeni bir
finansman hareketi olsa da factoring, hizli bir gelismeyle Tiirkiye’de son yillarda
ozellikle de 2000’11 yillarla beraber yaygin ve vazgeg¢ilmez bir finansman sistemi
olmustur. Tim {iriin ve hizmet satiglarindan kaynaklanan kisa vadeli alacaklarin
factoring sirketine devredilmesi islemi de yayginlasmaya baslamistir. Bunun yani sira,
alacaklarin takip edilmesi, muhasebe kayitlarinin tutulmasi, miisteri bilgilerinin
olusturulmasi, ticari risklerin karsilanmasi gibi hizmetlerle factoring, firmalarin kisa

vadeli finansman ihtiyacini karsilayan bir teknik haline gelmistir.

Factoring, alacaklarin O6denmeme riskini ve tahsildt problemlerini firma
yoneticilerinin iizerinden alarak ydneticilerin esas gorevleri olan liretim, kalite arttirma,
pazarlama, organizasyon gibi asil amaclara yonelmelerini saglar. Ayrica factoring
saticilara pesin satis, alicilara da vadeli alig imkani taniyan bir tekniktir. Boylece ticari

hayat canlanir, tiretim artar ve dolayisiyla da daha fazla istihdam yaratilir.

Factoringin ekonomiye katkilarindan biri de factoringi kullanan ihracatgilarin
yeni dis pazarlara ve yeni miisterilere giivenli bir sekilde ulasma imkani bulmalaridir.
Bu sayede factoring, ihracat hacminin artmasina da katkida bulunur. ithalat factoringi
acisindan bakildiginda ithalat¢ilarin akreditif acarak yapacaklari ithalatlar, muhabir
bankalar neznindeki {ilke limitlerini doldururken bankacilik sisteminin disinda ayni
imkanlar1 yaratan factoring sayesinde bu banka limitleri, orta ve uzun vadeli proje
finansmanlar1 i¢in kullanilabilir. Vadeli islemlerde uygulanan vade farki, fiyat
artiglarina yol agar ve enflasyonist etkiler yapar. Factoring isleminin maliyeti, vade farki
maliyetlerinden daha diisiik oldugu i¢in factoringin yaygimn kullanimi, maliyetleri ve

dolayistyla fiyatlar diisiiriicii bir etki yapabilir.
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Tiirkiye’ de factoring islemlerinin % 75’in1 yurti¢i, geri kalan % 25°lik kisminin
% 2’sini ithalat ve % 23’iinii de ihracat olusturur. Piyasadaki bilgi akiginin aktariminda
eksiklikler oldugundan ve buna bagl olarak da piyasada bulunan firmalar hakkinda
yeterli bilgi saglanamadigindan bu % 75’lik potansiyel i¢ pazarda yeteri kadar

kullanilmaz duruma gelmistir.

1990’11 yillardan sonra gelismeye baslayan factoring, 2005 yilinda diinya
factoring hizmetlerinde 16. siraya ulagmistir. Factor Chains International (FCI)’in
acikladigi datalar dogrultusunda 2004 yilinda 860,2 milyar Euro seviyesinde olan diinya
toplam factoring cirosu, 2005’te % 16,7 biiyiiyerek, 1 trilyon 16,5 milyar Euro ya
ulagsmistir. Tiirkiye’nin payiysa ilk kez % 1 smirmi asarak % 1,16’ya ulasmis ve de
toplam Tirkiye factoring cirosu, 7 milyar 950 Eurodan 11 milyar 830 milyon Euroya

cikmistir. Tlrkiye’ nin biiyiime orani da % 48,81 olmustur.

Olgunlasmaya calisan factoring piyasasina bir¢ok deneyimsiz firmanin girmesi,
factorlerin kaynak saglamada karsilastig1 giicliikler, bilgi alis - verisinin sinirli olusu,
factorlerin daha ¢ok riicu hakki sakli factoringe yonelmeleri ve maliyetlerin yiiksek
olusu Tiirkiye’deki factoring isleminin sorunlar1 arasinda yer alir. 1994 yilinda yasanan
finansman krizinde uluslararasi factor zincirine bagli factorler haricindeki diger firmalar
bu bunalimdan zarar gormiislerdir. Bunlarla beraber, Tiirkiye’de ihracata yonelik
tiriinlerin factoring islemlerine ¢ok uygun olmasi factoring isleminin gelismesine

yardimci olmustur.

fhracatin arttirrlmasina yénelik girisimlerin yapildigi ve serbest piyasa
ekonomisi politikasinin izlendigi 2000°1i yillarin Tiirkiye’sinde factoring, bilinmeyen
pazarlara girilebilmesi, mevcut pazarlarda rekabet olanaklarinin arttirilmasi, vadeli alis
ve satig imkani taniyarak fiyatlarda rekabet yaratmasi nedeniyle ihracatin artmasi ve
yurti¢i pazarin canlanmasina en 6nemli etkiyi ve de katkiy1 saglayacak bir gii¢ haline

gelmistir.

Uluslararasi piyasalara ayak uydurmak, satis kolaylig1 elde etmek, nakit akisinm
planlamak gibi konularda ihracata yonelik iiretimi her gegen giin artan Tiirkiye‘ye
factoring bliylik kolayliklar saglayacaktir. Factoring islemlerinin artmasiyla, egitimli

calisanlarin sayilar1 ve kaynak kullanimi artacak, bilgi alig-verisi dogru ve de hizh
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saglanacak, ihracatin her sektére yayilmasi saglanacaktir. Tiirkiye’deki {iiretim
sektorlerini diinyadaki iiretim sektorlerine paralel tutarak, ileri teknoloji imkanlar
yaratarak ve rekabet arttirici alt yapr hizmetleri gelistirerek, uzmanlasmis factoring

firmalar1 kurulmali ve bu alanda hizli bir gelisim ortami yaratilmalidir.

Calisma sonunda factoringin ekonomi i¢in Onemli finansal araglardan biri
oldugu konusu tespit edilmistir. Ancak factoringin ekonomiye etkileri tam olarak
Olciilememis, ihracat rakamlarindaki artisin factoring hacminin artmasina etki ettigi,
ekonomideki biliylimenin factoring cirosuna etkisinin yok denecek kadar az oldugu

sonucuna ulasilmustir.
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EK 4: RESMi GAZETE ORNEGI (FACTORING SIRKETi KURUCU
' TANITIM FORMU EK 1)
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EK 5: RESMi GAZETE ORNEGI (FACTORING SIiRKETi KURUCU
TANITIM FORMU EK 2)
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Fikra Eklenmesine ve Bu Yinelmeligl Deglstiren Yainelneligih Exl 2
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EK 7: FIRMA TANITIM RAPORU

FIRMA TANITIM RAPORU

| FIRMA £DI:

ADREST:

ISKOLL:

SERMAYE:

| ORTAK_AR:
SRR

KAYITLL ODENMIS:

i TOPLAM
| SATISLAR:

l YURTICH
| IHRACAT

FACTORINGT KON

(MILYAR TL)
GECEN YIL (roninn)  GELECEKYIL [E—

I OLARILECEK SATISLARINIZIN TAHMINI TOPLAM TUTARI

YURTICH

IHRACAT |

PIYASA FAYINIZ

% MEVSIMSELLIK EVET/IIAYIR

ALACAKLAR

HESABIL

DEFTER-1 KEBIR'DEKI MUSTERI HESABI
ADEDI:
AKTIF GALISILAN MUSTERI ADEDI:

DE KESILEN FATURA ADEDI

| SON AY ITIBARIYLE ALACAKLAR HESARI
BAKIVESH:

| MUSTERILER ARASINDA KAMU KURULUSLARI EVET/HAYIR

| " VAR M7
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| ALICILARIN TURU (Toptan/Perakende; Toplain satglar icindeki % pay)

MAL AT TMTLARI
MAL ALTNAN FIRMALAR
VIRMA ADI ITH/YIGL MAL CINS] | ALI§ |
SARTLARI
|
_SATI§ EOSULLARI
| STANDART KOSULLAR: ( Vade, Odeme araglan, Tahsilat prosedurd, vs... )
i VADE FARK] UYGULAMAS!: EVET | HAYIR
|
|
| 1 _— S
1
|
| FINANSAL KURUMLAR
| 1SIM | LIMITRISK TURU ORAN TEMINAT

{

(LUTFEN EN SON HAZIRLAMIS OLDUGUNUZ BILANGO VE KAR ZARAR TABLOLARINIZI VE GEGEN
YILA AT DENETLENMIS BILANGO VE KAR-ZARAR TABLOLARINIZI BU FORMA BEKLEYINIY.)
SUNDUC UNUZ YURTICI/IHRACAT FACTORING HIZMETLERIYLE
ILGILENMEKTEYIZ. TARAFIMIZA, MALIYETLERLE ILGILI ENDIKATIF

TEKLIFINIZI GONDERMENIZ] RICA EDERIZ.

IMZA; MEVKIL:

TARIH: _
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Dogum Yeri ve Yili: Diyarbakir - 1970
Ogr.Gordiigii Kurumlar: Baslama Yili Bitirme Yih Kurum Adi
Lise: 1983 1986 Diyarbakir Lisesi
Lisans: 1986 1990  U.U. L.L.B.Fak. iktisat Boliimii
Yiiksek Lisans:
Doktora:
Medeni Durum: Bekar
Bildigi Yabanci Diller ve Diizeyi: Almanca (Orta) Ingilizce (Orta)
Calhstigi Kurum (lar): Baslama ve Ayrilma Cahsillan Kurumun Adi
Tarihleri
1. 1991 1996 Denizbank A.S. — Emlakbank
A.S. (Birlesme)
2. 1996 2002 Esbank A.S. — Etibank A.S.
(Birlesme)
3. 2002 2003 Sekerbank A.S.
4. 2003 - Disbank A.S. — Fortisbank A.S.
(Satis)
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